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武汉海特生物制药股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2022-02 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

□√其他 （电话交流会） 

参与单位名称及

人员姓名 

汇添富 张韡，  民生证券 叶小桃,    海富通 高通  , 

景顺长城 姜雪婷，    国联安 赵子淇 

时间 2022年 1 月 14日 

地点 电话交流会 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书陈煌先生、天津汉康总经理严洁女士 

 

投资

者关

系活

动主

要内

容介

绍 

1、请问天津汉康的客户结构是怎样的？收入增长点主要由哪些

板块带来的？ 

答：天津汉康的客户目前仍以传统药企为主，2021年之后，MAH持证人客

户比例增多。天津汉康 CRO服务收入,2019年之前以一致性评价为主,2019

年之后以仿制药及生物等效性试验为主。目前也开始进入创新药的研发服

务,未来的收入增长也有赖于仿制药和创新药的研发服务。 

2、请问公司在手订单的金额？请问公司在手订单转化为收入的



转化率是多少？请问公司在手订单中新增订单与原先存量订单

的比例是多少？ 

答：目前天津汉康的在手订单充足，2021年在手订单有一定的增长，

其中，40%是新签订单，60%是原先存量订单。公司在手订单化率在 30%-40%

之间。 

3、请问公司订单增加的驱动力是哪些？ 

答：一方面，仿制药市场环境带来的驱动。MAH 制度的实施及药品

的带量采购竞争没有以前那么激烈，使得 CRO 业务的客户群得以扩大，

进而增加了订单量。另一方面，天津汉康自身优势。天津汉康在 CRO 服

务领域深耕多年，研发服务实力强，市场竞争力强，有一定的品牌和技

术优势，大部分客户在选择 CRO 服务时不是单纯以价格为主要因素，会

考虑综合实力，他们更愿意与汉康合作。 

    4、请问公司仿制药的立项节奏是怎样的，未来仿制药项目

的增加速度也会保持现在的增速吗？ 

  答：仿制药研发相比创新药研发进展快，且目前市场仍以仿制药为主，

目前仿制药市场环境良好，集采价格降幅不是很低，有一定的利润空间，

未来仿制药项目可能会保持一定增速。    

    5、请问天津汉康的核心竞争力是什么？ 

    答：天津汉康的核心竞争力主要有三个方面。首先，天津汉康历史悠

久，研发底蕴强，天津汉康在 CRO服务领域深耕多年，取得了丰硕的研发

成果，树立了良好的品牌形象，客户愿意选择天津汉康；其次，天津汉康

研发团队实力强，公司 CRO团队人员在 700人左右，团队人员毕业院校以

中国药科大学、沈阳药科大学为主，有着丰富的研发经验，团队核心人员

没有发生过重大变化；最后，天津汉康可为客户提供一站式服务，研发和

生产可以协同进行，CRO和 CDMO订单可以双向导流。 

   6、请问制剂的产能有多大？ 

    答：天津汉康目前有小部分的制剂产能，目前在海特科技园有多剂型



的生产车间，包括干混悬剂、胶囊剂、片剂、小容量注射剂等多剂型化学

药生产线，用于自有产品的生产以及提供委托生产（CMO）服务，设计产

能都比较大，可以满足目前的需求。 

     7、请问公司 CRO 药学服务的时间周期是怎样的？请问确

认收入的时间节点是怎样的？ 

    答：主要是按照完工百分比确认收入，从启动到中试交接到临床批件

等，会根据各个项目不同划分几个周期节点。 

   8、请问汉康公司自研的品种有多少？转让出去的品种有多

少？首付款一般是多少？ 

   答：天津汉康目前自研产品有十几个，已转让的产品有十个左右，大

部分产品是在工艺开发阶段转让出去，首付款一般在 200-400万左右。 

    9、请问天津汉康公司目前有销售分成的项目吗？请问天津

汉康合作的客户是否有集采中标的情况？ 

   答：天津汉康目前有几个销售分成项目，但在整个汉康的收入占比不

大。目前天津汉康的客户有一家进入了集采，但不是销售分成客户。 

日期 2022年 1 月 14日 

 


