
 

 

证券代码：000157/1157                     证券简称：中联重科 

中联重科投资者关系活动记录表 

                                              编号：2022-01 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

长江证券、中信建投、东吴证券、中银国际、海

通证券、中泰证券、东方证券、安信证券、兴业

证券、中金公司、花旗银行、摩根大通等 

时间 2022 年 1 月 18 日 

地点 长沙 

形式 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

副总裁王永祥、董事会秘书杨笃志、战略管理委

员会副主任兼土方营销总经理黄群、高机事业部

总经理任会礼、土方事业部常务副总袁野、公司

市场总监兼土方营销副总周雨林、新材事业部总

裁助理曹熙元、中联智慧产业城挖掘机械智能产

线技术负责人毛青 

交流内容及具体

问答记录 

1、请介绍下公司的海外市场布局 

答： 中国工程机械产品在产品和服务质量等



 

 

方面具备全球竞争优势。中国国内是完全市场化

的竞争环境，对产品质量和性能提出高要求，经

过市场竞争走出国门的产品，质量等方面是完全

符合高标准高要求的，而海外主要市场存在一定

的国家和区域壁垒。目前，公司产品的地区竞争

优势主要在东南亚、南亚、中东、俄罗斯等一带

一路地区和国家。公司目前推行的战略是航空港+

地面部队，即在重点推广国家建立分支机构，招

聘当地员工，依托航空港，各产品线都可以共享

硬件、软件资源，及时捕捉商机信息，我们对海

外市场充满信心。 

2、智慧产业城土方园区情况介绍 

答：中联智慧产业城土方园区是中联智慧产

业园四大主机园区之一，也是首开园区，占地面

积约1300 亩，年规划产能5 万台。可生产从微小

挖到中大挖的全系列挖掘机产品，建成后每6分

钟就可以下线一台挖掘机。首开园区是全球领先

的从备料、焊接、机加、涂装、装配到调试的挖

掘机全生产流程智能制造基地。园区集智能化、

数字化、绿色化于一体，拥有行业内智能化程度

最高、制造柔性最好的智能工厂和“黑灯产线”，

光单个装配车间，就有上千个传感器，数百台AGV

移动机器人、RGV 有轨输送小车、涂胶机器人等

智能设备。园区计划于 2022 年 6月底全面投产。 



 

 

3、土方板块产品介绍 

答：1）产品情况：2021 年公司进一步提升

产品和技术，在国三主销E 系列产品基础上持续

补充，其中20 吨、37 吨、和 50吨级为公司王牌

产品。2021 年公司重点技术聚焦于动力链、智能

化及绿色化：①动力链方面：推出正流量液压挖

掘机，在负流量产品基础上提升自主匹配性能，

提升油耗效率，降低成本，自主掌握相关技术；

同时加强与供应方紧密合作，保障供应商来料的

质量和成本；②智能化方面正在做产品升级，预

计年内推出新产品；③绿色化方面，2021 年 11

月 28 日已推出纯电动挖掘机，进一步推动绿色化

布局。 

4、请介绍土方板块市场营销情况 

答：1）公司的营销团队经验丰富，精英骨干

多数经过事业部主要负责岗位历练；2）公司的营

销模式采用直销模式，去掉中间环节，实现市场、

风险、产品的端对端管理；3）营销策略：公司选

择先做强产品、市场、团队的策略。目前主要聚

焦高毛利产品、重点项目。公司的产品进步极快，

性能优越，客户对公司产品反馈较好，回购率较

高，公司看好自身在挖机市场未来的发展。 

5、请介绍下高机板块行业和公司情况 

答：2021 年高机板块实现全面升级突破。产



 

 

品方面，2021 年进一步完成产品布局,全球最高

68 米高机产品已批量上市；电动产品型谱也进一

步完善，2019 年公司就开始推广锂电驱动产品，

到 2021 年，全球趋势上看，电动臂车越来越多选

择了锂电池技术路线。公司2021 年除了传统的剪

叉、曲臂外，直臂产品24、28、40 米（目前全球

最高电动直臂）均实现下线，其中24、28 米产品

实现了大批量销售。剪叉产品方面，推出全电动

剪刀车，整车无液压油，全电力驱动。公司还有

其他一些新产品也在2021 年年底基本实现布局，

将在2022 年实现批量投放市场；市场端来说，我

们的企业客户数量众多，信誉良好。同时，海外

市场也取得了较好的突破。 

6、高空车锂电产品大规模推广原因，在其他产品

的应用 

答：高空车能够实现大规模应用是取决于以

下几个方面： 

市场需求：锂电池产品解决了加液铅酸产品

寿命短等问题，保养得当可用 8-10 年。 

电动化趋势：国家的双碳战略，环保要求趋

严等，推动向电动化方向发展。 

目前公司高机锂电产品有低电压到高电压三

个平台，这三个平台尤其是高电压平台，也可以

应用在其他工程机械产品中。 



 

 

7、2022 年高机市场的竞争策略 

答：市场竞争日趋激烈。在我们看来，最根

本的还是将产品做极致，包括技术性能、质量、

成本、服务。四个层面要做到均衡，性价比要做

到最高，这是公司产品在市场立住脚的根本。 

8、新材板块业务发展状况 

答：1）基本情况：2021 年 10 月 22 日，摩

泰克公司正式变更为中联新材。 

2）业务介绍：公司不仅可以提供砂浆产品，

在行业全产业链中，中联新材上延机制砂的工业

化生产来替代现有河沙的传统方式实现绿色环保

可持续发展，夯实通过无机非配方和有机体系的

结合进行配方创新和产品开发，下探行业施工端

的半自动机械化施工培训推广和无人全自动化的

探索研究来实现全产业链的闭环式交付，更能提

供全流程解决方案。 

3）市场情况：容量、存量大，增速很快，砂

浆产品形态在整个房屋建造过程中应用非常广

泛，非结构类、钢筋类的部分都是以砂浆作为基

础进行建造的；标准工业化的砂浆产品在欧美普

及率极高，目前国内普及率不足，多用水泥进行

现场搅拌。 

中联重科在建筑领域处于行业链条前端，渠

道成熟，非常看好前景。公司先前进行过标杆项



 

 

目打样和客户试销，取得良好反响。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

否 

活动过程中所使

用的演示文稿、提

供的文档等附件

（如有，可作为附

件） 

否 

 

 


