
普元信息技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

（2022 年 1 月） 

证券简称：普元信息                              证券代码：688118 

投资者关系活动类别 

特定对象调研  分析师会议  媒体采访  业绩说明会 

新闻发布会  路演活动  现场参观  其他 电话会议、

腾讯会议  

参与单位名称 

首创证券股份有限公司 翟炜、戴晨 

天风证券股份有限公司 张若凡 

海富通基金管理有限公司 于晨阳 

华安基金管理有限公司 雷蒙 

北京泰德圣投资有限公司 俞慧文 

民生证券股份有限公司 丁辰晖 

诺安基金管理有限公司 刘慧影 

兴业证券股份有限公司 吴鸣远 

泰康资产管理有限责任公司 倪辰晖、张永兴 

上海申银万国证券研究所有限公司 洪依真 

上海煜德投资管理中心（有限合伙） 王亮 

国盛证券有限责任公司 刘高畅、陈芷婧 

华泰柏瑞基金管理有限公司 陈碧野 

汇丰晋信基金管理有限公司 李迪心 

银河基金管理有限公司 田萌 

时间 
2022 年 1 月 14 日、1 月 17 日、1 月 21 日、1 月 24 日、1 月 25

日、1 月 26 日 

地点 公司会议室（上海市浦东张江高科技园区碧波路 456 号 4 楼） 

公司接待人员姓名 
公司副总经理、财务总监：杨玉宝 

公司副总经理、董事会秘书：逯亚娟 



公司证券事务代表：张琴芳 

公司证券事务专员：詹瑾 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、公司介绍 

公司副总经理、董事会秘书逯亚娟女士对公司进行了介绍： 

普元信息是国内领先的中间件产品与解决方案专业提供商，

也是信创产业链基础软件领域的重要成员之一。公司重点面向金

融、电信、能源等行业客户建设自主可控软件基础设施的需求，

提供支持信创生态的系列中间件产品、相应定制化服务或创新应

用开发服务，帮助客户持续实现 IT 基础架构创新改造、提升数字

化转型能力。业界通常将中间件分为技术型（传统型）中间件和

业务型中间件两大类，相对于与其他同业厂商，公司整体的产品

定位更聚焦业务型中间件范畴，坚持跟随 IT 基础架构技术的发展

而持续创新的技术路线，产品线覆盖了 SOA、云原生、数据中台

等多个技术域，形成了以标准软件为载体，以平台定制实施服务、

应用开发服务为特色的“软件产品+技术服务”的业务模式。 

公司产品与解决方案的性能、成熟度及安全可靠性已在金融、

电信、政务、能源等重点行业的逾千个大型、关键项目中得到验

证，拥有广泛的客户应用基础和行业拓展空间。公司创新的产品

定位、丰富的产品组合、以及独具特色的定制能力和规模化的交

付能力，均是公司的差异化竞争优势的体现，也是公司未来能够

充分受益于行业信创和数字化转型市场发展空间，并能够持续为

客户创造价值的关键所在。 

 

二、交流的主要问题及回复 

 

问题 1：金融行业是公司的主要行业，请问公司的行业收入结构

是怎样的？ 

答复：金融行业是公司重点耕耘的垂直领域和优势行业，公

司应用开发平台、流程平台、微服务平台、开发运维一体化平台

（DevOps）等多款产品和解决方案深度应用于百余家大中型银

行、保险等各类金融机构，金融行业收入占比已达公司 50%左右；



此外包括通信、政务、能源和制造业等行业也是公司成功拓展的

重要行业市场。 

 

问题 2：面对行业信创会带来的机遇，公司做了哪些准备、拥有哪

些优势，以及如何面对其他厂商的竞争？ 

答复：首先，从产品创新和技术域覆盖宽度方面，公司形成

覆盖 SOA、云原生、数据中台等产品线相互补充协同发展的局面。

公司丰富的产品组合，使得公司能够紧跟客户对于信创、数字化

转型等新技术领域软件基础架构建设的要求，并可满足客户不同

时期对于不同定位、不同功能基础架构类产品的需求，给客户带

来长期价值。 

其次，公司拥有广泛、优质的客户基础和大量的成功案例实

践。特别是在公司的优势行业领域诸如金融行业，公司产品和解

决方案深度应用于百余家大中型银行、保险等各类金融机构，是

大量金融客户长期信赖和选择的软件基础架构领域合作厂商，在

行业信创启动加速的机遇下，广泛的客户案例基础是竞争力的体

现，也是能够在市场获得更大增长空间的支撑要素之一。 

第三，公司拥有基础架构平台定制化实施服务优势。伴随市

场竞争和技术进步，为持续提升信息化水平，对于国内金融、电

信、政务等行业领域内的大中型用户来说，为建设自主可控、安

全可靠的软件基础架构，通常需要厂商能够提供满足其个性化需

求的定制化服务。公司结合多年的平台建设经验以及对相关行业

的深入理解，以赋能方式为客户提供专业的平台产品定制及实施

服务，在与其他厂商的竞争中形成了差异化优势。 

第四，公司拥有服务支持能力优势。公司产品研发及技术服

务团队规模近千人，在平台定制及实施领域拥有深刻积累与沉淀。

公司在国内多个重点城市设立技术服务中心或分支机构，通过完

善的组织、高效的流程和专业经验丰富的服务团队来支撑客户的

本地化服务需求。 

在信创背景驱动下，公司将依托丰富的产品线组合与成熟可

靠的技术解决方案、良好的客户基础与成功案例积累、个性化定

制服务等差异化特征获得持续的竞争优势。 



 

问题 3：公司预计未来三到五年的人员规模会有何变化，变化主

要在哪些方面？ 

答复：未来三到五年，公司将根据业务规模的增长情况，进

一步充实人员规模，主要是增加研发人员、方案交付人员和销售

人员。一方面无论是行业信创还是数字化转型，都需要持续的技

术创新；同时由于业务型中间件产品和行业客户定制化需求较高

的特点，需要技术人员进行方案实施和交付，匹配业务规模扩充

方案实施和交付团队；另一方面，公司也会适量增加营销人员以

加快重点行业客户的突破及市场的拓展进程。 

 

问题 4：公司的毛利率与同业公司存在差异，请问形成这种差异

的原因是什么？预计未来公司毛利率水平的变化趋势如何？ 

答复：这种差异主要是产品线定位差异导致的。如前面介绍，

技术型或者说传统型中间件业务主要以标品形态为主，毛利率通

常在 80%左右；而业务型中间件由于与客户业务系统结合更为紧

密，相应定制化改造需求也更高，该类业务毛利率通常在 60%左

右。从发展趋势和市场市场容量来看，业务型中间件伴随技术架

构的发展持续演进和创新，加之与业务结合紧密的特征，有很好

的市场需求增量和市场容量空间。 

公司产品布局主要定位在业务型、创新型中间件领域，坚持

跟随 IT 基础架构技术的发展而持续创新的技术路线，产品线先后

覆盖了 SOA、云原生、数据中台等多个技术域，并拥有丰富的产

品定制化改造能力和交付经验。虽然定制化需求会在一定程度上

对毛利率产生影响，但通过更为准确的需求对标以及更好的客户

体验，能够形成更为持续的业务粘性，同时产品线的宽域布局能

够满足客户更为综合、全面的软件基础设施建设需求，有利于更

大的营收增量和规模化利润的实现。 

未来公司的产品线将更为聚焦信创环境下的数字化转型需

求，持续提升基于标准产品的技术解决方案价值，叠加行业信创

环境下产品销售的提升效应和研发规模效应，预计未来公司营收

增速将进一步提升，毛利率也将呈现稳中有增的趋势。 



 

问题 5：公司研发方面有何规划，未来研发重点将围绕哪些方面？ 

答复：公司未来研发将紧紧围绕行业信创与数字化转型两大

领域，包括全栈式信创中间件、低代码技术及相关产品、云原生

系列产品、数据中台产品线的进一步提升与完善都是公司的研发

重点投资方向。这些研发方向的特点是不仅能适用行业信创的需

求，更能与公司原有产品体系和解决方案相结合，满足客户基于

信创环境下的 IT 架构升级改造需求，加快实现数字化进程。 

 

 


