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证券代码：002988                                   证券简称：豪美新材  

广东豪美新材股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-003 

投资者关系

活动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□ 媒体采访            □业绩说明会 

□ 新闻发布会          □路演活动 

□现场参观              其他 电话会议 

参与单位名

称及人员姓

名 

华泰证券：李斌、龚润华 

东证资管：谢成 

华泰保险资管：曹耀元 

银华基金：陈晓雅 

睿郡资产：丁晨霞 

时间 2022 年 2 月 10 日   

地点 公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 

副总经理：陈涛 

证券事务代表：张恩武 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

一、 副总经理陈涛简要介绍公司情况 

豪美新材是一家是集专业研发、制造、销售于一体的铝型材制

造商，已形成从熔铸、模具设计与制造、挤压到深加工以及下游系

统门窗的铝基新材料产业链。公司目前的主营业务包含四块：建筑

用铝型材、工业用铝型材、汽车轻量化铝型材和系统门窗。 

建筑用铝型材方面：主要为各种门窗、幕墙铝合金材料，主要

应用于住宅和商业建筑中。住宅方面，公司产品已在各大地产项目

中广泛应用；商业建筑方面，公司产品在各地的地标性建筑中应用

普遍，如广州塔、深圳平安金融中心、上海环球金融中心等，也包

括海外的阿联酋克利夫兰医院、阿布扎比国际机场、萨伊德大学、

吉隆坡四季酒店等多项工程。公司建筑用铝型材应用场景多元，涵

盖不同经济阶段的不同国家的核心基建，未来也将进一步受益于全
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球基建的持续深化。 

工业用铝型材方面：工业用铝作为一种新型材料，具备密度更

低、加工性能更好、耐腐蚀性更高的特征，广泛运用在“新基建”领

域中的，例如新能源车充电桩建设、特高压与 5G 基站等，同时特

种集装箱、车厢底板等运输领域也会使用到工业用铝等。公司也致

力于与客户一起研发，共同开发新的应用场景，以增长下游稳定需

求，提高用户黏性与整体毛利率。 

汽车轻量化铝型材方面：公司专注于汽车零部件铝合金材料及

部件研发和生产，产品包括电池托盘、铝合金防撞梁、副车架、减

震支架、动力托架、电机部件等 10 余种，应用于多家主流量产汽车

厂，如比亚迪、小鹏、蔚来、奔驰、通用、本田、丰田以及其他共

计 25 个整车品牌一百多款车型供应铝合金材料及部件，是华南地区

最具规模的汽车轻量化铝基新材料企业。公司将继续加大产品开发

力度，不断提升自身能力，抓住新能源汽车发展浪潮，为汽车行业

客户提供更好的产品和服务。 

系统门窗方面：公司自有的“贝克洛”品牌系统门窗是传统模式

改造者，解决了目前门窗市场需求零散、品质参差不齐的行业痛点。

通过将分散的市场需求与生产供给进行链接整合，打造门窗产业链

集成平台，极大的改善了门窗的质量。贝克洛目前深耕华南地区，

哺育华东地区。例如标志性的颐德花园、保利天悦、越秀和越府、

星河湾等标志性项目，都使用了贝克洛的系统门窗。贝克洛拥有全

球领先的检测实验室，是国内少有的具备设计、本土自有工厂与检

测实验室的系统门窗生产商。 

二、 投资者问答环节 

1、房地产景气下滑对公司建筑铝型材业务的影响，是否会导致公司

应收账款坏账大幅提升？ 

公司建筑型材业务的主要应用领域为门窗、幕墙产品，对应住

宅及商业建筑两个领域。房地产景气下滑确实会对公司建材业务造

成一定的影响，但总体影响有限。一方面，国内建筑型材业务规模
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较大，是一个超千万吨级的市场，尽管地产需求下降，但总体需求

仍在，并未出现明显下滑。国内建筑型材市场较为分散，规模最大

的企业市场占有率亦不到 5%，公司建材产能仅有约 15万吨，占整

个市场的比例甚少，公司作为建材行业十强之一，“豪美”品牌为

中国驰名商标，具有较强的品牌知名度，可以通过多种方式抢占市

场。另一方面，受 2021年地产行业景气下滑、原材料价格上涨、能

耗双控等因素影响，部分中小企业退出市场，行业集中度提升加速。 

公司建筑型材业务主要通过经销和直销方式进行销售，在地产

企业进行材料准入后，主要通过经销商或工程企业供应给某个具体

项目，较少直接跟地产公司发生资金往来。因此，2021年部分地产

公司出现付款延迟情况对公司应收款的安全影响有限。公司与大部

分的客户建立了长期稳定合作关系，部分客户已经合作超过 20年，

主要客户的付款相对及时，出现违约的比例较低；同时，公司也会

对供应商的履约能力进行评估，通过多种方式保障应收账款的正常

回款。总体看，房地产景气下滑不会导致公司应收账款坏账的大幅

提升。 

2、房地产行业景气下行对系统门窗业务的影响。 

2021年下半年以来，受到房地产景气下行的影响，门窗行业的

需求确实受到一定的冲击，但我们也能感觉到，高品质的系统门窗

需求提升明显。 

长期以来，在卖方市场的环境下，多数开发商出于成本控制的

考虑，缺乏足够动力选用系统门窗。随着一系列房地产调控政策的

落实，逐步往买方市场过度，房屋的投资属性开始淡化并往居住属

性回归。随着房地产销售增速的下降，主流开发商对房屋的品质重

视程度提升，提升门窗品质成为其产品升级的重要方向。 

另一方面，国内门窗品质参差不齐，在隔音性能、水密气密性

等方面的不足严重影响居住环境的舒适性。目前国内系统门窗的渗

透率仅为 2%-5%，在欧洲市场的渗透率达到 70%以上。随着人们收入

水平提高，对系统门窗接受度和认可度提升将推动门窗品质的升级。 
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3、相对于传统门窗，贝克洛系统门窗的优势。 

相对于传统门窗加工，贝克洛系统门窗实质是一个技术服务及

解决方案提供商，产品研发设计、品牌、标准制定、供应链管理是

该商业模式的核心。贝克洛的商业模式是一种轻资产的模式，不需

要大额固定资产投入，不受产能限制。 

保障贝克洛产品品质的核心在于持续研发后形成的材料、成品

标准以及门窗加工、安装规范。相比传统门窗，贝克洛门窗隔音性

能提升 1倍以上，气密性提升 10倍。 

目前国内门窗企业 4 万家以上，普遍为中小企业，缺乏研发、

设计能力。通过将贝克洛产品导入下游门窗加工企业，解决其缺乏

优质产品的短板，实现产业链共赢。 

4、系统门窗行业发展驱动因素。 

门窗工程缺陷是验收交房业主投诉反馈最多的问题，用户满意

度较低。贝克洛系统门窗的经营模式作为传统模式改造者，解决了

目前门窗市场需求零散、品质参差不齐的行业痛点。相对于传统门

窗，贝克洛系统门窗保障产品的可靠性和耐用性，在隔音性能、水

密气密性、抗风压性等方面具有较为突出的优势。 

系统门窗目前国内系统门窗的渗透率仅为 2%-5%，在欧洲市场

的渗透率达到 70%以上。中国每年超过 10亿平米的新房装修和二手

房改造，未来几年有望保持较高的增速。未来几年驱动系统门窗行

业发展的因素主要有以下几个方面： 

在工程领域，长期以来，在房地产卖方市场的环境下，多数开

发商出于成本控制的考虑，缺乏足够动力选用系统门窗。随着一系

列房地产调控政策的落实，逐步往买方市场过度，房屋的投资属性

开始淡化并往居住属性回归。随着房地产销售增速的下降，主流开

发商对房屋的品质重视程度提升，提升门窗品质成为其产品升级的

重要方向，对高品质的系统门窗需求将逐年提升。 

在家装零售市场，随着收入水平不断上升，人们对居住环境舒

适性、个性化的要求进一步提高。系统门窗产品根据各地的气候条
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件进行开发和产品设计，具备良好的抗风压性及水密性以抵御夏季

台风天气，良好的气密性以抵御雾霾与沙尘暴天气等，在隔音、隔

热等方面性能优越，符合消费升级的趋势。 

通过对比测试，在华南区域的夏季，使用贝克洛系统门窗较传

统门窗耗电量降低 20%以上，有效降低建筑使用能耗。随着“碳达

峰、碳中和”目标明确、节能减排理念的不断深入以及后续“零碳

建筑”等政策和标准的陆续推出，对门窗隔热性能等节能效率的要

求将进一步提高。系统门窗产品符合低碳节能的发展趋势，是建筑

门窗的发展方向。 

5、公司汽车轻量化业务项目定点情况。 

公司汽车轻量化业务的发展情况与定点项目的数量和量产车型

的销量息息相关。公司 2013 年开始进入汽车轻量化领域，已成为华

南地区最具规模的汽车轻量化铝基新材料企业，为包括奔驰、宝马、

本田、丰田、广汽、蔚来、小鹏等 25 个欧美、日韩、国内整车品牌

多款车型提供铝合金材料及部件。目前公司已经取得 150 多个定点

项目，其中量产项目 60 多个，向 30 多家汽车零部件一级供应商提

供铝合金材料和部件；此外，公司还有多个项目处于样件开发阶段，

未来将逐步进入项目定点及量产阶段。未来随着已量产项目的放量

以及新项目投入量产，公司汽车轻量化业务的销售仍可保持较快的

增速。 

6、工业铝型材的汽车轻量化产品的定价模式。 

公司工业铝型材及汽车轻量化产品采用“铝锭价+加工费”的定

价模式，加工费根据材料研发难度不同、成品率不同进行定价。铝

锭价格的波动不会对加工费造成较大影响。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2022 年 2 月 10 日 

 


