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深圳开立生物医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关

系活动类

别 

 

□ 特定对象调研 

□ 媒体采访 

□ 新闻发布会 

□ 现场参观 

□ 电话会议 

 分析师会议 

□ 业绩说明会 

□  路演活动 

□ 一对一沟通 

□ 其他 

参与单位

名称 
详见附件。 

时间 2022 年 2 月 18 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员 
董事会秘书李浩 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

 

 

问：军队医院采购什么时候恢复？ 

答：限制已于 2022 年 1 月份结束，公司过去每年在军委后勤保

障部的中标金额在 4000-5000 万；今后，内镜和超声可以共同参与

总后的招投标，但业务恢复需要时间，可能到一年后才能有所体现。 

 

问：可变硬度镜体、光学放大对软镜的工作性能有何帮助？ 

答：内镜，尤其是肠镜，在操作过程中由于病人的肥胖程度不

一样、人种不同，镜体的可插入性也会不同，对新手医生有障碍。

可变硬度就是为了提高可插入性，适应不同人体的变化。 

光学放大内镜，可以用来观察消化道的微血管及毛细血管等微

细结构，有利于医生判断黏膜病变的病理学性质，明确病变浸润范

围及提高活检准确性，在消化道疾病尤其是早期肿瘤诊断方面有独

特优势。公司目前推出的光学放大为 85 倍，进口品牌为 50-100 倍，



从技术指标来看，基本是属于同一水平线。 

 

问：软镜的壁垒在哪里，为何被日系厂家垄断？内镜医生的短

缺会不会是制约这个行业发展的因素？ 

答：内镜的壁垒主要体现在临床的使用，医生的认可度，比如

镜体的弯曲，可插入性，使用手感，便利程度等，光在技术指标和

参数上达到只是第一步，临床使用的反馈和不断改进，直到医生真

正认可，才算是最终目标。日系一向是精益求益，有工匠精神，所

以在内镜这行业具有优势。内镜医生的短缺会有一定的影响，但是

内镜的普及更多是早癌筛查，属于检查性质，不是手术治疗性质，

这一类的操作相对简单，培养周期大概半年。 

 

问：公司对硬镜产品的业务规划？ 

答：公司的硬镜从技术评估来看已经达到国际水平，目前是白

光，荧光正在研发，会很快推出，硬镜主要是手术，涉及外科，由

于外科的话语权很大，因此推广费用会很大，因此公司会根据市场

投入情况和市场反馈，谨慎考虑，稳步推进，或者可能采用与外部

合作的方式进行推广。 

 

问：公司未来业绩展望？  

答：收入端，公司希望未来 1-2 年，超声能保持每年 15%左右

的稳健增长，内镜能保持每年 40-50%的增速，同时通过开发和培育

新产品，包括血管内超声、超声内镜、硬镜等，逐步形成多产品线

战略，提高公司品牌在医院终端和代理商之间的影响力。 

利润端，公司尚无明显预期，但从公司的各项费用开支看，主

要大头在于人员薪酬，公司目前超过 2000 的人员规模，足够支撑未

来几年的发展，人员方面未来将会以调结构为主，规模方面不会有

大的变动，因此随着公司收入水平的提高，在费用端可控的情况下，

公司利润水平有望明显改善。 



附件 与会机构名单 

日期 2022.02.18 

 

 

 

 

 

 

附件：与会机构名单 

中泰医药 相聚资本 睿郡资产 

上银基金 歌斐资产 工银安盛资管 

华夏基金 红土创新 华宝基金 

中信资本 民生信托 思晔投资 

东吴基金 工银资管 上海雪石资产 

上海泰旸资产 辰翔投资 明达资产 

同犇投资 易同投资 进化论资产 

招商资管 中信建投自营 新华基金 

中庚基金 中海基金 涌津投资 

长盛基金 银叶投资 太平基金 

泓澄投资 兴全基金 泰康人寿 

西南证券自营 

 


