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二六三网络通信股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2022-001 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        ☑分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            ☑其他：电话会议 

参与单位名称及

人员姓名 

2022 年 2 月 25 日线上会议： 

兴证证券 章林；东吴证券 宋晓东；西部证券 王思宬 

时间 2022 年 2 月 25 日   15:00-16:00 

地点 二六三集团总部会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：李波 

投资者关系经理：牛青青 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

会议纪要如下： 

一、公司基本情况介绍 

二六三是一家老牌的互联网通信企业，今年是公司成立

25 周年。公司利用多年积累的互联网通信方面的技术经验以

及“云+网+端”的能力为政府、企业、家庭用户提供数字化平台

和智能化服务。 

主营业务分为三个业务版块：云企互通、云网互联、云端

互动；云企互通业务板块基于自主研发的云视频和云办公平

台，打造 IaaS、PaaS 和 SaaS 的全栈式资源整合能力，融合企

业直播、视频会议、电话会议、企业邮箱等企业级协作服务，

提供智慧办公、数字营销、数字学习和国产信创解决方案。云

网互联业务板块拥有高品质自建数据中心、贴合细分市场云计

算服务及延伸至全球的网络连接能力，深入挖掘国内和国际化

通信需求，开展企业数据业务跨境专网专线业务、企业语音业

务以及面向国内外中高端用户提供 IDC 业务和完整解决方案。



云端互动业务板块秉承“为海外华人带来更美好生活”的理念，

面向海外华人市场提供中文视频、视频平台、家庭电话、家庭

安防等智能家具和个人信息消费服务。 

云企互通、云网互联两个业务版块主要面向国内 B 端用

户，云端互动面向北美家庭 H 端的用户。 

公司前期发布了 2021 年的业绩预告，净利润 2400 万元

-3600 万元之间，扣除公司 1.2 亿元左右商誉减值因素的影响，

实际盈利能力在 1.5 亿元左右。 

 

二、公司业务的差异化战略 

二六三专注互联网通信领域 25 年，经历了语音、数据、

视频直播和视频会议等整个产业的发展阶段，特别对于企业用

户的通信需求有着深刻的理解，公司较早的进入了视频通信领

域，随着 5G 的发展、三网融合的趋势以及向下一代互联网的

演进，公司的产品也全面覆盖了企业在通信端的需求。公司自

身业务发展一贯充分利用多年积累的互联网通信领域的技术

能力和对于用户，特别是企业用户需求的准确理解，在紧跟市

场发展脉络之下坚持走公司的“差异化”道路和战略。 

以视频直播和视频会议产品为例，公司拥有自己的视频

云，自建 IDC 与公司其他产品复用，同时以大型云服务商的

云做为备份，算力集中在自己的云上，对于目前市面上视频会

议各类终端设备都有较高的兼容度，实现了即插即用。同时公

司的视频会议产品可兼容公司目前的很多产品，如视频直播、

电话会议等，满足各类应用场景。基于公司通信的基因，对于

网络的熟悉度，有自己的经验判断，这是自身的特点和优势。 

两、三年前，随着 zoom公司的上市，视频会议市场被引

爆，加上三网融合的趋势以及 5G 的发展带来的通道拓宽，特

别是疫情的爆发，使得包括视频会议、视频直播等远程办公、

协同办公受到关注并发展成刚需。虽然在这个领域竞争激烈，



大型互联网公司也全面进入，但公司在这一市场中秉承“差异

化战略”，主要服务于行业细分市场的 B 端、G 端等客户，公

司主要面向于医药、金融等行业的数字化营销，体制内教育的

智慧教育，以及中大型企业的个性化的定制服务。 

在视频通信方面，公司在交互场景中积极探索，像元宇宙、

虚拟直播、虚拟主播等等，不断丰富互动元素以及视频沟通的

场景，进一步满足客户在此方面的使用需求。 

 

三、公司未来发展布局 

1、公司积极布局跨境电商通信方向。在《“十四五”数字经济

发展规划》中提到“加快贸易数字化发展，大力发展跨境电商”，

公司利用跨境通信能力，互联网能力，SaaS 服务的能力，帮

助电商做跨境网络的搭建，实现跨境业务的通信连接以及境外

本地的相关服务。目前公司已经参股了飞书（它是 Facebook

在国内的代理，服务于企业客户），还参股了万里牛（跨境电

商 ERP），目前还在看这个领域的相关机会。公司希望借助国

家“数字经济发展规划”的红利并结合公司多年积累的跨境通

信资源整合能力以及云服务的能力，在协助跨境电商发展方面

有所作为。 

2、积极参与“信创”产业发展。公司基于自研自创的核心技术，

借助“信创产业”的利好政策积极开展与包括中国电子等企业

的深度合作，提升公司产品服务在信创产业领域的竞争力。 

公司会继续沿着互联网通信方向前进，随着互联网通信技

术迭代和市场需求不断变化，公司在补强现有业务的同时紧跟

国家政策和行业发展，助力企业数字化转型，立足数字经济，

夯实公司“云+网+端”的一体化发展战略。 

 

接待过程中，公司严格按照相关规定，保证信息披露的真

实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露



等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 2 月 25 日 

 


