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证券代码： 003037                               证券简称：三和管桩 

广东三和管桩股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-001 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

1、参与单位名称及人员姓名： 

兴业证券  黄杨 

 

2、上市公司接待人员姓名： 

董事会秘书吴延红、证券事务代表高永恒 

 

时间 2022 年 2 月 25 日 

地点 公司三楼研讨会议室 

形式 现场调研 

交流内容及具体

问答记录 

 

1、随着“稳增长”政策出台，目前公司是否感受到下游需求

回暖？预计何时能感受到明显的回暖？ 

答：从目前公司的情况看，工业项目回暖幅度较大，预计随

着“稳增长”政策的进一步落实 4-6 月整体回暖将加速。 

 

2、公司在华南地区的主要竞争对手有哪些？他们的产能规

模大概多少？ 

答：华南地区主要竞争对手有建华建材在片区内设立的管桩

厂、广东宏基管桩有限公司，根据中国混凝土与水泥制品协

会发布的数据，2020 年建华建材、广东宏基管桩有限公司年

产量分别为 18362 万米、844 万米。 
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3、公司的主要客户有哪些？今年是否有变化？ 

答：公司主要客户涉及国企、民企土建总承包及分包单位以

及工业企业，除了经销商广东和建新建材有限公司外，还有

如中建四局建设发展有限公司、浙江石油化工有限公司、中

国建筑第八工程局有限公司等客户。预计今年主要客户群体

变化不大，针对光伏、新能源等客户群体会有所增加，但不

会对公司经营产生重大影响。 

 

4、公司对客户的信用政策情况？ 

答：公司根据客户经营实力、客户资信、产品类别、采购规

模、历史合作情况对客户进行等级分类管理，对于优质客户

一般在项目供货期间和供货完毕后给予不等的付款周期。公

司一般给予主要客户月结或票后 30 至 90 天左右的信用账

期，部分客户先款后货。 

 

5、公司在物流方面的布局？运输费用是否有进一步下降空

间？ 

答：由于管桩产品的体积、质量大，运输成本高，每一个生

产基地都配套有相应的运输子公司负责配送管桩产品。运输

工具有汽车运输、船舶运输。近距离以汽车运输为主，远距

离辅以外请船舶运输。 

运输费用受燃油成本高企，从目前的运行情况看下降的

空间不大。 

 

6、公司对销售人员的考核政策？对生产人员的考核方式？ 

答：公司对各级销售人员的考核按照月度、年度进行。对直

接生产人员的考核以计件单价，按多劳多得的宗旨，采用集

体计件方式进行。 
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7、公司目前在手订单的未供量？跟去年相比如何？ 

答：经初步统计公司目前在手订单的未供量与 2021 年同期

相比略有减少，但与去年年末相比又略有增加。 

 

8、哪些领域的管桩需求增长较快？公司计划如何针对性地

布局？ 

答：近期工业、电力领域管桩需求增长较快，公司计划一方

面通过覆盖区域空白市场增量，另一方面有针对性地加大各

领域的市场开拓（如轨道交通、石油化工、冶金、水电、光

伏项目等）。 

 

9、公司目前的产能规模？未来的基地规划及产能布局？ 

答：公司目前包括中山共有 16 个生产基地（不包括在建的

江门基地以及租赁的绍兴基地），桩类产品年产能有 3785.85

万米（根据各基地瓶颈工序，按照设备每年工作天数 300 天，

每天工作时长 12 小时进行计算）。盐城基地正在扩建中，未

来规划还在江苏泰兴、浙江南浔、湖南湘潭、山东无棣新建

生产基地。 

 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

 

无 

活动过程中所使

用的演示文稿、提

供的文档等附件

（如有，可作为附

件） 

 

无 

 


