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证券代码：300787                                    证券简称：海能实业 

安福县海能实业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2022-001 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 电话会议 

参与单位名称及

人员姓名 

中银基金 杨雷、海富通基金 王经纬、富国基金 胡博、国金

证券 刘妍雪 

时间 2022年 3 月 22日 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书：韩双  

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司董事会秘书韩双女士简要介绍了 2021 年度经营情

况，主要内容如下： 

一、2021年度经营情况介绍 

公司2021年实现营业收入20.80亿元，较上年同期增加

32.86%；实现归属于上市公司股东的净利润1.86亿元，较上年

同期增长63.90%；2021年度公司扣除非经常性损益后的净利润

1.72万元，较上年同期增长110.11%；剔除股份支付费用影响

的扣除非经常性损益净利润为1.83亿元，增长率为124.27%。

公司的三大类产品中，信号线束营业收入占比为26.76%，比上

年同期增长22.93%，信号适配器营业收入占比为41.40%，比上

年同期增长36.31%，电源适配器营业收入占比达30.69%，比上

年同期增长45.08%。2021年度公司研发投入金额为1.08亿元，
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占营业收入的5.19%，较2020年增长20.19%。 

二、交流环节主要内容 

1、公司目前有哪些生产厂区，是否受疫情影响？  

答：公司目前一共有四个生产厂区，分别在江西省吉安市

安福县、江西省吉安市遂川县、广东省东莞市大岭山镇、越南

北江省越安县。国内三个厂区目前没有因疫情停产的情况。越

南工厂 2021 年 5 月曾经停产过 1 个月，之后没有因疫情停产

的情况，根据目前当地政策，预计不会停产。在原材料运输和

成品运输过程中，运输时效不同程度的受到影响，整体来说不

会影响正常运营。公司会遵守各地的防疫政策，为员工提供良

好的工作环境，为生产经营保驾护航。 

2、请介绍一下公司的主要产品 

答：公司的产品主要为三大类： 

信号线束：其主要功能是实现数据、信号的传输以及充电；

产品包括 USB Type-C、DVI、DP、HDMI、Lightning、Network

等线束，覆盖了当前市场主流的线束类型。 

信号适配器：该产品应用于电视、电脑、笔记本、手机等

设备的信号的转换、切换、延长、放大、扩展等，俗称转换器、

拓展坞、Dongle、Hub 或 Docking，公司的信号适配器覆盖了

当前市场的主流接口以及 Thunderbolt4。 

电源适配器：该产品用于实现电子产品的电力供应，公司

的电源适配器包括电脑机箱电源、车载充电器、旅行充电器、

无线充电器、智能排插等产品。 

3、公司 2021 年年报显示，信号适配器产品的毛利率为

34.82%，请问为什么这类产品的毛利率比较高？ 

答：公司自主研发的信号适配器产品，产品紧跟新技术潮

流，性能可靠功能稳定，客户认可度高；同时属于高度定制化

产品，产品型号众多，客户单个产品型号的单个订单订货数量

不大。 
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4、公司产品的生产周期是多久？ 

答：公司的生产模式为“以销定产”，产品的生产周期一

般为 2周，公司从接收生产订单、组织生产、安排发货，需要

一定的时间周期，从接收订单到销售发货完成一般需 2个月。 

5、公司的芯片等原材料是从国外采购的吗？主要材料的

价格对公司产品影响大吗？ 

答：目前公司采购的芯片，部分是进口的，部分是国产的，

公司在保证产品性能要求的前提下，对于部分芯片由进口改为

国产。主要材料的价格波动对公司产品成本有一定的影响，公

司的订单周期比较短，会实时与客户根据成本协商产品价格。 

6、公司与客户的结算周期是怎样的，短期借款增加比较

多是什么原因？ 

答：公司对信用较好的客户根据制度给予一定的信用期，

对于合作时间较短的客户都会要求支付定金或者预收款。同时

根据客户信用调查结果及业务合作情况，并参考有无中国出口

信用保险公司承保，公司给予不同的销售政策。客户的付款周

期平均为 75天，客户一般是在公司出货后的 30-90天内付款，

部分规模较小的客户，如果没有中国出口信用保险公司承保，

公司会要求在出货前付款。公司非常重视应收账款信用管理和

风险控制，目前客户都在信用期内回款。短期借款增加是因为

在营业收入持续增长过程中，公司购买原材料和储备半成品需

要较多流动资金，公司扩大生产规模新增设备和人员也需要较

多流动资金。 

7、目前大家认为消费电子产品整体需求不是很旺，公司

这些产品需求怎样？ 

答：手机、平板电脑、笔记本电脑、游戏机、学习机等智

能终端消费电子产品更新迭代，其周边电子配件市场需求量庞

大，同时新兴消费群体的崛起使得电子产品用户的消费习惯进

一步多元化、丰富化，其对充电器、连接线、转换器等周边电
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子配件的功能、款式提出了更高要求，促进了配件产品在技术

和市场方面的提升。公司的产品主要应用在移动通讯终端、智

能影音设备、个人计算机和游戏设备等产品上，公司会不断丰

富产品线，加快技术储备，努力实现公司的长期可持续发展。 

8、公司需要提前为客户备库存吗？ 

答：从采购模式上讲，公司日常采购实行按需采购，并根

据最低采购量、采购周期等因素确定安全库存。采购行为以客

户订单或需求计划为基础，制造工厂根据采购周期和需求数量

确定所需物料数量，然后发出采购需求，采购部门依据采购需

求进行采购。从生产模式上讲，公司遵循“以销定产”的生产

模式。公司客户的订货均以订单的形式进行，公司根据客户下

达的订单安排生产。“按订单生产”模式避免了公司自行制定

生产计划可能带来的盲目性，以销定产，原材料采购和生产更

有计划性，既有利于控制原材料库存，提高资源利用效率，又

可以降低存货跌价风险。近年来部分原材料出现缺货和涨价的

现象，公司也会根据实际接单情况储备一些原材料，不会储备

成品库存。 

 

电话会议过程中，公司参与交流人员严格按照信息披露有

关的规定，与投资者进行了充分的交流与沟通。没有出现未公

开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022年 3 月 22日 

 


