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投资者关系活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □一对一沟通 

□其他  

参与单位名称及人员姓名 安信基金 张鹏 

柏荟医疗科技 陈平 

伯乔投资 王峰、苟茗焮 

财通证券 
洪慧、张雅容、李晨、龚斯闻、

石然青、付正浩 

德邦证券 张家栋 

东方红资产 郑华航 

东吴证券 王钦扬、杨件 

富安达基金 路旭 

广发基金 李阳 

贵源投资 赖正健 

国富基金 吉晟 

国金鼎兴投资 张艳、王竖、郑一鸣、谢军 

国元证券 杜旷舟 

鸿凯投资 李明月 

华安证券 李莹、许勇其、王亚琪 

华鑫证券 张涵、臧天律 

基明资产 区晓 

玖歌投资 张超 

泰康资产基金 黄成扬 

乾惕资产 彭聪 

瑞信致远 游锦泉 

天弘基金 涂申昊 

鑫元基金 葛天伟 

西部证券 章启耀、邢孔骏 

湘楚资产 杨华 



 

优思投资 张晨光 

西南证券 王宁、邰桂龙 

长江证券 张俊、易轰 

长信基金 王俊阳 

中银基金 时文博 

中银资管 蒲延杰 

中欧瑞博 孙清华 

个人 王博、任长海、张新晖 

时间 2022 年 03 月 30 日 

地点 线上 

上市公司接待人员 
公司董事、副总经理 李明 

公司副总经理、董事会秘书 张召平 

记录人 谢建红 

投资者关系活动主要内容

介绍 

一、公司基本情况介绍 

公司成立于 1995 年，金属制品领域专业制造商。产品主要

包含子午轮胎用钢帘线，橡胶软管用胶管钢丝，电力电缆

用镀锌钢丝、镀锌钢绞线，基础设施建设用 PC 钢绞线、

晶硅片等硬脆材料切割用金刚线。 

除金属制品业务外，公司有机硅项目正按计划推进。截至

目前，公司有机硅产品目前项目装置全流程已打通，并产

出符合客户需求的 DMC 产品且形成销售。公司正在形成以

金属制品及化工新材料为主的双主业发展格局。 

二、公司 2021 年度经营情况介绍 

1.2021 年度经营情况 

2021 年度，公司虽然受到疫情、自然灾害、原材料价格波

动及员工持股计划费用等因素的影响，但公司主营业务产

品收入依然增长稳定。公司 2021 年度实现营业收入 33.96

亿元，同比增长 19.89%；实现归属于上市公司股东的净利

润 1.40 亿元，同比增长 14.80%，扣除非经常性损益的净

利润 1.18 亿元，同比增长 27.16%。公司 2021 年度计提了

员工持股费用，剔除该影响，公司全年实现的归母净利润

为 1.73 亿元，同比增长 41.53%。业绩增长主要得益于金

刚线产品的产销量较上年同期大幅增长，给公司带来了有

力的利润增长点，从而带动公司利润整体增加。 

三、问题交流 

Q：公司金刚线 2021 年度销售情况，毛利率提升原因。 



A：2021 年，公司金刚线产品共计销售 805.83 万公里，较

上年同期大幅增长；综合毛利率为 42.89%，较上年同期增

长 29.16%。随着该产品产能的持续释放，毛利率得到有效

提升。 

Q：金刚线单机 16 线的生产效率和技术壁垒，对比业内友

商。 

A：目前公司 16 线机运行稳定，在同等车速下较之前的 8

线机和 11 线机生产效率大幅提升。目前金刚线行业内尚没

有统一的技术标准，每个企业都拥有自己独到的技术，技

术壁垒没有可比性。 

Q：市占率从个位数提升至 25%-30%，公司下游客户对接情

况。 

A：目前公司金刚线产品下游客户除隆基股份外，与业内其

他客户基本都有商务往来，产品订单充足。 

Q：金刚线技术规格，最细线径多少，降本空间多大？ 

A：我司为行业内唯一具备全产业链技术的金刚线生产企

业,拥有专业的金刚线产品研发团队，长期专注于金刚线的

研发，可依据客户要求提供相应的产品，针对不同客户不

同机台提供量身定做的线锯产品。公司目前主要向客户提

供 40μm 和 38μm 的金刚线，36μm 和 35μm 少量供应。

随着该产品产能的持续释放，成本尚有一定的下降空间。 

Q：碳钢母线 vs 钨钢母线 

A：据了解目前钨丝线技术稳定性尚有待验证，经与客户沟

通交流，在目前硅料及硅片价格较高的情况下，钨丝线通

过更细线径切割可以提高出片量，可降低下游企业生产成

本，但与碳钢母线相比，如果硅料价格继续下降，钨丝线

将不再具备明显优势。 

Q：公司有机硅产品产能释放节奏及远期出货量。 

A：公司有机硅产品计划 2022 年末达到设计产能（12 万吨）

的 70%-80%。计划第一季度产能达到 2500 吨，第二季度产

能达到 24000 吨，第三季度产能达到 27000 吨，第四季度

产能达到 27000 吨。 

Q：公司有机硅产品对比友商成本优势。 

A：公司有机硅项目所建区域具有盐酸、甲醇等基础原料和

水、电、汽等公用工程的供应和价格优势，所在园区运输



条件优越，水、电、汽等供应充足。为项目的低成本运行

提供了保证条件。 

Q：有机硅客户开发情况。 

A：公司有机硅下游客户主要集中在山东、江浙、广东、湖

北及江西一带，目前以使用硅油、硅橡胶的客户为主，目

前储备客户的有南京东爵、宁波润禾、东莞新东方等，主

要锁定高温硫化硅橡胶、建筑密封胶、织物整理剂、新能

源汽车灌封、密封胶、电子灌封胶、光伏用胶等领域。 

Q：公司为何当初建设有机硅？ 

A：公司原布局硅料、硅锭、切片等完整光伏产业链条， 2018

年受光伏行业“531 新政”冲击，国家降低光伏补贴、控

制发展规模，从上游硅料，到中游的铸锭、切片，再到下

游的电池片和电站，都受到不同程度的影响。公司当地的

多晶硅项目受到电价制约，继续发展的空间不大，公司决

定向新领域拓展。 

经过公司长期考察，发现有机硅工业是伴随现代工业迅速

兴起的新兴产业，其产品品种众多、性能优良，有“科技

发展催化剂”和“工业催化剂”的美誉，在工农业生产、

新兴技术、国防军工、医疗卫生以及人们日常生活、交通

运输等方面得到广泛应用。近几年国内外有机硅工业发展

迅速。 

基于上述原因，经公司考察确认，公司计划将多晶硅的业

务转型生产有机硅，以有机硅产业作为一个投资方向，并

以此为基础，结合西部地区的资源优势条件，在有机硅产

业发展上做出一个具有一定国际竞争能力的产业集群，参

与该行业的国际竞争。 

Q：传统业务市场格局及行业市占率。 

A：公司传统业务金属制品行业竞争较为充分，但公司具备

规模优势、品牌优势、成本优势，市占率始终居于行业前

列。 

Q：传统业务出货量指引及广西一带一路布局。 

A：公司传统产品 2022 年计划销售 60 万吨。广西建设预应

力钢绞线建设基地意在辐射我国西部地区及东盟十国。 

 


