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证券代码：300702                                            证券简称：天宇股份 

浙江天宇药业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-001 

投资者关系活动类别 

特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场            □其他 

参会单位名称 

浙商证券研究所、中泰证券研究所、中金证券研究所、招商证券研

究所、长江证券研究所、民生证券研究院、华西证券研究所、华创

证券研究所、方正证券研究所、东吴证券研究所及多家机构投资研

究员 

时间 2022 年 4 月 22 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员 

董事长、总经理           屠勇军 

董事会秘书、副总经理     王艳 

财务总监                 王秀娟 

证券事务代表             杨鹏、姜露露  

投资者关系活动主要

内容介绍 

第一部分：董事会秘书王艳女士总结 2021 年及 2022

年第一季度业绩概况 

一、2021 年度业绩情况： 

2021 年，公司全年实现营业收入 254,500.95 万元，较上年同

期略微降低了 1.64%；归属于上市公司股东的净利润 20,467.61 万

元，较上年同期下降 69.32 %；归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润 16,078.55 万元，较上年同期下降 72.85%。 

报告期内公司净利润下滑主要受主营业务毛利下降、研发费用
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增长、管理费用增长等因素影响。影响主营业务毛利的主要因素有

以下几个方面： 

1.公司的沙坦类原料药及中间体产品因市场竞争周期激烈导

致的产品降价； 

2.人民币汇率升值。报告期内，平均记账汇率 6.4477，去年

同期平均记账汇率 6.9338，同比升值 7.01%，影响收入 1.39 亿元； 

3.公司生产规模建设扩大，新投入使用的生产基地产能利用率

较低，完工产品分摊的固定成本较高； 

4.化学基础原料价格持续上涨，环保费用支出增加、部分产品

生产场地转移、限电限产造成的产能冲击，导致生产成本提高。 

仿制药原料药业务：全年公司原料药销量基本保持稳定，实现

3 个沙坦原料药（缬沙坦、厄贝沙坦和奥美沙坦）为原研药企供货，

公司目前有 6 个原料药正与原研药企开展业务推进，其中一个产品

已进入产品验证阶段。公司的原料药国际市场占有率并没有出现明

显下滑。国内市场原料药销量超过 500 吨，同比增长 26%，公司积

极研发储备非沙坦原料药，目前 11 个原料药通过了“与制剂共同

审评”，为国内市场的长期增长奠定基础。 

中间体业务：2021 年公司受部分中间体产能转移及部分城市

限电政策影响，中间体销量下滑达 20%。随着子公司昌邑天宇药业

有限公司（以下简称“昌邑天宇”）逐步投入正常生产，公司预计

2022 年度中间体会有较好的恢复。 

CDMO 业务：2021 年度 CDMO 业务收入 5.57 亿元，同比增

长 552.65%，主要是部分项目实现了规模化生产，毛利率水平较高。 

制剂业务：全年制剂营收 397.36 万元，是公司“原料药-制剂

一体化”战略的一个良好开端。 

二、2022 年一季度业绩情况： 

2022 年一季度，公司实现营业收入 74,989.78 万元，同比略

微下滑 1.19%；利润方面，公司一季度归属于上市公司股东的净利

润 8,472.14 万元，同比下降 36.52%。 
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一季度公司营业收入构成同比变动，CDMO 业务受客户订单

及交付安排影响同比下滑，仿制药原料药收入同比上升。制剂业务

方面，一季度制剂销售收入达到 2021 年全年水平。报告期内公司

新增厄贝沙坦氢氯噻嗪片、奥美沙坦酯片和奥美沙坦酯氢氯噻嗪片

三个产品批文，目前 25 个制剂品规处于已申报待批准阶段，公司

积极扩大市场销售团队，制剂业务将进入快速发展期。 

子公司方面，昌邑天宇目前已经有 5 个车间正式投入使用，其

他生产基地保持正常生产状态。 

第二部分：上市公司接待人员回答投资者问题： 

1、子公司昌邑天宇产能使用率情况以及未来的财务预测情

况？ 

公司子公司昌邑天宇目前生产经营良好，主要是配套原料药产

业链，公司做了一系列的工艺改造和优化，不仅可以大规模连续化

生产沙坦中间体，而且降低了单位三废排放，有利于巩固公司沙坦

领域优势。 

子公司昌邑天宇和京圣药业预计明年完全建设完毕，届时完全

投入使用后盈利能力预计能有比较好的改善。 

 

2、CDMO 业务今年发展情况以及未来的规划？ 

公司目前储备的临床三期或待商业化项目 15 个，主要客户包

括默沙东、日本第一三共、恒瑞等等。公司 CDMO 投入了更多的

市场力量，适当承接更早期项目，争取更多的为客户服务。 

 

3、制剂业务布局和发展思路？ 

公司目前制剂在研品规达到 98 个，基于自身的原料药优势及

巨大的国内市场需求考虑，我们有自信努力把这块业务做好。 

 

4、一季度毛利率较去年四季度略有下滑的原因？ 

公司产品毛利率略有下滑主要系两方面原因： 
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（1）收入产品结构发生变化，本期部分高毛利产品交付减少，

导致整体毛利率下降； 

（2）春节假期及主要产品市场需求变动等导致产能利用率偏

低，而本期长期资产折旧摊销费用高于上年同期，导致固定成本进

一步摊厚，产品单位成本上升。 

 

5、投资收益 6,600 万元主要来源于哪里？ 

公司主要收入来源是外销收入，以美元结算为主，因此公司办

理了一定量的远期结售汇业务，用于平衡汇率大幅波动的风险，此

金融工具结算后产生的收益划分至投资收益。 

 

6、CDMO 业务收入按用途划分除了抗病毒类产品还有什么用

途产品？ 

公司 CDMO 收入类别除了抗病毒类产品外主要是抗凝血类、

泌尿系统类、呼吸类、抗生素类等。 

 

7、经营性现金流为负数的原因是什么？ 

2021 年度公司对新生产基地子公司昌邑天宇和京圣药业投入

了大量资金用于生产车间建设及生产线安装，此外公司生产规模扩

大，用于前期生产的原材料采购和职工薪酬支出增加，上述原因导

致经营性现金流为负数。 

 

8、一季度各个业务板块收入情况？ 

公司 2022 年一季度总体收入规模保持平衡。沙坦原料药市场

价格和销售环比增长，仿制药原料药及中间体收入有所增长；

CDMO 业务收入受客户订单量影响下滑约 60%。 

 

9、公司前五大客户业务占比提升的原因？ 

公司 2021 年大客户收入占比提升体现了公司和国际大客户的
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合作在持续加深，比如公司和日本第一三共的合作，既有 CDMO

业务也有仿制药业务，多品种的合作导致收入占比提升。 

 

附件清单（如有）  

日期 2022 年 4 月 22 日 

 

 

 

 


