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深圳市佳士科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2022-001 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            

☑其他  电话会议 

参与单位名称及人

员姓名 
见文末附件  

时间 2022 年 4 月 24 日 

地点 电话会议 

上市公司接待人员 

董事长兼总裁潘磊先生；副董事长、副总裁兼财务总监夏如意先生；

董事兼副总裁罗卫红先生；副总裁 Rantasalo Anssi 先生；副总裁兼

董事会秘书李锐先生；EVO20 项目负责人周宏观先生；海外销售总

监叶清清女士；证券事务代表麻丹华女士 

投资者关系活动主

要内容介绍 

互动交流问题如下： 

问题 1：请介绍公司 2021 年度和 2022 年第一季度业绩情况。 

2021 年度，公司实现营业收入 1,249,347,145.27 元，较上年增

长 22.45%（其中：国内营销中心实现销售收入 633,966,083.04 元，

较上年增长 18.85%，占营业收入比重为 50.74%，国际营销中心实

现销售收入 592,055,711.56 元，较上年增长 27.06%，占营业收入比

重为 47.39%）；归属于上市公司股东的净利润为 200,473,971.95 元，

较上年增长 23.33%。 

2022 年第一季度，公司实现营业收入 340,180,758.42 元，较上

年同期增长 12.05%，归属于上市公司股东的净利润为 48,442,140.30



元，较上年同期下降 14.52%，净利润下降的主要原因为与上年同期

相比，政府补助减少、投资企业分红收益尚未到账及人民币兑美元

汇率上升产生汇兑损失所致。 

问题 2：请介绍今年行业需求情况，公司销售是否承压？ 

2022 年一季度国内生产总值增长未达全年计划目标值，当前国

内疫情对各行业的影响深度尚未可知，同时国外俄乌战争对全球经

济造成冲击，总体宏观经济形势及焊割设备行业情况不容乐观。 

公司 2022 年第一季度销售增速符合预期，利润下降主要是由

于国内、国外市场行情低迷导致，公司采取了积极措施，包括价格

折扣、延期付款等以促进销售目标的达成。公司全年销售目标暂未

调整，但根据目前市场状况预判，目标达成存在压力。 

基于以下几点，公司认为 2022 年国内销售增长要优于国际销

售增长：（1）JET20 产品已完成替代并逐渐被国内市场认可；（2）

对于国内疫情，政府已采取措施进行控制，对于经济恢复和发展，

相信也会出台相关举措；（3）国外由于受俄乌战争和欧洲通货膨

胀加剧的影响，解决基本生活问题成为居民主要需求，对焊割设备

需求减弱；（4）公司 EVO20 产品在国外市场的推广和替代需要时

间。 

问题 3：请介绍行业竞争格局及产品数字化进程。 

就通用焊机市场而言，国内企业由于定位不同销售构成存在差

异，如公司出口销售和国内销售占比相当，行业内友商的销售占比

会不同。从国际格局来看，国内企业在中低端焊机方面的生产制造

和销售较欧美企业具有更大的竞争优势，因而在中低端焊机的生产

制造上国内存在一定的企业聚集效应。 

目前国内焊割产品数字化进程高于欧美等地区，在新技术的使

用上，国内也快于海外，而公司在数字化产品的研发和推广上，也

是快人一步。自 2021 年公司推出 JET20 系列产品外，今年推出了

EVO20系列产品以及即将推出MOSDA20系列产品和MAX20系列

产品，各项系列产品的推出将大大提高公司数字化产品的比例。 



就 EVO20 系列产品而言，主要目标市场定位为欧洲，因而采

用了欧洲最新、最高的标准进行开发设计，与欧洲同类焊机在标准、

性能、品质上基本趋同，但价格优势明显，所需的是给予客户时间

去了解和接受新产品；与国内市场上的产品比较，其技术、品质、

性能等都有极大地提高，但成本也显著提高，销售面临压力。此外，

EVO20 的价格定位将会使公司避免未来可能发生的欧洲对中国企

业的反倾销制裁，EVO20 搭载的专利技术也可以规避未来可能存在

的欧洲对中国企业的知识产权打压。 

问题 4：请介绍欧美市场与国内市场的区别以及 EVO20 发布

会的情况。 

欧美市场和中国市场的区别如下：（1）由于行业发展速度不

一样，目前所处状态也不一样，现阶段欧美气保焊占比较高，而中

国则不同，随着行业不断发展，未来产品结构占比可能会趋同；（2）

由于气保焊效率更高，自动化水平更高，将会是行业发展的趋势，

公司也将会推出更多的气保焊产品。 

EVO20 系列产品发布会是公司首次采用线上线下、德国深圳两

地发布的方式，德国线下会场由公司首席战略官、分管海外销售的

副总裁 Anssi（曾任两届欧洲焊接协会主席）主持，邀请了现有和

潜在的欧洲客户到场，发布会当天客户对新产品给予了非常正面的

反馈。目前 EVO20 产品试用机已发给客户，公司正在跟客户洽谈

订单，同时生产计划也在陆续推进中。公司认为通过持续的宣传推

广，预计新产品能获得更多的关注，吸引更多潜在客户合作，有助

于公司销售目标的达成。 

问题 5：子公司摩仕达收入和利润不匹配的原因。 

摩仕达 2021 年营业收入较上年增长 10.50%，净利润较上年下

降 26.00%，主要原因是费用增加，具体表现在：（1）研发人员增

加；（2）工程和品质控制投入增加；（3）2021 年发生迁厂费用；

（4）新厂房装修年度内摊销费用增加；（5）厂房租赁面积增加，

租金相应增加。 



问题 6：请介绍 JET20 产品目前销售占比情况和 EVO20 产品

未来销售占比预计。 

2021 年公司 JET20 产品销售额约为 1.7 亿元，约占公司国内焊

机销售额的 42%，占比偏低的原因为 2021 年 JET20 产品发货速度

较慢、代理商消化原有产品库存所致。2022 年第一季度，JET20 产

品占公司国内焊机销售额的比例提高至 63%左右。 

经评估，EVO20 产品销售占比约为海外销售额的 20%~30%，

但由于政治经济复杂多变和客户接受认可新产品需要时间，因而其

在国外市场的替代速度可能会慢于 JET20产品在国内市场的替代速

度。 

问题 7：请介绍 EVO20 产品的定价策略。 

EVO20 产品分为高配版、标准版、低配版，针对不同版本将会

制定不同的价格，但由于目前公司所面临的国内外政治经济形势严

峻，其定价策略虽已经公司反复论证，但尚未最终确定。公司认为

EVO20 产品在国外市场具有很强的竞争力，希望能制定一个合理的

价格，把产品更好的推向市场。 

问题 8：能否评估一季度疫情对公司国内各销售区域的影响？ 

由于各区域经济发展水平不同以及地方政府疫情防控力度不

同，一季度疫情对公司各区域的销售影响程度也不同。总体而言，

长三角地区（江浙沪）的影响程度明显高于珠三角地区，此外吉林

疫情对东北区域销售的影响也很大。 

问题 9：请介绍 EVO20 产品与之前销往海外的产品的区别。 

EVO20 系列产品与之前销往海外的产品的区别如下：（1）焊

接工艺性能显著提升，如氩弧焊引弧速度提升了 400%，气保焊能

在每分钟 60 次以上点焊速度的情况下保证每一个焊点的熔接牢靠、

一致性好、成型美观；（2）产品可靠性方面，与之前销往海外的

产品相比，维修率预计下降 50%以上；（3）产品精度、一致性、

灵活性提升，产品功能更加丰富，输出参数精度更高，指示精度由

2.5%提升至 1%；（4）采用全新的外观造型，结合新材料和新制造



工艺使产品质感更优；（5）产品使用便利性、易用性、操作舒适

性提升，优化了人机交互界面，增加了多种无线遥控和模拟/数字枪

控方式，焊割电源操作面板由原来的模拟面板和简易数字面板更换

为一体式高清数码屏和彩色液晶屏；（6）能效更高，更加环保，

带 PFC 机型功率因素提升到 99%，待机功耗最低做到 4W，符合欧

美最新最高标准要求；（7）生产效率提高，采用新的制造工艺和

结构布局，优化主功率组件，简化工序，能支持自动设备组装，电

路板设计测试接口，支持自动调试、校准。 

问题 10：请介绍 EVO20 系列产品与 JET20 系列产品的区别。 

EVO20 系列产品是在 JET20 系列产品的软硬件平台基础上结

合欧洲最新、最高的标准和公司技术取得的重大突破设计开发的数

字化产品，搭载了 40 项专利技术。EVO20 系列产品与 JET20 系列

产品的区别如下：（1）符合欧洲最新、最高的法规和设计标准要

求，在能效、环保、精度等指标上更加优异；（2）焊割性能进一

步提升，如气保焊的电弧软硬适中，简易氩弧焊引弧更顺畅，直流

氩弧焊输出电流控制更精细等，另外增加了“VRD”、“焊后参数

保持”、“工程师模式”、“丝盘仓照明”等功能，能够更好的满

足客户各种应用场景需求；（3）防护等级达到 IP23S，高于 JET20

的 IP21，并且采用了“主动平衡式风道”和“功率器件针脚防护组

件”等技术，使得产品在恶劣环境下的可靠性更高；（4）支持多

种无线遥控和枪控接口，用户操作更为便利；（5）首次采用彩色

液晶显示屏，显示内容丰富，易用性更强；（6）创新的多元化人

机交互方式以及符合国际市场审美习惯的外观造型，带给用户全新

的焊接体验。 

问题 11：请介绍公司工业焊机的情况。 

公司标准工业焊机MAX20系列产品将于今年 6月份正式发布；

由子公司佳士欧洲研发的工业焊机系列部分机型已经开始接单，部

分机型预计将于年末投入市场；由子公司爱达思研发的应用于重工

业领域的高端工业焊机预计今年 6 月展出并进行试焊，由于该产品



目标是进口替代，因而客户试用时间会较长，导入市场时间未定。 

 

接待过程中，公司接待人员与网上投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情

况。 

附件清单 
无 

日期 
 2022 年 4 月 24 日 

 

附件：参加调研人员名单  



附件：参加调研人员名单 

 

序号 机构名称 姓名  序号 机构名称 姓名 

1 东北证券研究所 刘军  18 招银理财 张弛 

2 东北证券研究所 许光坦  19 远见投资 杨帆 

3 中信证券自营 梁勤之  20 喜世润 郑捷 

4 中庚基金 潘博众  21 万家基金 王健 

5 中庚基金 熊正寰  22 途灵资产 赵梓峰 

6 交银施罗德基金 杨金金  23 彤源投资 郭磊 

7 交银施罗德基金 郭若  24 彤源投资 薛凌云 

8 嘉实基金 谭丽  25 拾贝投资 杨立 

9 嘉实基金 吴悠  26 上海尚雅投资 成佩剑 

10 
华夏基金管理有限

公司 
朱熠  27 

上海尚近投资管理合

伙企业（有限合伙） 
赵俊 

11 
华夏久盈资产管理

有限公司 
桑永亮  28 

上海合远私募基金管

理有限公司 
管华雨 

12 景顺长城 胡纪元  29 天风证券研究所 冯量 

13 国泰基金 谢泓材  30 
湖南牛行资产管理有

限公司 
黄升科 

14 
兴银基金管理有限

公司 
翁公羽  31 光证资管 曾炳祥 

15 
泰康资产管理有限

责任公司 
朱婕  32 

东证融达投资有限公

司 
林铃铃 

16 
大成基金管理有限

公司 
徐彦  33 东方财富 杨诗晴 

17 
工银瑞信基金管理

有限公司 
张玲     

 


