
江西志特新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：投2022—001 

投资者关系活动类别 

 

特定对象调研 □分析师会议 

 
□媒体采访 □业绩说明会 

 
□新闻发布会 □路演活动 

 
□现场参观 

 
其他（电话会议） 

参与单位 

国信证券、长城证券、远致瑞信、圆信永丰、永赢基金、西南证

券、万家基金、泰康资产、交银施罗德、建信保险、基厚投资、

广东向上、格力投资、东方阿尔法、博林投资、中庚基金、东方

基金、南方基金、金元顺安、博道基金、浙商基金、兴业基金、

浦银安盛、嘉实基金、景顺长城、睿远基金、兴银基金、建信基

金、汇丰晋信、富国基金、九泰基金、融通基金、玖阳投资、源

乘投资、敦和资产、金广资产、英大证券、西部证券、民生证券、

国华兴益、中信保诚、敦和资产、中银基金、九泰基金、兴银基

金、中欧基金、华泰柏瑞、中科沃土。 

时间 
2022年4月26日 9:00-12:00，14：00-17：00  2022年4月27日

9:00-12:00，14：00-17：00 

地点 电话会议 

上市公司接待人员姓名 
财务总监：王卫军   董事会秘书：温玲   法务副总监：黄萍   证

券事务代表：廖峰 

投资者关系活动主要

内容介绍 

交流问答： 

 

1.请问当前行业竞争格局具体有哪些变化，公司在这个

过程中会采取怎么样的措施？ 

2021年，受需求波动和成本上升的双重挤压，全年行业

发展波动明显。原材料价格上涨，后进入及新进入的铝模公

司因物资积累储备不够，增加新材料压力较大，导致行业进

入门槛提高，且部分小微企业选择退出，行业集中度进一步

提升。 



面对行业出清态势，公司管理层根据市场发展趋势，合

理布局产品服务，聚焦高质量发展，积极扩展市场广度和深

度。产品策略方面，公司未来将依托“1+N”一站式服务战

略模式，为客户提供优质、优价、全方位的一站式服务，同

时公司也将以信息化技术为依托，运用行业大数据、人工智

能和物联网技术，打造全产业链生态系统，积极推动传统建

筑向绿色智慧建筑革新转型；产能布局方面，公司去年通过

投资新设全资子公司等方式，在海南、重庆等地自建生产基

地，在江门、湖北也将继续新建厂房，未来都会陆续投产、

释放产能，同时公司通过加盟合资的方式，结合当地优质管

理团队，先后设立了甘肃志特、广东凯瑞两个合资公司，也

进一步完善了公司的产能布局；市场开拓方面，公司现依托

国内国际市场双轮驱动，国内项目主要集中在一二线城市、

粤港澳大湾区、长三角地区等，国外与马来西亚、新加坡等

当地多家建筑施工企业也建立了长期互信的合作伙伴关系。 

2.一季度的房地产政策放松对公司下游需求的影响如

何？公司项目受疫情影响如何？ 

随着房地产政策的放松，公司项目需求也在逐步增加，

公司目前在手订单比较饱和；一季度主要受疫情影响，项目

施工进度有所放缓，导致收入确认存在滞后性。 

3.公司去年出租率同比情况如何？ 

截至 2021年末，公司结存的可用于出租模板数量达到

232.78万方，其中已用于出租的数量达到 174.43万方，出

租率为 74.93%，相比 2020年同时期略有回升。 

4.公司的产能规划如何？ 

公司在建的基地主要是重庆志特、海南志特、江门志特

二期、湖北志特二期等，预计今年也都会陆续投产。 

5.公司研发费用支出主要是哪些，它在公司的整个业务



链条里面主要体现在哪些关键的环节？ 

研发费用主要体现是研发设计人员的薪酬支出。2021年

末，公司研发设计人员为387人，工作内容主要是对产品的

研发、设计，以及业务管理系统的开发维护。一方面，铝模

租赁行业全流程业务链条长且复杂，对公司精细化管理要求

较高；另一方面，公司去年防护平台及装配式PC业务逐步放

量，公建产品的渗透，对研发设计人才需求增加。 

6.公司防护平台业务的商业模式具体是如何操作的？

去年同比增长速度较快，主要原因是什么？ 

公司防护平台业务开发主要与公司铝模系统产品配套

使用，防护平台项目由公司进行专业分包，项目分包方负责

产品研发生产、交货到承包人指定地点、指导防护平台安装

提升及拆除、产品退场回收等。项目完成后，公司将防护平

台产品收回回厂进行翻新、检修检测后再用于新的项目。公

司与客户的工程计量方式，因不同项目客户需求，一般按防

护平台产品的围护面积、防护平台机位数量、外围围长长度

等计算。2021年末，公司防护平台营业收入实现 1.31亿元，

占公司营业收入 8.85%，营收同比增长 124.98%，主要原因

为 2020 年防护平台业务仍属于前期投产推广阶段，2021 年

防护平台产品逐步搭配铝模产品协同签单，业务量较快增

长。 

7.铝价上行对于公司成本端的影响如何？ 

公司主要业务为铝模租赁，目前已有约 230万方的铝模

板保有量，在铝价格较高的情况下，我们最大限度的提高旧

板的利旧率，同步补充部分新的非标模板，原材料价格上涨

对非标模板的影响较大，因为非标模板的成本当期进行摊

销，但非标模板占模板量比重较小，同时新购置铝模板的成

本按照 120次进行摊销，不会全部反应在当期的成本，因此

对公司成本端整体影响有限。去年下半年，铝价较高的时候，



公司采取了多种形式补充模板，包括以废铝与上游型材厂置

换新的铝模板（支付一定的加工费），或者向其他铝模厂商

收购旧板的形式来补充公司的模板数量，缓解原材料上涨带

来的压力。 

 

日期 2022年4月27日 

 


