
深圳信测标准技术服务股份有限公司 

投资者关系活动记录表                                                                  

编号： 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 
□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

 

国联证券张旭、长城基金王佳佳、长城基金张坚、长城基金翁

煜平、融通基金林清源 

 

时间 
 

2022 年 4月 28 日下午 15:30 至 17:00 

地点 深圳市南山区科技南路 16 号深圳湾科技生态园 11 栋 A601 

上市公司接待人

员姓名 

 

董事会秘书蔡大贵 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

 

1、深圳子公司宝安信测目前的亏损情况以及未来规划？ 

信测标准宝安公司成立于 2019 年 12月，主要从事食品、

农产品检测、环境检测。随着食品、农产品及环境检测能力的

逐步完善，目前业务开始爬坡，逐渐步入发展正轨。 

在资质能力方面，2021 年宝安信测成功取得 CMA、CNAS、

CATL 等检测资质，其中在食品、农产品、环境领域 CMA 批准

6380 项、CNAS 批准 620 项、CATL 批准 738 项，这表明了信测

标准在食品、农产品、环境领域具备了按相应认可准则较为全

面的开展检测服务的技术能力和对外出具公正性“双 C”报告

的资质能力。在经营管理方面，公司今年已完成市场团队搭建

工作，引入了相关领域核心技术人员及业务骨干。在业务拓展

方面，宝安信测今年已逐步参与省、市、区食品、农产品、环

境检测服务项目，并取得较好的评价。 

经过两年多的建设与探索，信测标准宝安公司在食品、农



产品和环境检测领域，具备了较为全面的检测能力与检测资

质，积累了相关的运营管理经验，培养锻炼了过硬的业务团队，

凭借公司专注高效的管理运营能力，相信公司有条件、有能力、

有决心获得市场与客户的认同，在激烈的市场竞争中占据一席

之地。 

2、公司未来的发展战略？ 

精心规划，合理布局，不断加强实验室能力建设，强化服

务质量和服务能力。 

公司在电子电气领域与汽车领域具有较大的市场份额和

较强的市场影响力。在电磁兼容和产品安全领域，具备较强的

研发能力和技术实力以及较为全面的国际认证合作渠道，因

此，在汽车零部件及子系统功能可靠性测试领域，具有可持续

的竞争优势和较高的市场地位，公司将会加强优势项目的持续

提升，重点强化公司在可靠性检测、电磁兼容与产品安全检测

方面的服务能力和检测优势，进一步拓展电子电气产品检测、

汽车（电子）检测、轨道交通检测、消费品检测、食品农产品

检测、环境检测、材料检测等板块，力争将公司打造成为具有

高度竞争力的综合性第三方品质管控服务机构，以高质量的检

测认证服务推动我国检测行业健康、持续发展。 

 

3、公司认为检测行业目前下游需求和市场竞争情况如

何？ 

汽车领域检测业务主要包括可靠性检测、理化检测和电磁

兼容检测等。近年来，我国汽车行业已经进入成熟期，行业规

模庞大。我国汽车行业研发投入保持持续较快增长，汽车领域

检测行业受益于汽车行业研发投入增长和新能源汽车快速增

长，进入持续发展阶段。 

电子电气产品领域中，检测业务主要涵盖产品的电磁兼



容、产品安全、理化检测等。我国电子电气产品销量增速有所

放缓，但 5G时代将带来新一轮电子电器的革新，推动电子电

气产品检测业务保持较快速度发展。 

近年来，我国日用消费品销售额增速有所放缓，但销售额

基数较大，随着居民日用消费品需求回暖及消费升级的影响，

日用消费品领域检测亦将保持持续增长。 

综合性检测机构受单一下游行业领域的影响较小。单一领

域的检测机构易受某一行业波动的影响而出现波动，而跨行业

的综合性检测机构下游客户行业分散，受单一行业波动影响较

小。尽管受下游行业影响较小，但综合性检测机构对其自身能

力要求较高，包括多种类实验室的资金投入及管理、各行业专

业技术的掌握和各行业客户的合作关系维护等，以保证自身竞

争力的不断提升。 

公司经过二十多年的发展，在行业内树立了良好品牌知名

度和公信力，并积累了一批大型优质客户，在检测能力、研发

创新、质量控制、服务网络、市场响应等方面都具有相对竞争

优势。 

4、苏州信测目前的产能释放比例？在华东区域的整体布

局情况？ 

目前，苏州已经建设 22340.45 平方米的实验室大楼，募

集资金投资项目进展顺利进行中，产能按计划按项目进度逐步

释放。公司 2021 年向宁波子公司增资 5600 万元，宁波公司购

买 6200 平方米的新大楼用来迁移和扩建实验室，目前正在进

行前期的场所装修方面的工作。总体来看，目前实验室的产能

不存在较大瓶颈，而是随着市场需求及市场份额的扩大而逐步

增加产能投放。 

 



5、公司一季度利润出现较大增长的原因？ 

第一，客户开拓带来营业收入的较大增长。公司在第三方

检测领域有较好的品牌知名度和市场公信力，借助公司上市的

契机，也对公司的市场影响力带来有力的支撑，公司在客户开

拓方面力度加大尤其加强对高价值客户的深度开发由此带来

一季度营收的明显增加。第二，持续的产能建设与检测能力提

升。随着新募投项目的逐步建设和投入使用，检测能力越来越

全面，有利于促进与高价值客户的认同，与高价值客户的合作

就会越来越深入。第三，检测行业具有规模效应，初期设备、

场地成本占比较大，业务规模提升后，固定成本分摊比例下降，

毛利率有效提升。 

6、公司收购三思纵横和广东诺尔的战略出发点是什么，

有为公司带来何种有效收益？ 

三思纵横为一家力学试验机生产企业，主要提供力学应用

的材料检测、结构试验、成品试验及模拟研究等科学实验仪器

及解决方案，其生产的试验机主要包括电子万能试验机、电液

伺服试验机、冲击试验机、高温持久蠕变试验机、疲劳试验机、

扭转试验机、维卡热变形试验机、耐压爆破试验机、熔体流动

速率试验机等，广泛应用于冶金、建材、制药、航空航天等工

矿企业，以及科研院所、高等院校、质量检测机构等单位的材

料检验检测与试验研究。信测标准和三思纵横在双方资源优势

互补，产品和客户共享方面，充分发挥各自在专业技术等方面

的优势，为双方发展提供更广阔的空间，进一步提高双方的社

会影响力和品牌形象，最大程度的为客户提供一站式服务。 

广东诺尔为一家从事水及废水、污泥、土壤及固体废物、

空气及废气、公共卫生等环境检测的独立第三方检测机构，主

要为社会提供环境检测评价服务。公司和广东诺尔可分别在各

自检测领域互相渗透，进行客户的共享拓展，广东诺尔可借助



公司的市场知名度进一步扩大市场，公司可通过广东诺尔快速

进入环境检测领域，完成综合性检测服务的构建。 

7、检测服务能力的指标如何体现，公司对客户如何分类，

公司目前在全国的布局情况？ 

检测服务能力可以从“硬件”与“软件”两个方面看。“硬

件”方面就是检测实验室的技术能力，主要看获得的 CMA、CNAS

等相关资质所认可的检测项目数量。数量越大，说明公司检测

业务覆盖范围越广。“软件”方面则体现在非常多的地方，诸

如质量管理、服务效率、响应速度、保密措施、用户体验感等

诸多方面。公司一方面加强实验室检测能力建设，一方面致力

于提高服务品质，从而获得更多客户特别是高价值客户的认同

认可，提升公信力。 

公司始终坚持“以客户需求为导向”的服务理念，在致力于

为客户提供更专业，更具价值服务的同时，不断提高服务质量

和水平，时刻保持着对客户需求的敏锐度。2021年，公司建

设并完善了重点客户服务体系，通过深入了解品牌客户、重点

客户的需求，为品牌客户、重点客户提供更具有针对性的、专

属的产品质量与品质管控解决方案，不断完善客户服务中心、

大客户服务团队等系列的组织形式以保障客户服务质量与服

务效率，满足客户特别是品牌客户和重点客户的差异化服务需

求。通过以大客户服务团队为引擎整合技术团队资源，为华为、

比亚迪、联想、上汽、北汽、广汽、东风延锋、李尔公司等一

批重点客户提供专业高效的服务，并取得较好成效。 

检测行业中，下游客户对检测机构的服务半径有一定要

求，检测实验室与客户距离较近可以有效节约各方物流、时间

成本。为满足不同区域的客户时效性需求，公司在深圳市、广

州市、东莞市、武汉市、苏州市和宁波市等城市设立了 8个实



验室关键场所，公司亦在深圳、广州、东莞、珠海、柳州、武

汉、厦门、北京、天津、青岛、上海、南京、昆山、常州、成

都、重庆等大中型城市设立了基本覆盖全国的营销网点体系，

能够为全国主要区域的客户提供便捷高效的检测服务。公司大

客户服务团队成效明显，以大客户服务团队为引擎整合业务资

源，为大客户提供具有针对性的、具体的产品质量与品质管控

解决方案，深挖大客户需求，公司重点大客户合作深度和广度

明显加强，合作更加紧密，同时公司以登陆创业板为契机，加

强市场营销力度，开发培育新大客户。 

 

 

附件清单（如有） 

 

 

 

日期 
 

2022 年 4月 28 日 
 


