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证券代码：301037                                   证券简称：保立佳 

上海保立佳化工股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                              编号：20220429 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 （电话会议） 

参与单位名称

及人员姓名 

海通证券 朱军军、胡歆；长江养老保险 李泽；德邦基金 金

烨；北京天下溪投资 张宇 

时间 2022年 4 月 29日 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书：衣志波 

财务总监：乔翠芳 

证券事务代表：周晓峰 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司经营情况介绍 

公司主要从事水性丙烯酸乳液的研发、生产和销售业

务。水性丙烯酸乳液系以丙烯酸酯单体为主的乙烯基单体经

乳液聚合化学反应而形成，是一种无毒、无污染、具有优异

的物理和化学性能的环保型工业产品。公司产品包括建筑乳

液、防水乳液、纺织乳液和包装乳液等各种功能性丙烯酸乳

液及助剂，上述产品作为涂料原料、涂层原料等广泛应用于

建筑涂料、防水材料、纺织工艺、包装材料、木器涂料和金

属涂料等领域。 
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公司 2021年实现营业收入 297,483.87万元，同比增长

47.11%；归属于上市公司股东净利润 5,045.14 万元，同比

下降 43.82%。公司 2022年第一季度实现营业收入 74,950.86

万元，同比增长 45.15%；归属于上市公司股东净利润 696.73

万元，同比增长 114.27%。 

二、 投资者提问及回答 

1、公司 2022年第一季度毛利率同比有所下降，主要原因是

什么？  

2022 年第一季度公司毛利率下降较多主要原因为公司

主要原材料价格受国际原油价格的影响，同比提升幅度较

大，由于公司与大客户的定价机制参照上个月的原材料平均

价格采取公式定价的原因，存在价格传导滞后一个月的情

况。 

2、公司的定价机制？ 

公司的产品根据不同类别客户有不同的定价政策，对直

销大客户公开招标类产品一般根据安迅思发布的大宗原材

料价格信息，按特定公式确定产品价格，定期进行调价；非

公开招标类产品通常参考市场价格双方协商确定；对中小直

销客户一般采用成本加成法，参考市场价格双方协商确定；

对经销商一般采用成本加成法，参考市场价格双方协商确

定。 

3、公司对原材料成本如何控制？ 
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① 扩大采购方式 使用套期保值工具降低原材料上涨带来

的风险 

公司目前适时通过合约货、现货、期货相结合的方式丰

富公司原材料采购渠道，防止原材料采购方式单一化，从而

能灵活应对原材料价格的波动，降低公司采购风险。 

②  主动进行合适的原材料和产品的储备 

公司将在原材料价格合适时主动进行部分原材料和产

成品的储备，从而减少短期内原材料价格上涨带来的影响。 

4、疫情对公司一季度和后续的生产经营有什么影响？ 

目前疫情对公司一季度生产、销售方面影响较小，4 月

受上海疫情的影响，通过全国其他地区工厂的合理调配，基

本能满足上海及周边地区的正常供应。目前，公司生产经营

情况正常。随着上海疫情的缓解，公司上海工厂也在积极复

工复产，基本可以恢复到疫情前正常生产水平。 

5、公司对 2022年下游需求的判断？ 

结合新建房屋市场和旧房改造市场需求情况，预期 2022

年建筑涂料行业整体需求量仍然是增长趋势。同时伴随着下

游涂料行业相关龙头企业持续推进全国业务布局，预期相关

企业的市场占有率将稳步提升。随着涂料行业集中度的提

升，作为水性涂料主要原材料的水性丙烯酸乳液的行业整合

速度也将加快。由于下游客户对于产品的批次稳定性、产品



4 
 

的及时交付性、产品的特殊功能性等提出了更高的要求，部

分中小企业无法满足上述要求而逐渐被淘汰，从而强化了行

业龙头企业的头部效应。 

此外水性丙烯酸乳液行业对于高质量发展的需求倒逼

业内企业加大对净味、无甲醛、植本、生物基等高端新产品

的研发，以便更好地满足涂料行业终端用户日益增长的对绿

色、健康、美好生活的向往需求。 

另一方面，目前工业涂料领域水性化程度较建筑领域依

然较低，在国家环保政策趋严、“油改水”等环保政策不断

推进的背景下，工业领域水性涂料替代油性涂料将成为行业

未来趋势。因此，水性丙烯酸乳液作为水性涂料的主要原材

料，市场需求将会持续增加。基于水性丙烯酸乳液技术工艺

的发展，其下游应用场景近年来由传统的涂料领域也逐步延

伸至印刷、商超物流、洗涤、化妆、电子行业等新兴、高端

领域，将进一步推动水性丙烯酸乳液下游应用市场规模的不

断增长。 

6、公司未来的产能规划及战略方向 

在下游主要客户持续推进全国业务布局的同时，公司持

续关注行业发展变化，综合区域原材料供应情况、涂料市场

情况以及现有乳液企业情况等多因素，持续推进在全国范围

的新基地选址工作，并在 2022 年 1 月同河南濮阳工业园区

管理委员会签署投资协议。 
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未来一段时间，濮阳基地将同烟台工厂等生产基地一同

强化对于华北、东北和华中部分地区的服务。与此同时，公

司还在继续推进关键区域核心工厂布局，公司计划通过 3年

时间完成各区域骨干工厂建设，全国业务布局雏形基本形

成。随着公司安徽明光、河南濮阳等生产基地未来相继建成

投产，公司快速响应客户的能力将进一步提升，更能减少公

司的运输费用，降低公司的成本。区域市场特殊产品的开发

也将上新台阶，公司的市场占有率将稳步提升。  

在产品研发方面，公司持续强化公司研发团队，针对下

游客户需求，投入研发力量开发生物基、五合一净味等高端

产品。在原有建筑乳液、防水乳液研发团队外，公司积极构

建工业漆乳液、功能胶乳液等新业务团队研发。 

7、公司如何看待上游原材料厂商进入乳液行业。 

我们认为上游原材料厂商涉足丙烯酸乳液行业，进行良

性竞争，是有利于行业发展和整合，也会给公司带来促进和

动力。 

公司是一家专注于水性丙烯酸乳液的研发、生产和销售

二十余年的企业，有深厚的研发与创新底蕴，有合理的产能

布局，公司对客户的研发服务、售后服务、应用服务等都具

有一定的优势。 

日期 2022年 4 月 29日 

未公开重大信 本次调研活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的
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息泄密的处理

过程及责任追

究情况 

情形。 

 


