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证券代码：605336                                  证券简称：帅丰电器 

浙江帅丰电器股份有限公司 

2022 年投资者关系活动记录表 

编号：2022-002 

投资者关系活动

类别 

£特定对象调研     £分析师会议      £媒体采访    

R 业绩说明会      £新闻发布会      £路演活动     

£现场交流         £其他        

参与单位 参加帅丰电器 2021 年度网上业绩说明会的全体投资者 

时间 2022 年 4 月 22 日下午 14:00-15:00 

地点 上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com/） 

公司接待人员 

董事长：商若云 

总经理、副董事长：邵于佶 

财务负责人：丁寒忠 

董事会秘书：王中杰 

独立董事：俞毅 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、近期人民币大幅贬值，是否对公司业绩有较大的影响？ 

公司主要业务地区在中国大陆，2021 年出口业务仅占总收

入的 0.2%。 

2、总经理离职后，公司还会请其他的职业经理人吗？ 

人才是引领发展的第一动力，公司将继续积极引进高素质人

才，健全绩效考核制度，选拔优质人才，优化组织结构，有效支

持企业运营，增强公司核心竞争力。为重点抓好人才引进工作，

公司人力资源中心设立了嵊州和杭州双总部，为公司未来发展奠

定了良好的基础。 

3、公司的募投项目进展如何？ 

公司募投项目已经逐步投入使用，2022 年 3 月部分人员已

调整至募投项目厂区进行办公，详见相关公告。2021 年，募投

项目厂区已完成总装生产线的建设，实现部分产能释放，2022

年将进一步释放集成灶产能。 

4、公司的洗碗机开发得怎么样了？ 

公司未来将通过自主生产、与知名品牌联名打造等方式，推

进洗碗机的研发、设计、生产、销售等。 

5、公司对进军一二线城市有什么打算？公司对 KA 渠道布

局进展？ 

公司重视一二线城市的拓展，2021 年，针对全国一二线市

场，公司开展快速布局行动，在上海、武汉、长沙、合肥、重庆、
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天津、郑州等地新开、改造近 50家门店，全力蓄势，赋能终端。

在 KA 渠道方面，公司与京东家电、京东厨卫、京东五星电器、

苏宁易购及地方性家电 KA 卖场相继开展了合作。 

6、2021 年集成灶产能销售情况，2022 年能增加多少产能？ 

根据年报披露的产销情况分析，2021 年，公司集成灶生产

9.32亿元，销售 9.04亿元，2021 年已完成总装生产线的建设，

实现部分产能释放，2022 年将进一步释放集成灶产能。 

7、2022 年的业绩目标是多少？ 

根据公司 2021 年限制性股票激励计划，2022 年股权激励解

锁目标为营业收入同比增长 25%。 

8、公司怎么破解前有堵截后又追赶？ 

其他品牌的加入，从侧面反映出集成灶行业的良好发展前

景，一定程度上会增加行业竞争，但整体来看，有助于推动产品

升级，构建消费认知，扩大零售规模，促进集成灶行业的发展。 

9、请问在原材料价格持续上涨的情况下，公司对今年盈利

能力的预期如何？另外，近期疫情是否对公司的生产、销售造

成影响？ 

今年大宗原材料出现大幅上涨，对家电厨电企业将产生一定

的影响。公司 2022 年第一季度报告预计将在 4月 29日披露，敬

请关注。 

10、公司分红率基于什么考虑？ 

公司董事会综合考虑公司未来发展和财务状况、对股东的合

理投资回报，提出了 2021 年度利润分配及公积金转增股本预案，

该议案已经公司董事会审议通过，还将提交公司 2021 年年度股

东大会审议，决策程序符合相关规定。 

11、公司 2022 年各渠道的拓展计划？各渠道的增速目标？ 

2022 年，公司将进一步强化立体化渠道之间的战略协同和

业务布局，实现业务快速发展，各渠道情况如下： 

（1）经销商渠道：坚持经销商为第一渠道，稳步发展多渠

道。首先，加快空白可开发市场的专卖店建立，其次加快存量经

销商的专卖店形象提升和新建专卖店速度，2022 年计划新增、

改造形象专卖店 300家，全面提升终端专卖店质量；同时对一城

多形态终端提出量化标准和要求，提升销售网点规模； 

（2）电商渠道：继续增加营销活动费用投入，积极引入站

内站外流量； 

（3）多元化渠道：快速拓展家装渠道、下沉渠道，稳步推

进 KA 等渠道。 

12、公司近期会涨价吗？ 

公司产品价格遵循市场规则，依据原材料价格、市场供需关

系等综合情况确定。 

13、2021 年友商增速对公司有何启示？ 

公司积极关注行业发展，公司总体战略为聚焦集成智慧厨

电、致力于为消费者提供集成厨房解决方案，以做强集成灶为基

础，适时发展厨电领域智慧电器多品类。公司将通过不断提升产
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品创新能力、品牌营销能力、战略执行能力、价值创造能力，为

总体战略的实现提供保障；通过加大研发投入，实现技术领先和

产品升级；通过精耕市场和多元渠道，实现销售渠道的优化和布

局；通过智能制造和管理变革，不断提升生产和管理效率；通过

人才引进、人才培养、人才流动、激励机制、企业文化建设体系

等实现公司和员工的共同成长。未来，公司将继续秉承“以人为

本、创新创造”的核心理念，成为现代健康智慧厨房生活的引领

者和中国集成灶行业领军品牌。 

14、今年会有什么新品推出吗？ 

2022 年 2 月，公司推出 X1双子星 Max升级款，功能再次升

级，将钛金元素、纳米新科技运用于集成灶内胆中，其内胆硬度

达到 9H级，无惧刮伤刮花，同时钛金元素具有强效斥油性、超

强抗腐蚀性，使用更长久，日常清洁更简便。未来，公司还将推

出多款新品，重点关注产品功能设计和颜值提升上，给用户带来

丰富的烹饪体验，满足个性化的需求。 

15、公司如何看待其他一些集成灶企业牺牲一些利润来抢

占市场，是否有这方面的倾斜？ 

目前集成灶行业仍处于成长期，根据欧睿国际权威调研数据

显示，帅丰蒸烤一体集成灶 2019年至 2021 年连续三年全国销量

领先。2022 年，公司将通过多种方式占据市场份额： 

（1）坚持产品中高端、差异化战略，打造基于产品的核心

竞争力； 

（2）强化立体化渠道之间的战略协同和业务布局，实现业

务快速发展； 

（3）聚焦优势资源，强化主动营销和资源配称，实现营销

品牌升级； 

（4）持续推动组织和文化升级，创新经营与管理，打造具

有行业竞争力的高绩效团队。 

整理日期 2022 年 5 月 11 日 

 


