
深圳市力合科创股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-004 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （“股东来了”调研活动） 

参与单位名称及人员

姓名 

招商证券及其客户赵英、朱杏雨、吴瑞、黄文通、麦笑萍、郅

宇阳、庄伟立、王佳俐、周京、吕佳、唐传龙、郭升达、陈芊 

时间 2022年 6 月 2 日 

地点 深圳市高新技术产业园清华信息港公司会议室 

上市公司接待人员 

姓名 

总经理：贺臻 

董事会秘书：于喆 

投资者关系活动主要

内容介绍 

1、公司科技创新服务的盈利模式是怎样的？ 

答：公司科技创新服务业务的盈利主要来源于基础孵化服

务、园区载体销售、园区运营服务、体系推广及产业咨询服务

和人才培训服务等，投资孵化产生的利润依据会计准则列在投

资收益。在公司为科技企业或创业团队提供科技成果转化以及

企业成长不同阶段所需创新服务的过程中会获得投资机会和

回报，并且通过人才培训、产业咨询、资源对接等创新服务进

一步提高投资孵化的成功率，同时通过创新基地建设及企业孵

化赋能带来产业聚集与区域价值提升，此外有产业聚集需要的

地方政府或有转型升级需求的大型企业也采购公司的科技创

新服务体系。上述各项业务的盈利方式和互相叠加而成的体系

服务价值，共同构成了公司科技创新服务业务的盈利模式。 

 

2、能否介绍一下公司科技创新服务体系的核心优势？ 

答：公司是国内较早的科技创新服务机构之一，深耕科技



创新服务领域二十余年，公司在科技创新服务的过程中形成了

“有创新资源，懂前沿科技，会转化成果，可赋能企业，能培

育产业”的独特优势，探索出产学研深度融合的创新孵化体

系，具有先发优势和资源优势。 

公司依托控股股东深圳清华大学研究院，发挥在合作研

究、技术引进等方面的优势，通过与国内外各大高校、科研院

所及海外科技机构合作、产业园区运营、创新创业赛事举办等

方式，逐渐形成了公司全球范围内的科技资源聚集优势。公司

已与一批国内外高校、科研院所及高端科技人才建立了稳定的

合作关系，既能为其提供专业的科技成果转移转化和创业孵化

服务，又能充分发挥其科研能力为公司创新业务提供技术支

撑。 

 

3、请简要介绍一下公司旗下数云科际的基本情况？ 

答：数云科际成立于 2020 年 10 月，由清华大学软件学院

BIM 团队与力合科创集团共同组建，致力于为新型智慧城市提

供先进的建筑/设施数字化解决方案和建筑行业数字化治理解

决方案。清华大学软件学院是工信部、住建部共同指定和认可

的国家 BIM（建筑信息模型）数字化标准体系的牵头制定单位，

依托其在国家标准制定、行业数字化顶层设计和自主化核心技

术研发等方面的工作基础，数云科际可为政府主管部门、业主

单位提供建筑/设施数字化整体解决方案。2021 年是数云成立

后的第一个完整会计年度，其为深圳区工务署、水务集团、环

水公司、广州重点办项目及佛山里水镇项目等多个重点客户等

提供了全生命周期的数据管家服务。 

数云科际在行业内具备一定的先发优势，其建立了全国第

一个省级和第一个市级建筑工人实名制和分账制管理服务平

台；此外，数云的核心团队主编制定国家首个行业标准，在行

业内也具备一定权威性。 



 

4、公司投资孵化的项目都是偏早期，怎么保障成功率？ 

答：公司的核心优势是拥有优质科技创新资源聚集、挖掘、

孵化能力。首先，公司拥有非常丰富的科技成果的来源，这样

在投资决策期就已经经过一轮筛选，能够在同领域内找到较好

的创新技术进行科技成果转化；其次，科技企业的创始团队与

力合科创团队能够互相认同，并不仅限于提供资金帮助，而是

进行长期的孵化服务，这样科学家们就只需要关注解决核心技

术问题，涉及到企业发展的其他问题就由公司的专业人士帮助

完成，包括资源对接、融资对接、大客户拓展、商业计划到最

后商业谈判、退出机制等等。从而减少科技企业的创业风险，

提高科技企业的创业成功率。 

 

5、丽星科技作为国内化妆品塑料包装行业龙头，未来的

产品研发方向是怎样的？ 

答：丽星科技的化妆品包装业务是国内化妆品塑料包装行

业龙头，提供高端化妆品、保健品及食品塑料包装解决方案，

内容覆盖创意设计、材料研发、工艺开发、包装制造、OEM、ODM、

标准及检测认证、物流配送、塑料包装废弃物循环利用等全产

业链服务。主要客户包括宝洁、欧莱雅、资生堂、雅诗兰黛、

玛氏等国际知名化妆品、食品制造商。未来化妆品包装业务将

延伸产业链条，从货架化妆品延伸至保健品、食品、轻医美领

域，同时向配方内容、日化核心原材料、彩妆、食品包装和检

测等方面延伸。 

 

6、公司战略新兴产业下一步的重点规划方向如何？ 

答：在培育战略新兴产业方面，一是逐步实现包装材料业

务的转型升级，进一步加强市场拓展，巩固一线品牌客户、广

拓民族品牌客户，加强新产品与新材料开发能力，大力发展



ODM、循环回收、检验检测、备案服务等高附加值产品，全力做

大业务规模。二是推动产业数字化工作，优化产品开发周期，

提高快速响应能力，实现降本增效。三是对控股的科技产业公

司给予资金、人才支持，做好产业赋能。四是持续培育更多科

技型领军企业，形成服务团队、管控协同等机制，以“孵化→

大股权投资→并购”三步走的方式，在新能源新材料、数字经

济等战略新兴领域，实现对富有影响力和高成长性的科技领军

企业的控股。 

 

7、公司与市场上的园区运营商有何区别？ 

答：公司科技创新服务是一个成体系化的创新业务，公司

通过构建科技创新服务生态平台体系，有效地助力并提高创业

企业、创业团队的创新效率，创新基地、科技园区只是作为公

司科技创新服务的一个手段，目的是为了更好地服务科技型企

业。如果仅仅以某一单项业务进行对标，难以体现公司整个科

技创新服务体系的价值所在。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022年 6 月 2 日 

 


