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投资者关系活动记录表 

编号：2022-002 

投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他 2022“股东来了”走进上市公司——东宝生物 

参与单位名称及

人员姓名 
恒泰证券及个人投资者共 15 人； 

时间 2022 年 6 月 15 日 09:00-11:00 

地点 东宝生物生态园区研发中心一楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 
副总经理、董事会秘书单华夷；证券业务主管倪帆 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、参观东宝生物生态园区展厅； 

二、参观东宝生物生态园区胶原蛋白车间； 

三、恒泰证券开展“股东来了”投资者走进上市公司宣讲活动； 

四、介绍公司基本情况； 

五、互动交流 

1、公司 2021年度和一季度主要业绩变动因素有哪些？ 

2021 年度，公司实现营业收入 612,165,671.91 元，较上年同期增长

36.39%；实现归属于上市公司股东的净利润 36,484,130.69 元，较上年同期

增长 97.74%。归属于上市公司股东的扣非后净利润 26,920,029.36 元，较上

年同期增长 127.03%。变动主要原因： 

（1）明胶系列产品业务稳步发展，市场需求向好，销量、销售收入较

上年同期实现进一步增长，销售利润相应增加； 

（2）受益于公司“胶原+”系列产品的不断深入推广，胶原蛋白系列终端



产品业务稳步发展，销售收入提升，销售利润相应增加； 

（3）报告期内公司非经常性损益对净利润的贡献金额为 9,564,101.33

元，较上年同期 6,592,905.48 元增加 2,971,195.85 元，增长 45.07%。非经常

性利润贡献主要是公司收到的再融资政府奖励资金、高新技术企业认定奖励

资金、受疫情影响的政府补贴资金以及递延收益摊销转当期损益等； 

（4）公司 2021 年度以非同一控制下的企业合并方式收购益青生物控股

权，益青生物纳入公司合并报表范围影响营业收入增加。 

2022 年一季度，公司实现营业收入 228,169,864.35 元，比上年同期增加

65.13%，实现归属于上市公司股东的净利润 23,723,318.02 元，比上年同期

增加 412.53%，实现归属于上市公司股东的扣非后净利润 22,618,767.33 元，

比上年同期增加 891.02%，业绩变动的主要因素是： 

（1）明胶系列产品业务稳步发展，市场需求向好，销售收入较上年同

期实现增长，盈利能力同比增幅较大，销售利润增加。 

（2）受益于公司“胶原+”系列产品的不断深入推广，胶原蛋白系列产品

业务稳步发展，销售收入同比增幅较大，销售利润增加。 

（3）公司合并子公司益青生物，影响营业收入、利润增加。 

2、公司近期推出了多款新产品，请问公司准备通过怎样的方式进行推

广和销售？ 

公司终端系列产品“胶原+”的方向已经明确，随着新产品的陆续上市，

公司终端产品矩阵将更加丰富和完善，目标市场将覆盖增强免疫力、骨健康、

口腔健康、肠道健康、口服美容市场等领域，符合国家营养健康发展方向和

人民大众的需求，拥有广阔的市场前景。随着产品的陆续上市，公司积极在

杭州、青岛等经济发达地区布点，设立专业化运营平台，搭建高效营销团队。

利用电商平台、直播平台、小红书等宣传平台，线上、线下齐发力，公域、

私域均发展，持续构建线上渠道销售力。公司也结合产品规划和市场需求，

计划重点拓展直播业务，通过自播、录播和邀请网红带货、明星助力等方式

积极打造“圆素”优质国货胶原品牌。在品牌建设方面，公司首次启用明星

代言模式，快速提升品牌知名度。随着产品系列的丰富、圆素品牌代言效应

以及公司宣传力度的不断加大，公司将乘势而上，不断开拓大健康市场新蓝



海，持续纵深胶原产业链上下游，着力打造民族胶原第一品牌。” 

3、公司在产品和技术的研发上有什么优势？ 

公司始终高度重视胶原及其延伸产业的新技术、新工艺研发和产业化

工作，多年来研发投入在行业位居前列。公司拥有首批中国轻工业明胶重点

实验室、内蒙古自治区重点实验室、自治区企业研究开发中心、自治区企业

技术中心、包头稀土高新区博士后科研工作站企业分站等平台。子公司益青

生物拥有青岛市空心胶囊制造创新中心(市级)、青岛市空心胶囊工程研究中

心(市级)、青岛益青生物科技股份有限公司技术中心(省级)、青岛市植物胶

囊研发专家工作站等平台。多年来，公司在专利、商标、论文发表等方面取

得了行业领先的成绩。公司目前已形成了结构优良、品种丰富的产品线，拥

有多种原料类和终端类产品，尤其是2021年以来，公司陆续推出了系列终端

产品，加大资源投入，启用代言人，做好品牌和渠道建设工作，为后续终端

业务的发展、胶原蛋白销售起到了较好的作用。 

4、公司主要优势产品有哪些？ 

公司是 A 股唯一一家专注于胶原全产业链的企业，目前已形成了优质

骨粒基地-明胶-胶原蛋白-营养健康品/药用材料的生产研发销售服务体系，

多年来形成了良好的品牌效应和客户口碑。公司主要产品“金鹿”牌明胶在业

内深受用户信赖，产品品质行业领先，“金鹿”已经成为明胶业内的金字招牌；

公司胶原蛋白产品可广泛应用于食品、保健品、化妆品等领域，且能够结合

市场需求进行“胶原+”系列产品的多样化开发，受到客户的一致好评，公司

“圆素”胶原蛋白肽系列产品自上市以来，深受消费者欢迎。公司药典二部明

胶可作为原料应用于胶体性血浆代用品领域，是民族企业首家实现此项技术

突破，进一步奠定了公司在胶原应用领域的领导地位，预计本年度年内上市。

公司“圆素”牌动植物双蛋白人造肉已经上市，公司是国内第一家取得动植物

双蛋白食品生产许可证企业。 

公司将不断加大力度开展技术创新，深入挖掘明胶和胶原蛋白在生物医

药领域的新价值，发挥好公司无形资产的价值，开发更多高附加值产品，加

快小分子肽在新兴市场的多样化应用，满足消费升级需求！ 

5、能否简单介绍下公司的发展战略？ 



公司聚焦胶原产业，紧密围绕“胶原+”，创新推进胶原在“医、健、食、

美”全方位深度应用和布局，适时启动产业一体化战略，充分依托产能优势，

构建 “明胶-胶原蛋白-‘胶原+终端系列’”、“明胶-胶囊-‘胶原+终端系列’”产业

链一体化发展模式，打造多管线纵向一体化产品，共建共享品牌、渠道，引

领中国胶原产业发展。力争实现收入结构多元化、高值化、成为国货胶原领

导品牌。努力打造大健康产业细分领域的综合性企业集团，体现规模效益、

平台效益和品牌效益。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 6 月 15 日 

 


