
 

证券代码：003027                                                                       证券简称：同兴环保 

同兴环保科技股份有限公司  

投资者关系活动记录表 

编号：2022-002 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

参与单位名称及人员姓名：东北证券王小勇先生、庄嘉骏先生 

 

上市公司接待人员姓名：副总经理、董事会秘书曾兴生先生、

财务总监汪沛先生 

时间 2022年6月14日 

地点 不适用 

形式 网络方式 

交流内容及 

具体问答记录 

1、请简要介绍一下公司业务开展和发展状况。 

答：公司是国内知名的非电行业烟气治理综合服务商，主

要为非电行业工业企业提供超低排放整体解决方案，包括除

尘、脱硫、脱硝项目总承包及低温SCR脱硝催化剂。目前公司主

要业务模式为环保材料销售和工程总承包，并积极开拓合同能

源管理模式。主要业务领域涉及钢铁、焦化、建材、造纸、垃

圾焚烧等诸多行业，业务遍及全国20多个省市自治区，相对集

中于河北、河南、山西、山东、内蒙古、新疆等地区。 

公司低温SCR脱硝催化剂整体技术达到国际先进水平，制备

技术达到国际领先水平，独特配方的催化剂和工艺技术，解决

了低温脱硝难题，抗硫性强，脱硝效率高，运行稳定，具有显



 

著的节能降耗优势。公司总承包的日照钢铁12#、13#烧结脱硫

脱硝项目，经山东省特种设备检验研究院检测，其烧结机烟气

减白脱硝系统在200℃运行比在280℃运行节能率达38.32%。 

公司打造出了宝钢湛江、瑞丰烧结机、亚太森博碱回收炉

脱硝等行业内具有开拓性和标志性的烟气治理项目，确立了公

司在主要非电行业烟气治理领域的领先地位，全面提升了公司

的知名度和影响力，树立了良好的企业形象，赢得了客户群体

的认同和信赖。 

2、具体介绍一下公司主要业务模式。 

答：主要为低温SCR催化剂等环保材料和EPC的直接销售。

公司的低温SCR脱硝催化剂凭借核心技术优势和稳定的质量，获

得了良好的市场口碑和较强的市场竞争力。公司的EPC是指根据

合同约定，对工程项目的设计、采购、施工、试运行（竣工验

收）等实行全过程或若干阶段的承包。并按合同约定，负责工

程项目的质量、工期、造价等。因客户需求差异较大，公司产

品和服务为满足客户个性化需求，呈现出非标准化和定制化特

点，因此公司采用直接销售模式。公司正在拓展合同能源管理

等运维项目，公司中标的邯郸钢铁老区退城整合项目焦炉烟气

脱硫、除尘脱硝EPCO项目即将投运，意味着公司从单纯的工程

总承包延伸到了高质量的项目全生命周期管理，扩大了规模体

量，增强了业务营收稳定性。 

3、公司烟气治理项目主要是新建厂区吗？ 

答：公司工程项目有新建和建成厂区配套环保项目，也有

提标改造项目。催化剂是易耗品，一般更换周期为3年左右。 

4、催化剂是公司重要利润增长点，我们看到公司催化剂产

能利用率已经非常高，后续这个板块拓展会不会受限？ 

答：公司现有催化剂生产线产能利用率达到160%，我们新

建的12000m2催化剂生产基地将于今年第三季度建成投产，届时

将进一步扩大催化剂生产能力，促进该板块规模、盈利增长。 

5、请介绍一下公司在造纸等新行业拓展方面的情况。 

答：在催化剂产品覆盖钢铁、焦化、陶瓷、玻璃、水泥、

垃圾焚烧、石化、有色金属冶炼等多个领域的同时，公司工程



 

业务领域也不断拓宽，先后承建了山西建龙、津西钢铁、天铁

集团、聊城研聚、龙凤山铸业等石灰窑项目。此外，公司还获

得了湖北振华化学、中信锦州金属铬盐项目、青岛安迈铝业等

项目订单，业务领域不断拓宽。 

在造纸行业，公司承建的亚太森博(山东)浆纸有限公司RB1

造纸“黑液”碱回收炉低温SCR脱硝项目已于2021年6月份投

运，该公司的另外一个脱硝项目正在建设。在亚太森博(山东)浆

纸有限公司RB1造纸“黑液”碱回收炉低温SCR脱硝项目之前，

碱回收炉烟气脱硝受催化剂的技术瓶颈限制，通常采用高分子

脱硝、二氧化氯脱硝等工艺，低温SCR脱硝未得到有效推广。我

们针对碱回收炉烟气特点，进行催化剂组分、成型和工艺技术

攻关并成功取得突破。相较于传统的工艺具有脱硝效率高、运

行能耗低的多重优势。据测算，2022-2025年，造纸碱回收炉烟

气治理市场空间预计达100亿元，低温SCR脱硝技术因其突出的

比较优势有着良好的市场前景。 

  今年年初公司签订了唐山燕南水泥有限公司水泥窑尾气捕

集提纯食品级CO2(干冰)环保科技项目非定型设备(含安装)782万

元合同，更具有开拓性意义。该项目是目前已建成、在建的规

模最大的水泥炉窑碳捕集项目，该技术适用于其他水泥炉窑。

该项目的实施将为公司积累项目经验及技术数据，有利于公司

拓展碳捕集市场，提升公司在减污降碳领域的品牌影响力和竞

争力。 

6、新冠疫情对公司业务开展是否有影响？ 

答：客观的看，新冠疫情对公司业务开展有一定影响。市

场释放的节奏会因为疫情有一定程度的放缓，疫情期间人员交

流、物流受到影响，项目建设周期延长，成本有一定幅度增

加。但这些影响都是暂时的，随着疫情防控形势的好转，双碳

战略、污染防治攻坚战持续推进实施，拥有减污降碳关键技术

的企业持续稳健发展可期。 

7、公司正常收款策略是什么？ 

答：分为催化剂和环保工程二种模式，催化剂一般要求在

http://data.eastmoney.com/zdht/


 

发货前收到60%以上款项，扣除10%作为质保款，剩余部分在到

货后支付。工程类一般根据工程进度和验收情况付款至90%，剩

余10%作为质保金。 

8、公司盈利能力目前较强，未来毛利率的预期怎么样？ 

答：公司盈利能力强主要是低温脱硝催化剂产品和整体工

艺具有显著技术优势。随着新建催化剂生产基地产能的大幅扩

充，我们目前策略是做价格的调整，以扩大规模并充分消化产

能。短时间可能带来毛利率的下降，但是总体盈利水平将提

升。同时，我们将进一步优化配方和生产工艺，进一步降低成

本，因此长期来看还将维持较高的毛利率水平。 

9、公司对后续年度分红有什么计划？ 

答：公司将在做好业务、不断增强盈利能力的同时，积极

回报投资者。2020年度、2021年度现金分红，占当年归属于上

市公司股东的净利润比例分别为28.13%和24.48%。后续，公司

将持续拓展业务领域、扩大业务规模、增强盈利能力，综合考

虑公司盈利情况和业务发展规划、资金需求等因素，实施积极

的分红策略，持续回报投资者。 

10、请问公司在并购投资方面有什么想法？  

答：公司将在推进产品创新和市场扩张等内生式增长的同

时，适时辅以投资并购等外延式发展的多元化战略，实现公司

持续、稳定、健康发展。同时，在审视、探索、论证的基础上

推进产品迭代，在现有产业链上下游延伸、推动关键新材料、

新能源、高端装备领域协同发展。 

11、公司未来的发展方向有什么规划？  

答：公司将聚焦减污降碳，着力技术创新，服务国家双碳

战略。第一，巩固既有的烟气治理领域地位、扩大业务规模；

第二，发挥公司在关键材料和工艺方面节能降碳的优势，把首

个碳捕集订单落实好，打造标杆，向碳捕集、资源化利用领域

延伸；第三，关注新材料、新能源领域，探索新能源领域相关

产业布局，寻找新的业务方向，遴选好细分领域，推进研发项

目实施。 



 

本次活动是否

涉及应披露重

大信息的说明 

不涉及 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2022年6月15日 

 


