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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他       

参与单位名称及

人员姓名 

深圳高申资产管理有限公司杜金轶、陈健 

时间 2022 年 6 月 24 日（ 周五）15:00-16:00 

地点 线上电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、董事会秘书张方杰先生 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、 观看公司宣传片 

二、 介绍公司基本情况 

公司主营业务情况、典型案例介绍、技术路线及与同行业

企业对比、生态修复理论与研发创新研究等。 

三、 问答交流 

Q1：公司各项业务主要成本构成？ 

回复：公司根据不同业务类型，主要成本构成有所差异。

公司主营业务成本由生态修复业务和城市环境建设业务构成，

按照性质分类，公司营业成本包括直接人工、直接材料、分包

成本、机械费用及其他费用，各自成本占比有一定规律分布特



征，但同时受作业季节性、业务结构、作业方式、项目地质环

境特点等影响而有所波动，具体如下：（1）直接人工：人工费

用主要系公司自身项目现场人员的薪酬成本。（2）直接材料：

直接材料主要包括制备人工土壤所需原料、施工项目所需钢

筋、金属网、石材等工程材料及苗木。（3）分包成本：分包成

本主要包括项目施工的劳务分包及专业分包费用，占营业成本

的比重最大。公司主要聚焦团粒喷播核心作业，其他简单施工

操作主要通过劳务外包解决，土石方工程、铺装工程、路面工

程等专业工程则采用专业分包的方式。（4）机械费用：公司核

心作业设备喷播机系自行研制，对于施工过程中所需的其他机

械设备，除少量外购外，通常以机械租赁的方式解决。（5）其

他费用：其他费用主要包括物流费、水电费、租赁费、设备折

旧费及项目部人员发生的差旅费、办公费等各项开支。 

Q2：公司各业务板块利润贡献情况？ 

回复：公司各工程项目受项目类型、项目规模、项目工期、

项目结算方式、项目施工难度、发包方对项目建成效果的要求

等多个因素的影响，具有其独特性，属于“定制型”产品，因

此不同项目的毛利率水平存在差异。此外，单个规模较大的项

目对公司综合毛利率影响较大。2019 年度至 2021 年度，公司

综合毛利率分别为 43.33%、42.87%、40.81%，其中植被恢复

项目的毛利率分别为 47.65%、42.49%、48.42%。 

Q3：未来公司所处行业发展方向及市场天花板情况？ 

回复：我国生态修复行业的发展是近二三十年的过程，期

间行业面临多头主管、缺乏行业标准、无序竞争等问题，近些



年随着国家对生态环保问题的重视和政策持续加码，行业开始

趋于规范，竞争格局也在发生变化。随着国家对国土生态环境

保护与修复领域投入持续加大，生态环境建设领域的投资将持

续保持高速增长的态势。在此背景下，越来越多的大型综合生

态治理项目随之出现，要求企业能够有针对性的系统筹划，不

仅能够定制化的设计大型的整体修复方案，还要具备一定的 

资金实力和专业的施工建设能力，所以行业内企业越来越向综

合型生态修复治理方向发展，行业集中度逐渐提升。同时，近

年来生态修复市场又呈现了资金驱动、治理市场化模式、央企

及地方国企纷纷高姿态进入的特点，对业内企业带来了挑战和

竞争。 

生态环境会一直处于破坏与修复的持续变化中，生态修复

也相应是持续性工作。国土空间规划下越来越多的城市大型综

合生态治理项目随之出现，要求企业能够有针对性的系统筹

划，定制化的设计整体修复方案，故公司近年来开始积极以

PPP、EPC等模式承接并展开项目建设，以期成为能为客户提供

多层次、一揽子环境问题解决方案的服务商。今后，公司会以

专业分包和EPC模式为主，同时会综合考虑资金情况、在控制

风险的前提下，以矿山生态修复市场化、PPP、EPC+F、EOD等

更复杂模式承揽体量更大的综合性生态修复项目。 

Q4：公司未来几年的发展规划？ 

回复：公司将继续围绕“成为世界一流生态修复专业化企

业”的发展愿景，以“为地球播种未来，让大地重披绿衣”为

公司使命，坚持诚实奋进、协作高效、社会价值、共同成长的



核心价值观，以基于数据的管理提升为工作抓手，以市场开发

和科研创新为两个基本点，促成公司形成集投融资、技术咨询

服务与研发、关键材料生产、关键装备研制、项目勘查设计、

施工与运营管护以及生态产品开发销售为一体的全要素、全过

程产业链条，最终成为为客户提供生态环境的保护修复综合解

决方案的行业领头企业。 

未来几年内，公司将完成“生态修复产品生产基地项目”

建设，继续巩固和稳步提升生态修复业务的整体研发水平、装

备工艺水平和施工能力，一方面通过拓展成熟技术应用的深度

与广度，推动生态修复市场的成熟与应用场景细分，另一方面

通过持续不断的创新研发始终保持公司在领域内的技术带头

地位，通过新技术的市场化来提高公司产品的附加值和市场占

有率，保持公司在行业内的竞争力和影响力。 

公司将逐步把 ESG 理念导入日常管理和业务经营中，一方

面树立精品工程意识——高质量实施好生态修复项目、恢复受

损区域绿色植被，就是改善生态环境、贡献碳汇力量，另一方

面把环境、社会责任和公司规范治理落实到企业决策、业务模

式、人才培养、供应商管理乃至日常工作的方方面面。公司还

将建立 ESG 信息披露机制，促进与利益相关方沟通，推动公司

可持续经营和发展。 

公司将借助资本市场进一步做大做强，在夯实生态修复固

有主业的同时，把土壤环境监测和土壤修复板块尽快做起规

模，工厂化育苗项目尽快实现中试和规模化落地生产，在时机

成熟的时候，公司也将在水污染治理、垃圾处置等相关领域拓



展新的业务。 

Q5：疫情对公司 2022 年经营情况的影响？ 

回复：公司主要从事生态环境建设业务，项目遍布全国各

地，小规模、区域性的突发疫情对公司影响有限，但大规模的

全国疫情爆发会对公司投标、项目实施造成较大的影响。对此，

公司加大了投标人员线上投标的业务培训力度，增设了线上投

标的软硬件设施，确保疫情来临时可以通过非现场投标的方式

参与投标。同时，公司把疫情防范要求贯彻到公司的项目“四

会”中，把疫情防范措施作为项目安全考核的标准之一。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 6 月 28 日 

 


