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山东鲁阳节能材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                                    编号：2022-004 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他（电话会议） 

活动参与人员 

1、参与单位：光大证券、嘉实基金、进门财经、沣京资本、圆信永丰、东

海基金、龙远投资、犁得尔资产、光大证券研究所、上海宽远、红筹投资、

万家基金、施罗德投资、相聚资本、睿扬投资、中加基金、招商银行-理财

子、高毅资产、中邮创业、泰康资产、光大保德信、鹏扬基金、广发基金、

东方证券自营、兆天投资、华安基金、建信养老金、华安基金、大成基金、

汇丰晋信、进门财经、光大资产托管部、鑫巢资本、国联安、建信养老金、

沣京资本、平安养老 

2、上市公司接待人员：总裁、证券事务代表 

时间 2022 年 7 月 1 日 14:00-15:00 

地点 公司会议室 

形式 电话会议 

交流内容及具

体问答记录 

1、公司上半年经营情况 

公司上半年经营主要面临两大挑战，一是原材料、能源价格上涨的压

力，二是三、四月份疫情影响对发货工作造成了较大困难，以及油价上涨

运费增加等压力，到五月份生产经营基本恢复正常，公司生产经营状况基

本符合预期。上半年公司积极应对市场、环境变化，开展了内部打造产品

链、提升产品核心竞争力，外部优化产业链、打造生态圈等工作，保温类

产品满产满销，石化、冶金等大项目销售仍然保持了增长态势，公司整体

经营形势保持了上升势头。 

2、同行业产能回归对市场的影响，是否会出现价格战的情况？ 

去年山东部分地区同行业厂家因为能耗双控原因产能关停，据公司了

解的情况，部分产能在向山西、内蒙古等地转移。目前国内大部分同行业

厂家主要在保温市场竞争，保温市场价格透明，近年来一直处于竞争激烈

的状态。公司在保温市场销售策略以满产满销、提升市场占有率为主要目

标，利用在质量、成本、产能等方面的竞争优势，通过交货数量不断放大，

摊薄生产运营成本，提升整体运营质量，目前公司在保温市场份额超过 50%

以上，具备了市场话语权。 
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3、奇耐-鲁阳五年发展规划后续开展计划 

奇耐方面正在制定五年发展规划，大概的描述前期已经对外披露，奇

耐计划把在中国的业务整合到鲁阳节能平台，未来把鲁阳节能建设成为奇

耐在中国的特种材料生产、研发和创新中心和主要产业平台，具体的规划

内容及后续开展情况，请投资者关注公司对外披露的相关信息。 

4、除尘滤管、高强板等新产品推广、新行业开发推广情况 

除尘滤管是 2018 年奇耐授权的技术，一直处在市场推广阶段，随着生

产技术不断成熟，市场认知度的提高，预计今年销量会有较大的增长，我

们将继续开展生产工艺优化、深加工等工作，尽快推进产品放量销售；高

强板产品是公司针对有色、电解铝行业研究开发的功能型产品，目前在行

业内得到了较好的应用和推广。新行业的开发和培育是公司一直以来的重

点工作，我们在新能源、防火等领域开展了大量的市场研究、产品设计与

推广工作，相信新行业的成长将对公司业绩的持续增长提供有效支撑。 

5、乙烯裂解炉全纤维炉衬推广情况 

乙烯裂解炉全纤维炉衬是公司与中石化合作设计的结构类产品，已经

在齐鲁石化、上海石化、燕山石化等单位进行了推广，其节能效果、稳定

性、安全性得到了用户的一致认可，预计今年将会得到更广泛的使用和推

广。 

6、原材料成本上升，产品盈利能力是否会下降，销售价格是否会向下

游传导 

根据公司的销售策略，产品销售价格不会完全向下游传导。一方面，

保温类产品以提升销量、提高市占率为目标，销售价格根据市场情况及时

调整，通过价格调控，提升发货量，同时通过原料供应端产业链优化、满

产满销等降低运营成本，保证保温类产品的盈利能力；另外，通过耐火产

品的推广，聚力新行业的培育开发、项目销售、结构类产品推广等工作，

保持公司整体的盈利水平。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文档

等附件（如有，

可作为附件） 

无 

 


