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江西百胜智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2022-003 

投资者关系 

活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位名称 

及人员姓名 
东腾创新投资股份有限公司（Athena Capital）总经理王安亚 

时间 2022 年 7 月 22 日下午 17:30 至 18:30 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：华秋根先生 

董事会办：韩璐女士 

投资者关系活动

主要内容介 

江西百胜智能科技股份有限公司于2022年7月22日（星期五）

下午 17:30-18:30 以电话会议的形式与投资者进行交流，董事

会秘书华秋根先生简要介绍了公司2021年度及2022年一季度

经营情况，主要问答情况如下： 

问题 1、公司采用怎样的商业模式？ 

答：公司主要从事出入口控制与管理设备的研发、生产和

销售，并提供出入口控制与管理整体解决方案。业务模式主要

有两种类型:1、通过研发、生产、销售出入口管理设备获得收

入；2、通过参与智慧停车、智慧社区、智慧园区等系统集成

项目建设获得收入。 

商业模式：采用以“直销和经销相结合”的销售模式；以

市场需求为导向，自主研发为主的研发模式；以生产需求为导



向的采购模式，以销定产的生产模式。 

1、采购模式：公司的采购模式以生产需求为导向，并维

持适量库存。公司所需原材料包括标准件和外购定制件。标准

件包括电子元器件、钢板等，直接向市场采购。外购定制件由

供应商根据公司的工艺要求进行定制加工，主要包括电机、减

速器和箱体等。 

2、生产模式：出入口控制与管理设备等属于个性化需求

较高的产品，不同场景对产品的性能和尺寸均有不同要求。为

了满足客户的差异化需求，公司采用以销定产的生产模式。 

3、销售模式：公司采用“直销和经销相结合”的销售模

式。在直销方面，公司以 ODM 形式为直销客户提供出入口管理

设备，公司直销客户主要为安防行业内知名企业如海康威视、

大华股份、安居宝、立方控股等。在经销方面，公司营销网络

覆盖除海南、台湾之外的所有省（市）和地区。公司在全国有

100 多个经销网点，覆盖广泛、布局合理的营销网络能让公司

及时获取市场信息，从而积极快速地响应客户的需求与诉求，

保证客户的良好体验。  

 

问题 2、2022-2023 年公司有怎样的增长计划？ 

答：1、公司将打造城市智慧停车管理云平台，开发智能

停车管理系统、路内停车系统、车位引导系统、无人值守系统， 

云停车系统，打造“城市智慧停车云平台”，不断加大城市智

慧停车项目的收入； 

2、公司将打造智慧社区平台；不断开发完善“百胜家园”

智慧社区平台；承接各地的智慧平安小区建设项目和老旧小区

改造项目，不断加大智慧社区项目的收入； 

3、公司将大力推进产品智能化升级，加大行业产品及解

决方案的推广力度，推进从单一产品的销售转向为客户提供整

体的全方位的出入口控制与管理整体解决方案。不断加大集成



项目收入。  

 

问题 3、公司成本明细和趋势如何？组件可取得性如何？原材

料成本是否对公司产生影响？ 

答：直接材料方面，公司生产所需原材料主要包括电机、

电子元器件、铝型材、箱体、减速器和钢板等。为保证产品质

量，主要原材料均有相对固定采购渠道，供应量充足，能够满

足日常生产所需。 

公司原材料成本占主营业务成本比重较高，并且公司部分

主要原材料价格随经济周期的变化存在一定程度的波动。2021

年下半年至今，铝、钢等随行就市型原材料受宏观经济、国际

局势等影响，价格攀升，公司保证公司产品利润，公司一方面

根据原材料行情更新定价，一方面做好降本增效工作，保证足

够的盈利空间。 

 

问题 4、公司的海外销售情况如何，扩张战略如何？ 

答：公司外贸出口德国、墨西哥、白俄罗斯、葡萄牙、泰

国、越南、以色列、南非和伊朗等 80 多个国家和地区。外贸

业务主要分布于欧洲、东南亚地区，东盟国家是公司海外版图

的重要组成部分，公司也在着力提升泰国、印度、越南市场销

量。 

海外扩张计划：1、加大海外原有市场的销量，外贸业务

在稳定现有客户订单的基础上，扩大海外客户的产品项，为客

户提供匹配的产品，来增加客户的采购产品项和数量，来提供

销售额；2、增加海外新产品推广力度；3、不断开拓新的市场

领域，发展新的海外客户，海外经销商。 

 

问题 5、中美贸易摩擦、俄乌战争、新冠疫情等事件对公司的

影响？ 



答：新型冠状病毒疫情爆发至今，国内疫情时有反复，世

界范围内疫情仍未得到完全控制，宏观经济及产业链上下游仍

持续受到影响，新冠疫情导致公司原材料成本、国内运输及海

运成本都有所上升。 

公司外贸业务受中美贸易摩擦影响较小，但受俄乌战争影

响，公司销往乌克兰、俄罗斯、白俄罗斯等国的订单暂停发货，

影响一些了外贸销售额，公司通过加大其他地区的外贸销售额

来弥补，对公司外贸业务不构成重大影响。 

 

问题 6、公司面临的风险有哪些？ 

答：1、原材料波动的风险：公司的主要原材料包括电机、

电子元器件、铝型材和钢板等。如果主要原材料价格因各项因

素影响而出现大幅上涨，将会较大地增加公司生产成本，从而

对公司的盈利水平产生不利影响。 

2、市场竞争风险：出入口控制与管理市场是一个快速发

展、空间广阔的开放市场，但随着行业内新入企业增加，公司

将面临更加激烈的竞争压力。如果公司不能在技术水平、成本

控制、市场拓展等方面持续保持自身优势，公司的盈利能力和

市场份额将会受到不利影响。 

 

问题 7、围绕“智慧城市”公司有哪些业务增长点？ 

答：“十四五”期间，各级政府将深入推进新型平安城市、

智慧城市等重大项目建设，公司也紧跟行业数字化、智能化、

平台化的发展趋势，加速解决方案的完善与应用落地。 

围绕“智慧城市”的政策方针，公司着力拓展城市级智慧

停车和智慧平安小区两大业务： 

1、智慧停车业务 

智慧停车以停车位为基础，结合无线通讯、移动终端、GPS

定位等技术打造城市停车位的采集、管理、查询、预定及导航



服务，其目的在于帮助车主更便捷地获得周边停车场的空余车

位信息及自动缴停车费，实现停车位资源利用率的最大化和车

主停车服务的最优化。针对城市停车难题，通过搭建“城市智

慧停车平台”实现城市全场景停车相关资源的采集分析，了解

整个城市静态交通资源分布全景图，再将数据资源和服务整

合，从数据层面为政府提供宏观调控的依据，解决城市停车难

顽疾。2021 年，城市智慧停车类业务落地遵义市红花岗区停

车场智能化建设项目等。 

2、 智慧平安小区业务 

公司智慧社区项目借助新一代物联网、云计算技术，通过

实现人、车、设备的互联互通、智慧管控，打造一个居住更智

慧、更安全、更舒适的社区环境。2021 年度，智慧平安小区

类业务落地承德市双桥区智慧社区项目。 

 

附件清单 

 

无 

 

日期 2022 年 7 月 22 日 

 


