
合肥井松智能科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

股票简称：井松智能 股票代码：688251 编号：2022-001

投资者关系活动类别

 特定对象调研 □分析师会议

□ 媒体采访 □业绩说明会

□ 新闻发布会 □路演活动

 现场参观 券商策略会

 其他 线上访谈

参与单位名称及人员姓名
国信证券、华创证券、博睿德资本、励合必拓资产管理、

信公咨询、未来生命谷科技

时间 2022 年 7 月 26 日-7 月 27 日

地点 井松智能二楼 3号/4 号会议室

会议形式 视频调研/现场参观

公司接待人员姓名
董秘：朱祥芝

证代：鲁晓丽

投资者关系活动主要内容介绍

（一）公司简介（产品、主营业务介绍）

（二）交流的主要问题及答复

问题 1：公司收入构成是怎样的？未来几年的增长动力怎

么样？

答复：公司主营业务收入来自智能仓储物流系统和智能仓

储物流关键设备的销售。

公司在保持智能仓储物流系统稳步发展的同时，集中力量

在智能仓储物流关键设备-AGV 的发展上，加大 AGV 的产

品研发，扩大营销队伍，如果推广顺利，AGV 实现量产，

公司的产品毛利将会提升，对公司的发展方向也是一个新

的突破。

问题 2：一个项目完工的周期大约是多久？

答复：从规划、细化、设计到生产、安装、调试，最后验

收回款一般情况在 4-6 个月，最终实际周期具体要看客户



场地情况。如果客户场地符合要求，快的可以是 2-3 个月

完工，但如果客户签好订单，而工厂土建都还没建好，项

目进场时间都处于待定状态，合同执行周期相应变长。

问题 3：公司能不能对经手的订单收入的区域分布分析一

下以及公司的往后行业方向主要是哪方面？

答复：公司主营业务销售收入以华东地区为主，其次是华

中、华北区域，主要集中在工业化比较发达的地区。

就目前来说，我们现集中力量在冶金重载、化工、新能源、

铸造等方面开辟新领域，进行新的市场布局推广。

问题 4：公司典型的前几大客户或者行业分布是？公司的

单体项目订单金额大概是多少？

答复：①智能仓储物流系统具有投资规模大、使用期限长

的特点，不同于日常消费品或经常性原材料的采购，单一

主体客户短期内一般不会重复投资智能仓储物流系统，所

以客户变化较多，大多为新增客户，不少是公司在某一行

业领域完成了标杆案例，同行业客户之间相互推荐。

②与行业内部分可比公司聚焦于快递物流、电子商务、规

模零售与烟草等专业领域不同，公司主要服务于工业制造

业领域，例如汽车、化工、机械、冶金、电力设备及新能

源等行业，所以行业具有多样性。

③单体项目金额不等，要根据客户的体量、规模大小，大

部分是 1-2 千万。大订单近年来也有所突破，2021 年实

现了首个过亿元单体项目的验收，实现了首个过 2亿元的

单体项目签约。

问题 5：您觉得这个行业未来的发展趋势怎么样，简单说

明一下？

答复：智能物流与仓储装备是现代物流系统中的重要组成

部分，近年来我国政府和行业主管部门也十分重视，像《中

国制造 2025》、《新一代人工智能的发展规划》等一系

列文件的出台给予了我们很大的政策支持；另一方面，随

着人口红利的消失和劳动力成本的不断上升，以机器换

人，减少人工成本成为共识；还有土地成本的增长，也推

动着智慧仓储的进一步发展。

问题 6：公司与同行业竞争的优势之处在哪里？

答复：①同类型公司大多聚焦于一两个重点领域像烟草、

电商分拣或新能源等方面，但我们公司具有为制造业领域

多行业客户提供智能仓储物流系统解决方案的能力，行业

涉及比较广泛。

②我司拥有关键核心技术，自主研发 AGV 车载控制系统。

公司自主开发车载控制系统，性能达到国外主流供应商相



当水平，实现自主可控。不仅可提供通用的运动控制方案，

又能针对客户个性化需求进行定制开发，系统配置灵活，

具有定制开发速度快、开发成本低、易扩展等优势。反观

国内大多数同行企业，包括多数主要企业对于车载控制系

统都是外采，成本大大增加。

③公司自研自产智能仓储物流系统关键设备，坚持研发

AGV、堆垛机、穿梭车、输送设备等智能仓储物流设备

的底层技术，公司自研自产产品系列丰富，可以满足多行

业多场景的应用需求。

附件清单（如有） 无


