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证券代码：300547                             证券简称：川环科技 

四川川环科技股份有限公司 

2022 年 7 月 28 日投资者关系活动记录表 
                                                  编号：2022-014 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

√电话/网络会议 

参与单位名称及

人员姓名 

海通证券：房乔华 

国寿安保：余舒嘉铭、黎

晓辉、姜绍政、闫阳、谭

峰英、吴坚 

长城证券：王仕宏、吴铭杰 

长城基金：陈良栋、余欢 

西部利得基金：邹玲玲 

中欧基金：范适 

时 间 下午 14：00 分 下午 15：00 分 

地 点 腾讯电话会议 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事/董秘：张富厚               副总经理：罗丰友 

新能源车项目经理：黄小娇       证券事务代表：周贤华 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、介绍公司的基本概况、历史沿革、主营业务、客户

群体等。 

二、提问互动的主要内容 

1、目前公司产品的管路系统价值是怎么样的？ 

答：一般而言，全车所有的管路系统，就单车价值而言，

传统燃油车一般在 200-400 元左右，纯电系统一般在 400-600

元左右，混动系统一般在 800-1000 元左右，有部分车型在

设计中使用量最大的话可达到 1200 左右。（包括连接部分，

如快装接头、卡箍、三通、O 型圈等等）。比亚迪管路系统
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方面，则是以橡胶为主，尼龙为辅的一个产品模式。但是具

体的产品每家客户有所差异，具体的还是取决于客户的实际

需求。 

2、燃油、纯电、混动等使用的管路从用量上来看有什

么变化？ 

答：传统燃油车方面所使用的管路系统用于发动机舱的

冷却、水箱系统的冷却等，提供的管路也仅仅是几根相对简

单的管路，复杂程度不高。新能源汽车增加了热管理系统、

动力系统、底盘系统、三电系统等，这些系统的零部件均需

要相应的管路进行连接和冷却，在设计上更加总成化和模块

化，一般而言包括了传统的单管、卡箍、接头、三通、O 型

圈、硬管等组合体。数量上比传统燃油车增加了约 3 倍左右。 

3、公司产品中，橡胶管路和尼龙管路有什么区别？ 

答：橡胶管和尼龙管各有各的优缺点。从生产方式来看，

尼龙管是直接从材料厂家采购颗粒原料进行直接加工，而橡

胶管路是根据配方设计，混炼胶料后进行挤出生产，更好满

足客户需求，技术自主可控。尼龙管工艺技术要求来说较橡

胶管低一些。从应用角度看，橡胶管具有减震降噪，柔软性、

密封性好等优点，尼龙管自身材料特性，具有刚性强，减震

差等缺点。我们这两种管路均可以生产，根据主机厂对车型

的不同设计要求，各有侧重，确定采用橡胶管、尼龙管或橡

胶管+尼龙管的模式。目前市场上，以比亚迪汽车为例，采

用以橡胶管为主+尼龙管的集成方式供货，有效利用各自的

优势互补，综合性能更优。 

4、公司目前的客户构成情况是怎么样的？ 

答：目前公司传统燃油车客户有：一汽大众、上汽大众、

比亚迪汽车、长安汽车、吉利汽车、长城汽车、广汽、长安
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福特、长安马自达、上汽通用五菱、东风汽车、日本三菱、

奇瑞汽车、北汽等。 

新能源汽车客户有：比亚迪、广汽埃安、五菱 Mini、哪

吒、北汽极狐、长安新能源、金康赛力斯、威马、蔚来、吉

利领克、吉利极氪、东风岚图、理想汽车等。 

5、公司与比亚迪的具体合作情况能介绍一下吗？ 

答：公司与比亚迪的合作较早，从比亚迪的 F3 车型开

始合作，从目前来看，公司参与了比亚迪的王朝系列（唐、

宋、元、秦、汉等）、海洋系列（海豚、海豹等）、腾势系列、

军舰系统等多个车型的管路系统配套；包括了混动车型和纯

电车型的管路系统。比亚迪是我司的重要客户之一，从比亚

迪目前的产销情况和比亚迪自己对明年所产车型的销售预

测数据来看，明年比亚迪将会成为公司的第一大客户。 

6、公司参与了吉利哪些车型的配套？ 

答：我们在吉利主要的供货车型：燃油车有帝豪 GS\GL、

博瑞、博越、星越等；混动领克系列主要有 03、05、06、09、

极氪等等；纯电车型主要有几何 A、几何 C 等；吉智新能源

有枫盛、枫叶全系等车型。 

 7、公司老厂区的产能和新厂区产能是怎么样的？ 

答：公司目前生产分为两块，一块是老基地这边，共有

6 个分厂，还有 1 个全资子公司。随着新能源汽车持续快速

发展，公司审时度势，我们于去年在大竹经开区新征了 200

亩土地、分期进行扩能增量建设（离老基地约 3 公里左右），

首期建设的 101、102 号车间厂房已经建成并进行试生产，

由于目前新厂区不能再使用燃煤，公司正在全力进行天然气

直供等相关事宜，初步预计 7 月底天然气管路建设完毕后将

能够通气，这样新厂区首期的产能能够得到进一步的释放。
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公司目前正在与设计单位进行 103 和 104 车间的设计前期沟

通工作，目前 103 和 104 车间的场地已经做了三通一平，仅

需进行厂房钢结构搭建和车间地面硬化即可完成。 

8、刚才谈到公司有总成化的优势，具体是哪些方面？ 

答：公司的产品具有多元化、总成化，深受主机厂的欢

迎。举例来说，如 A 部件由 1 号供应商提供，B 部件由 2 号

供应商提供，C 部件呢，需要同时采购 1 号和 2 号供应商进

行组合。而公司的优势在于可以同时生产 A、B、C 等部件，

也可进行总成打包（大包干模式），更有利于主机厂进行管

理和装配。同时公司还对一些大包干模式下的关键连接件

（如卡箍、接头、三通、O 型圈等），全部采取自制，这样

更有利于质量、成本等方面的控制。公司可参与整车厂的管

路同步开发，利用多年从事车用管路的研发、生产的经验，

能够节省开发时间而大大加快开发进度，具备较强与整车厂

的综合协同和解决相关问题的能力。 

9、公司进入主机厂配套之前，会有准入认证吗？ 

答：首先进入主机厂的配套体系之前，公司需要通过汽

车行业的认证，如 16949 体系、VDA 6.3、14001 体系、18001

体系等通用认证，通过上述体系认证之后还需要通过主机厂

的准入体系审核，而各大主机厂的体系认证不完全一样，均

需按照主机厂的标准要求审核。通过主机厂的审核之后才能

参与主机厂新车型相应零部件的招、投标，中标之后才能参

与相关部件的正常开发与合作。 

附件清单（如有） 无 

日 期 2022 年 7 月 28 日 
 
 


