
 

股票代码：301015                                    股票名称：百洋医药 

青岛百洋医药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：IR2022-003 

投资者关系活动类别 

 特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

□现场参观              □其他 

参与单位名称及人员 中信建投、天风证券、安信基金、博远基金、天弘基金、玖鹏资产、

长城基金、泰康资产管理、长盛基金、中信资管、大成基金、申万

菱信基金、华融证券资管部、国泰君安资产管理、野村东方国际证

券、兴业证券资产管理、平安基金、睿远基金、东方证券研究所、

华安基金、上海歌斐资产管理、万和证券 

时间 2022 年 8 月 17 日 

参会方式 电话会议 

上市公司接待人员姓名 

董事会秘书、财务总监：王国强  

证券事务代表：刘妮娜 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

投资者调研会议包含两部分内容，一是向投资者介绍了公司

2022年上半年经营情况，具体内容情详见巨潮资讯网上披露的公司

《2022年半年度报告》；二是投资者问答环节。主要内容如下： 

1、请介绍公司上半年安斯泰来系列的增长原因 

2022年1-6月，安斯泰来系列实现营业收入2.08亿元，同比增长

10.63%，若还原两票制业务后计算，实现营业收入3.37亿元，同比



 

增长78.92%，主要增长原因是哈乐产品在医院渠道的价值释放，同

时新品贝坦利、卫喜康也有一定的贡献。 

2、公司功效型护肤品的销售渠道有哪些 

公司建立全渠道的营销系统，效型护肤品的销售渠道有三个：

一是入驻传统线下护肤品门店，如妍丽、丝芙兰；二是开设线上平

台，即公司自营APP“百洋挑剔喵”及在京东、淘宝等第三方平台

开设的店铺、同时在抖音等渠道宣传；三是公司在精选的药店内部

设置功效型护肤品专柜。 

3、公司上半年经营性现金流改善的原因，批发配送业务未来

发展的考虑 

经营性现金流改善主要是公司加强资金管理，提高资金周转效

率的结果。公司正逐步压缩优化批发配送业务，聚焦主要业务品牌

运营，负责北京批发配送业务的公司北京万维医药有限公司已于8

月份转让。 

4、公司的核心竞争力有哪些 

公司具有领先的品牌运营能力，成功将迪巧、泌特、海露、纽

特舒码等品牌打造成细分市场领先品牌，公司主要有三大核心能

力：品牌洞察及品牌运营能力、全数据平台客户管理能力、支持长

期运营的机制能力。 

5、介绍下公司创新药事业部团队情况 

公司创新药团队有200多人，经验丰富，来自于跨国公司，在

公司已经有10年了，主要负责公司的肿瘤及创新药的推广营销工

作。 

6、公司未来业绩增长点有哪些 

目前公司已经形成了OTC及大健康（包括功效型护肤品）、OTX

等处方药和肿瘤特药多品牌的矩阵，未来我们还会增加器械品牌矩

阵。公司运营的已有品牌会保持稳定增长。公司BD部门持续与优

质医药厂商进行谈判助力原研非专利药及创新药释放品牌价值，同

时公司通过产学研立体化合作、商业化权益、产业投资、生态协同



 

等方式，逐步建立创新药与商业化的桥梁，目前已投资了三家聚焦

医疗器械、创新药的公司，他们的品类都会由百洋来运营，在未来

会是新的业绩增长点。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 8 月 17 日 

 


