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证券代码：000786                                   证券简称：北新建材 

北新集团建材股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：20220822 

投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研 分析师会议 

□媒体采访    业绩说明会 

□新闻发布会  □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

中金公司、长江证券、民生证券、兴业证券、广发证券、国泰

君安、天风证券、长城证券、花旗银行、华泰证券、美银证券、

中银国际、东吴证券、东北证券、国海证券等 

时间 
2022 年 8 月 22 日（星期一）上午 

地点 线上会议 

上市公司接待人

员姓名 

公司董事、总经理管理先生 

副总经理、董事会秘书史可平女士 

副总经理、财务负责人王帅先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

此次分析师会议主要围绕公司发展战略、经营情况等进行

互动交流，主要内容如下： 

1.请简单介绍下上半年公司石膏板业务的情况。 

答：2022 年上半年，面对国内疫情多点散发、市场需求

低迷、原材料和能源价格波动等因素影响，公司石膏板业务继

续保持稳定，营业收入 70.62 亿元，营业成本 45.57 亿元，毛

利率 35.46%。上半年，公司继续坚持“价格—成本—利润”

经营理念，强化市场管控，进一步发挥石膏板业务产能布局优

势；推进“一毛钱”成本节约计划，围绕提质增效进行全面对

标优化，实施区域差异化成本管控对冲原材料上涨压力；进一

步推进渠道下沉，开辟县乡市场和家装市场并在该细分市场取

得一定的销量增长。公司成立了专门机构开展石膏板业务的协

同融合，强化业务协同和管理整合，希望深挖内部潜力。谢谢！ 
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2.上半年公司石膏板进行了价格调整，但毛利率有所下

降，石膏板涨价是否覆盖原材料的价格涨幅？ 

答：今年上半年石膏板主要原燃材料护面纸、煤等材料的

价格居高不下，给公司经营带来了一定压力。公司一方面通过

内部挖潜，大力开展“增节降”管理活动，降低成本；另一方

面通过产品价格调整传导一部分成本压力。公司旗下“龙牌”

“泰山”和“梦牌”石膏板等可满足客户不同层次需求，各品

牌石膏板产品的销售结构等也对石膏板产品的毛利率产生影

响。谢谢！ 

3.请介绍上半年防水业务情况。 

答：上半年公司防水业务压力也比较大，一是房地产不景

气影响防水产品需求和价格，二是国际原油价格波动，沥青等

原材料价格高企，成本端压力大；三是行业竞争加剧，行业生

态有待改善。上半年，公司进一步聚焦优质客户、优质项目，

严控风险；进一步增加渠道数量，坚持饱和营销，全方位覆盖，

实现营业收入 16.85 亿元，营业成本 13.99 亿元，毛利率

16.99%。下半年，公司将进一步提高产品质量，加大营销力度，

加强协同，继续坚持高质量发展，做优做强防水业务。谢谢！ 

4.上半年公司涂料业务发展的怎么样？ 

答：涂料业务目前在公司整体业务中占比还比较小，上半

年在面临多重压力的情况下，公司涂料业务营业收入和净利润

实现了逆势增长。公司对涂料板块组织架构和市场资源等进一

步整合优化，加强涂料业务协同，有序推进龙牌涂料线上业务，

公司将在经营端继续发力，同时加强营销和研发，做专涂料业

务。谢谢！ 

5.公司龙骨业务配套率情况如何？  

答：按照 1 万平米石膏板配 16 吨龙骨测算，目前公司龙

骨业务配套率约 10%左右。国内龙骨行业比较分散，但市场空

间广阔，公司目前已经成为全球最大的轻钢龙骨产业集团，未

来将继续利用石膏板营销渠道进行配套销售，进一步提升配套
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率。谢谢！ 

6.全球布局方面有哪些进展？ 

答：公司国际化稳步推进，初步完成海外第一阶段亚非欧

5个石膏板生产基地布局。坦桑尼亚基地生产线产销两旺，波

黑、泰国、乌兹别克斯坦等项目顺利进行。谢谢！ 

7.公司应收账款增加，请介绍一下原因。 

答：公司应收账款增加一方面由于公司实施“额度+账期”

的授信销售政策，年初放授信、年末收回，二季度是授信旺季，

同时叠加市场资金面的影响；另一方面是因为泰山石膏实施泰

山攀登计划，加大了对经销商的授信支持，所以导致报告期末

的应收账款上升。公司一直非常重视应收账款风险管控，在客

户开拓阶段，对客户质量进行筛选；设置专门部门对应收账款

进行管控，负责应收账款的催收，同时设置专项小组对应收账

款进行追踪处理，严控风险。谢谢！ 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 8 月 22 日 

 


