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南京北路智控科技股份有限公司投资者关系活动登记表 

编号：2022-001 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研       分析师会议          □媒体采访 

□业绩说明会         □新闻发布会          □路演活动 

□现场参观           □一对一沟通         □其他             

参与单位及 

人员姓名 

民生证券、招商证券、中金证券、中信建投、国信证券、天风

证券、浙商证券、万家基金、中融基金、泰信基金等投资者 

时间 2022 年 8月 23日 9:00-10:00 

地点 腾讯会议 

上市公司 

接待人员 
董事长于胜利、董事会秘书段若凡、财务总监陈燕 

投资者关系 

活动主要内容

介绍 

环节一：董事长于胜利介绍公司半年报业绩及公司的发展战略。 

环节二：问答环节 

Q1：从披露的半年报来看，智能矿山装备配套增速最快，智能矿山通信系

统增速放缓，请问下是什么原因导致的？ 

智能矿山通信系统,我们预测全年来看，没有放缓。 

Q2：大宗商品、电子元器件等价格已经进入到下行通道，下半年整个毛利

率的情况如何？  

原材料和疫情对我们毛利率会产生一定的影响，综合全年来看，影响应该

还会持续一段时间。 

Q3:二季度的业绩同比一季度是加速的，二季度公司是采取了什么措施避

免了疫情的影响？  

公司储备充足的存货保证生产，公司员工在现场服务客户，保持交付的稳



定性。 

Q4：2022 年上半年各项费用率呈现下滑的趋势，请问下这块主要是规模

效应还是公司有主动采取费用管控措施？  

公司会加大研发投入和市场投入，会产生一定的规模效应，同时公司也提

升管理效率，降本增效。 

Q5：公司是如何看待下半年和明年煤炭的行业景气度？ 

目前煤炭的行业景气度较高，国家出台的各种煤炭政策为行业发展提供了

政策支持，我们的产品与客户的粘性较高，矿山智能化建设可以提高煤矿

井下的安全水平。 

Q6：与同行业公司相比，公司的产品优势在哪里？  

公司的产品体系完善，应用场景多样，在井下通信、人员定位、辅助运输

监控、视频监控与 AI 分析、自动控制等方面比较均衡，能采用多项技术

针对安全生产场景提供更好的融合解决方案，公司产品的软硬件主要为自

主开发，因此具有系统融合度高、兼容性好、功能多样、稳定性佳等优势。 

Q7：未来有怎样的人员规划？人员增长部署在哪个方面？ 

我们预计未来会维持持续的增长，对行业持续看好。加大研发与技术人员

的招聘，开拓新的市场领域。 

Q8：2022 年上半年矿山装备配套销售的收入占比多少？同期相比增长多

少？  

2022 年上半年智能矿山装备配套占比 22%，同期增长 41%。 

Q9：关注到公司非煤业务化工领域，想问一下什么时候能有营收贡献？ 

公司目前正在实施的化工业务，项目处于起步发展阶段，目前尚未产生一

定的规模效应，整体来说，对公司营收的影响较小。 

Q10：请问下公司上半年在手订单和新增订单。 

上半年目前在手订单和新增订单处于正常合理水平。 

Q11：请问疫情会不会对我们的回款造成一个波动？ 

疫情对整体经济都会产生一定的影响，鉴于公司客户多为大型国有企业，

资信状况良好，回款水平正常。 

Q12：交付人员的增长和收入规模的增速是否大致匹配？ 



两者之间是正相关，后期技术人员能力的提升，产品智能化水平的提高，

也会提升人均效率。 

Q13：目前通讯、监控、集控类产品的渗透率有差异吗？ 

目前渗透率有差异，鉴于国家对煤矿智能化建设要求不同，各个产品的适

用范围也有所不同。 

 

附件清单 

（如有） 
 

 


