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宁波色母粒股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-003 

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 

东方证券：周云、李瑞鹏 

时间 2022 年 8 月 26 日   

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：陈建国 

证券事务代表：潘李超 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

调研行业和公司情况（以调研机构提问，公司高管回答的方

式展开） 

问题一：公司的主要产品及应用领域？ 

答：公司的主要产品为全色谱塑料着色色母粒，主要包

括彩色母粒、白色母粒、黑色母粒，同时，以前述着色色母

粒为基础，公司可以根据下游客户的特殊需求量身定制着色

功能二合一的功能色母粒，使其具备抗紫外线、耐候、抗静

电、爽滑、阻燃等一种或几种功能。色母粒可广泛应用于 PE、

PP、AS、PET、EVA、ABS 等塑料制品领域，并最终应用于电

子电器、日用品、食品饮料、日化、建材、农业、汽车、医



疗、光伏等行业。 

问题二：全国范围内的色母粒行业发展的概况？ 

答：（一）产品生产向精准化定制模式转变 

色母粒行业下游应用领域广泛，客户需求多样化，色母

粒生产企业需要具备根据客户需求定制化生产出不同颜色、

不同功能的高质量色母粒产品的能力。目前，色母粒行业企

业较多，但大多数企业定制化生产程度低或仅仅生产通用化

产品，所生产的产品在颜色、性能等方面尚不能精准满足客

户的需求，所生产的产品与客户的生产工艺情况无法完全匹

配。面对下游广大的市场和塑料制品企业不断形成的新需

求，色母粒生产企业需要提升自身技术、管理水平，需对下

游客户的需求能够快速反应，实现产品生产向精准化定制的

方向发展。 

（二）色母粒产品向高性能、功能化、环保方向发展 

下游塑料加工行业的发展、国家环保政策的推行等形势

对色母粒生产企业提出了新的要求。下游塑料产品越来越多

样化且新品种大量涌现，使得高性能、功能化的产品才能满

足下游企业的需求，色母粒企业必须具备能与下游行业的发

展相匹配的研发和生产能力才能有竞争力；国家环保政策的

大力推行以及对环保材料研究开发的支持，要求色母粒生产

企业必须通过改进生产工艺等方式生产高性能、节能环保的

产品。 

问题三：公司在滁州的 5 万吨色母粒新材料项目的进展

情况？ 

答：本次对外投资项目设立在安徽省滁州市，主要是为

了更好的辐射华东和华北地区，预计在该项目的土地正式摘

牌之日起 6 个月内开始实质性开工建设，开工建设之日起 15

个月内实现投产。 

 



问题四：上半年大宗商品的价格上涨，对公司的经营有

怎么样的影响？ 

答：我公司的原材料塑料树脂、钛白粉和炭黑均属于大

宗商品，市场化程度高，价格受到经济周期、市场供求、汇

率等各因素的影响，变动较大。原材料价格波动对公司主营

业务成本有一定影响。 

公司将通过与主要供应商建立战略合作伙伴关系，加强

采购计划管理，对材料价格波动提前做出预判，实施相应对

策以锁定价格；同时通过优化生产工艺、优化产品结构、改

善存货结构等方面，来降低原材料价格上涨带来的风险。公

司还将及时调整销售价格，降低原材料价格波动对公司的影

响。 

问题五：公司的产业基地布局是怎样的？ 

答：目前华东（浙江省宁波市）、华南（广东省中山市）

的二个生产基地，辐射了中国五个主干经济圈，今年将推进

布局安徽滁州“新建年产 5 万吨色母粒新材料项目”，更好的

辐射华东和华北地区；通过合理布局生产基地，改善公司生

产工艺等方式提高公司产能，增强公司黑色母粒、白色母粒

和彩色母粒三大系列中高端产品的竞争力，使公司在未来的

市场竞争中处于有利的地位。 

 

问题五：公司的销售模式是怎么样的？ 

答：公司产品以定制化生产为主，主要用于下游客户塑

料制品生产，公司产品的销售方式主要为直销，不存在经销

商销售，客户中存在部分贸易商，均采用买断式销售。公司

部分产品采用受托加工的方式，即由客户提供全部或部分原

材料或关键材料，公司按客户要求进行生产加工，将加工后

的产成品销售给客户的一种生产方式。公司主要为客户提供

色母粒定制化生产业务，不同客户对产品均有各自不同的需



求。公司销售的基本流程为公司直接与客户联络、洽谈，双

方达成一致后确认订单，约定供需数量、产品型号、结算方

式、交货方式和交货期限等要素，公司根据订单约定进行发

货、开票、收款，并为客户提供技术服务。 

问题六：公司的优势在什么方面？ 

答：（一）产品质量优势 

公司领先的配色技术和不断提高的生产工艺水平，是保

障公司产品质量的基础，同时，公司建立了一套完整、严格

的质量控制，在采购环节、生产环节、销售环节实施了完备

的质量检验程序，以确保产品质量的稳定性和一致性。凭借

先进的技术和精细化管理，公司产品实现了极佳分散性、较

高的颜料浓缩度，在各性能指标方面均能满足下游客户的要

求。 

色母粒行业的下游客户非常注重色母粒的品质等级和

质量稳定性，尤其是塑料制品企业中的知名客户，更加看重

供应商的品牌形象所代表的生产技术和产品质量，因此公司

稳定的产品质量是形成客户粘性的有力保障。 

（二）配套技术服务优势 

公司为下游客户提供定制化产品，需要对客户自身的产

品及生产技术有深刻的理解，并在试产环节即与客户进行充

分沟通，了解客户需求和客户的产品生产过程，提前介入客

户的产品开发和产品生产环节；客户在使用色母粒生产最终

产品的过程中，因其生产设备、生产工艺、实际操作方法等

因素的差异往往会对色母粒的色差、分散性、耐迁移性等方

面产生影响，因此公司需要与客户保持充分沟通，并为客户

提供相应的售后服务和技术支持。 

公司通过在产品开发、产品生产、产品售后等环节，全

流程地为提供客户相应的服务，与客户进行高效互动，对客

户需求快速反应，提高了客户对公司的满意程度，使公司在



与同行业公司的竞争中保持优势地位。 

 

注：公司严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证

信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公

开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2022 年 8 月 26 日 

 

 

 


