
广东好太太科技集团股份有限公司 

接待投资者调研的记录 

时间：2022年 8月 25日 

调研方式：电话会议 

参与机构及人员：国盛证券、汇安基金、国信证券、鹏扬基金、万联证券、华西证

券、国泰君安证券、平安资产、德邦基金、财通基金、平安养老、华富基金、山西证

券、东吴证券、东北证券、禾丰正则、远信投资、中加基金、西部利得基金、红土创

新基金、海富通基金、万家基金、信达澳银基金、长盛基金、珠江人保、三鑫投资、

综艺控股、汇安基金、途灵资产、招商轻工、安信证券、首创证券、华泰证券、银河

证券、长江证券、华金证券、华安证券、中泰证券、玖龙资产、天猊投资、中卓恒发

资管、太平基金、招商证券自营、中天汇富基金 

出席嘉宾：好太太董事会秘书李翔 

记录人：赵洁 

一、基本情况介绍 

2022年上半年，公司实现营业收入 6.29亿元，同比增长 7.62%；净利润 1.04亿元，

同比下滑 18.8%；扣非净利润 1.07亿元，同比增长 0.68%。 

面对全国多地点状疫情的影响、经济下行的压力，公司主动对产品结构及销售渠道

模式进行调整，通过构建立体销售渠道、深化零售改革，并做好在营销、品牌、产品、

技术以及质量端的全方位建设，营业收入持续增长。 

按渠道划分，线上电商渠道保持稳定增长，占比持续提升；线下经销渠道受二季度

疫情影响，占比略有下降，随着下半年经济形势稳定，相信将有所恢复；工程渠道虽受

房地产市场整体调控影响，但由于公司调整得当，同比实现增长，符合公司预期。 

按产品划分，公司通过对产品结构调整，智能化产品占比超 80%，公司将根据用户

需求，进行动态调整。 

2022年是公司新五年战略计划的开局之年，公司未来将围绕全屋织物智能护理、智

能看护、智能健康生活和智能光感四大业务板块进行开拓。目前公司已经形成了实体渠

道、电商渠道、工程渠道、家装渠道等多元营销网络，是智能家居行业销售网络覆盖广

泛、渠道资源丰富、渠道管理规范等方面领先的企业。 

二、投资者答疑 



问题 1、原材料价格上涨对公司的影响以及公司采取的措施？ 

回答：虽然大宗原材料价格已有下降趋势，但同比仍处于高位。公司一直没有通

过涨价来转嫁成本压力，公司将通过研发前端进行技术革新，供应链端采取寻源优

化、集中议价及采购、套期保值等方式，降低成本对公司的影响。 

 

问题 2、公司未来智能家居产品的规划和布局如何？ 

回答：公司将以“夯实晾晒主业，突破技术壁垒，入局新兴赛道”为纲领，聚焦全

屋织物智能护理、智能看护、智能光感、智能健康生活四大业务模块，采取智能单品

或套装、全屋智能服务两大模式，公司不断优化产品布局，全面进军智能家居领域，

未来公司会根据消费者的需求提供其他的产品，目前仍然会以晾衣机和智能锁作为主

打产品。 

 

问题 3、公司电商平台的发展情况？ 

回答：公司的电商平台范围包含天猫淘宝、京东、拼多多、抖音以及快手等平

台。公司电商渠道营收在淘宝系及京东等成熟平台较高。面对拼多多、抖音、快手等

新兴平台，公司也在积极开拓，除了公司内部人员每天的直播外，公司还聘请了头部

主播进行宣传。公司未来也会根据各平台制定相应的运营策略，调整费用支出，使电

商渠道得到持续的发展。 

 

问题 4、公司省运营平台的推进进度如何？ 

回答：公司省级运营平台模式的改革符合公司预期，部分区域已相对成熟，效果

明显。后续会持续进行复盘，提炼出优势经验推广至其他区域。后续，公司也将对省

级运营平台做进一步精细化管理，持续提升其运营效率。 

 

问题 5、公司如何看待智能门锁行业的竞争？ 

回答：近年来，智能锁赛道不断有参与者加入，据相关数据统计，到 2022 年，中

国智能锁企业的数量超过 3000 家。总的来看，智能锁普及率在不断提高，智能锁领域

竞争日趋激烈，公司将在研发、质量、销售、服务等多全方面建设，在智能锁赛道上

寻求突破。 

 

问题 6、公司如何看待当前的消费降级趋势？ 



回答：目前智能家居产品，尤其是智能晾晒类和智能安防类产品的市场渗透率相

对较低，成长空间广阔。虽短期可能消费者对生活舒适化、智能化需求趋势从未改

变。公司将聚焦四大业务板块，凭借精细化管理、细分行业领导地位，将能最大限度

享受行业发展的红利。 


