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证券代码：300916                                              证券简称：朗特智能   

 

深圳朗特智能控制股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                                编号：2022-016 

投资者关系活动类别 

 

 特定对象调研       □分析师会议          □媒体采访        

□业绩说明会          □新闻发布会          □路演活动 

□现场参观             线上会议  

参与单位名称及人员

姓名 

2022年 8 月 29日 

华创通信    韩东、李璟菲 

富国基金    王佳晨、曾新杰 

国泰君安证券   谭佩雯 

2022年 8 月 30日 

中欧基金    钟鸣   

国元证券    张世杰    

日期/时间 2022年 8 月 29日、2022年 8月 30日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓

名 

副总经理、董事会秘书：赵宝发 

证券事务代表：郑一丹 

投资者关系活动主要

内容介绍 

一、公司经营情况介绍 

朗特智能成立于 2003年，早期专注于小家电类智能控制器，

经过近 20年的业务拓展，产品应用领域包括智能家居及家电、

离网照明、汽车电子、新型消费电子和医疗等。到目前为止，我

们相关产品都是围绕温度控制、马达控制、功率控制这些技术进

行深度的拓展。 

2022 年上半年，公司实现营业收入 5.17 亿元，同比增长

23.16%。归属于上市公司股东的净利润为 7521 万元，同比上升

17.27%。其中仅第二季度公司实现营业收入 3.20亿元，归属于
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上市公司股东的净利润 5523万元，收入和净利润环比大幅上升，

带动公司上半年业绩正向增长。 

上半年业绩增长主要原因如下： 

1、报告期内，受益于新能源汽车和储能行业的快速发展，

公司积极服务于大客户，配合客户的需求进行了拓展，增加了汽

车电子和离网储能产品的销量，销售收入稳步增长。其中，仅离

网照明业务就实现营业收入 2.36亿元，同比增长了 138%；汽车

电子业务实现了营业收入 5183万元，同比增长 123%。 

2、报告期内，公司积极展开了内部治理，即降本增效，提

高人均产值。同时严格管理相关费用和损耗，控制费用增长比

例，因此盈利能力有所提高。 

3、受国内疫情管控和欧美通胀影响，美元持续升值，有利

于出口。所以公司有约 2000万元的汇兑收益，较上年同期增长

显著，进一步提升了盈利水平。 

二、问答环节 

1、汽车电子 Tier1 和 Tier2 模式的营收占比是多少？ 

答：目前 Tier1模式的占比约 60%，Tier2的占比约 40%。 

2、汽车电子业务的单车价值量是多少？ 

答：因为我们做的控制器有十几个类型，某个类型可能有几

种方案，这些类型我们没办法去判断一辆车上会用到多少个，所

以无法准确判断单车价值量。 

3、公司 ODM 和 OEM 的比例是多少，汽车电子业务 ODM 和

OEM 的比例是多少？ 

答：目前公司整体 ODM占比 30%左右，剩下的基本上是 OEM，

未来我们会提升 ODM 的比例。从销量上来说，汽车部分 ODM 占

比目前是非常低的，但是这部分可能会在今年以及未来的年度

有大比例的提升，因为我们设立汽车电子事业部的目的就是为

了让我们的 ODM 占比增加，而且必须是我们自己核心技术有关

的产品增加。仅就我个人的期望来讲，我希望未来 ODM占比 70%

以上。 

4、汽车电子业务的中长期规划？ 
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答：从产品规划上，我们于今年成立了汽车电子事业部，专

做 ODM 项目，研发与电机控制有关的控制器或部件。从产能规

划上，我们已为汽车电子规划了足够的生产空间，体量是原来的

3倍以上。 

5、离网照明产品主要满足了消费者哪些需求？  

答：在非洲绝大多数地区没有工业电网，消费者没有照明用

电，他们可能用化石能源或者直接烧柴的方式。离网照明产品能

够解决消费者的照明和其他用电需求。最初的产品只有几瓦的

储能，用于短时间照明；随着产品的推广，升级到了家庭照明，

有几十瓦的储能；后来随着手机充电需求增加，产品升级到了一

百多瓦、两百瓦。现在除了照明外，还能驱动风扇、电视以及小

型的冰箱，该类产品是现在的主要产品形式。现在也有离网千瓦

级系统，已在非洲做调试，主要面向小规模商务组织。 

6、离网照明产品哪些部分是公司做的？ 

答：太阳能板、电芯及相关零件是外购，其他部件和成品都

是朗特制造。 

7、销往欧洲的储能产品主要是什么形态？是否包含逆变

器？ 

答：千瓦级带电源管理的储能包，不含逆变器。 

8、智能家居及家电、消费类电子等传统业务在下半年是否

会回暖？ 

答：消费类电子及智能家居家电等传统业务下半年回暖的

可能性不大，由于美国高通胀和俄乌战争的影响，人们购买力下

降，以及客户去库存缓慢，所以今年大概率持续萎靡。 

9、公司采购的 MCU 是国内还是国外的？是哪些品牌？ 

答：目前采购的 MCU 国内外都有，包括 Microchip、英飞

凌、中微、赛元等。 

10、哪些业务是美元结算？下半年汇兑收益会和上半年保

持一致吗？ 

答：离网照明业务是美元结算的，其他各类业务也有涉及。

下半年的汇兑损益取决于汇率走向，我们目前采取的策略是结
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汇的汇率必须大于接单的汇率，尽量避免汇兑损失。 

11、未来是否考虑在储能或其他方面推出自有品牌？ 

答：打造自有品牌在我们的长期规划中。我们会在积累相关

技术的过程中，摸索哪一类产品和功能是未来的趋势，但又不和

现有客户的产品重叠。通过建立自己的销售渠道，推出品牌产

品。 

12、展望下半年的业绩？ 

答：根据历史数据，通常我们下半年的收入和利润较上半年

有所增长，从目前的在手订单看也是呈现增长趋势。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022年 8 月 29日、2022年 8月 30日 

 


