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证券代码：688625                                 证券简称：呈和科技  
 

呈和科技股份有限公司  

投资者关系活动记录表  
 

 
投资者关

系活动类 

别 

□特定对象调研         □分析师会议  

□媒体采访             □业绩说明会  

□新闻发布会           □路演活动  

□现场参观             其他 （电话会议）  

参与单位

名称及人

员姓名 

德邦证券、兴银基金管理有限责任公司、申万宏源证券有限公司资管、进门财

经、平安养老保险股份有限公司、招银理财有限责任公司、浙江龙航资产管理

有限公司、华宝基金管理有限公司、招商基金管理有限公司、金元顺安基金管

理有限公司、深圳望正资产管理有限公司、华泰保兴基金管理有限公司、上海

兆天投资管理有限公司、英大保险资产管理有限公司、华创证券研究所、东海

证券有限责任公司、恒越基金管理有限公司、中融国际信托有限责任公司、上

海石锋资产管理有限公司、中再资产管理股份有限公司、中信证券资产管理

部、广东谢诺辰阳私募证券投资管理有限公司、上海翀云私募基金管理有限公

司、上海同犇投资管理中心（有限合伙）、深圳市红筹投资有限公司、财通证

券股份有限公司（自营）、恒越基金管理有限公司、长信基金管理有限公司、

浙江浙商证券资产管理有限公司、华福证券有限责任公司（资管）、淳厚基金

管理有限公司、上海混沌投资（集团）有限公司、东方证券资产管理有限公

司、兴业基金管理有限公司、红土创新管理有限公司、环懿投资 

时间 2022 年 8月 

地点 公司 

上 市 公司 

接 待人 员 

姓名 
副总经理、董事会秘书杨燕芳 
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投资者关 

系活动主 

要内容介绍 

1、 介绍公司半年度业绩情况、业绩增长来源 

答：公司 2022年上半年，各项主要经营指标均保持稳定增长态势，实现

营业收入33,043.82万元，较上年同期增长25.67%；实现营业利润11,523.09万

元，较上年同期增长32.33%；实现归属于母公司所有者的净利润9,836.01万

元，较上年同期增长30.65%；实现归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的

净利润8,597.76万元，较上年同期增长20.11%。 

业绩增长主要来源于自主业务和自主产品的销量和收入均保持了稳定增

长，虽新冠疫情常态化，公司积极把握行业发展机遇，拓展重点客户，通过与

客户联合研发新产品，以销售服务赋能客户，增加了客户黏度的同时，加大技

术先进性的产品线与业务布局，丰富产品品种。 

2、 公司今年技改项目，将提高多少产能，何时可投放？介绍公司产

能利用率情况、技改项目产能情况、募投项目进度 

答：公司白云区高分子材料助剂生产技术改造项目预计产能提高至3.5

吨，计划建设周期为两年。公司2022年上半年成核剂单剂和合成水滑石单剂产

能为9200吨，复合助剂产能为7800吨，产能利用率约为95%。2022年上半年已

取得广州市生态环境局白云厂区高分子材料助剂生产技术改造项目环境影响报

告书的批复，目前项目正在建设中。另外，募投项目--广州科呈新建高分子材

料助剂建设项目一期项目建设工作在稳步正常推进中。 

3、 公司2022年上半年毛利率与同期对比略有下降原因 

答：受全球新冠疫情、原油价格大幅上升，导致上游原材料价格和物流

运输成本上涨、及进出口贸易汇兑损益的影响，使公司2022年上半年毛利率为

43.84%，与同期对比下降3.03%，公司将通过加强成本管控及生产工艺优化等

生产、管理措施实现降本增效。 

4、 新产品开发情况 

答：公司逐年加大对研发费用的投入力度，2022年上半年公司研发投入

1,399.67万元，研发投入金额较上年同期增长26.16%。目前，公司新产品的开

发方向主要是拓宽成核剂、合成水滑石的应用领域及复合助剂的新配方。同

时，公司紧盯行业发展新技术趋势，拓展现有产品的横向领域，集中自有研发
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团队的力量进行技术创新突破，丰富产品种类，寻找新的业务增长点，提升公

司的整体市场竞争力。 

5、 未来公司开发新客户的规划 

答：公司以关键客户管理为核心，巩固并开拓新的客户资源，从市场分

析、客户信息、潜在需求、业务机会、合作空间等角度对这部分优质客户资源

进行全面的分析并以此为依据制定工作计划，定期对客户的需求及购买行为进

行科学的分析，及时调配公司资源确保计划的实施，保障对关键客户的服务及

产品需求，并以此为基础不断优化、调整关键客户资源。 

同时，公司通过对经营产品及市场在科学分析的基础上细分，并继续引

入行业内有经验的高端人才，对核心产品及目标市场从市场定位、产品定价、

品牌管理、产能规划、技术推广、渠道设定等多方面进行科学的管理，并逐步

建立覆盖全球所有目标地区和关键客户的营销网络。 

6、 公司产品与同行的竞争优势在未来持续性 

答：公司拥有本土成本优势，主要竞争对手为境外企业，因其未在国内

有生产基地，国内市场以经销为主；另外我司具备地缘销售优势，能为客户提

供完善配套售后服务，在国内具有更强的市场竞争力。 

7、 公司产品在技术、人员、客户三方面的竞争优势情况 

答：1）公司产品配方及过程控制是公司的核心技术优势。公司所处的高

分子材料助剂行业为特殊的化工技术行业，具有技术复杂性、针对性、专业性

较强的行业特点。高分子材料助剂的核心技术主要包括产品配方、化学反应工

艺路线、生产中的反应机理和过程控制等。这些关键技术均需要多年的研究开

发和工艺经验的积累才能有效运用，从而生产出具备优质的、满足客户需求的

产品。2）公司研发团队由核心技术人员赵文林、何洁冰、魏永权领导。上述

三人有着多年的化工行业从业经历，具备长期的专业开发经验和深度的行业理

解，且公司研发团队稳定。3）公司的主要客户是大型石化企业，公司早期以

出口为主，借助国外经销商的市场优势，为国外石化厂提供配套分析评价；国

内市场的高端塑料产品主要采用进口专用塑料，公司与国内石化企业合作，共

同开发专用料，同等的品质，以价格优势替代进口专用料，公司相比国内竞争

对手在添加剂配方开发服务及产品检测质量控制上有绝对优势，形成了深度合
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作关系。4）树脂材料生产制造领域的大型企业，这类国内外大型企业对高分

子材料助剂产品质量的认可需建立在长期考察和业务合作的基础上，对供应商

的技术服务、管理团队、稳定生产、品牌等综合素质要求较高。这种基于长期

合作而形成的客户忠诚度和品牌效应是后来者进入本行业的主要壁垒之一。 

8、 研发团队建设情况 

答：公司持续加大研发人才的引进力度，构建高学历、高效率、多层次

的研发团队。2022年上半年公司与高校联合建立培养研究生基地，在自身的专

业研究优势基础上，通过产、学、研的有机结合，努力建立完善的研发体系和

强大的研发团队。 

9、 疫情是否影响公司第三季度生产经营 

答：目前公司生产经营稳定，且对未来发展充满信心。公司将积极把握

行业发展的良好机遇，充分利用自身多年技术积累，强化内部管理，稳步提高

产品品质，巩固在行业领先地位。 

10、   国际间的贸易摩擦对业务的影响 

答：国际间的贸易摩擦会进一步推动成核剂、合成水滑石等关键核心材

料的国产化发展进程。公司将抓住此行业发展机遇，加快市场开拓。 

附件清单 
（ 如有） 

无  

日期  2022年8月 


