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证券代码：300530                          证券简称：达志科技 

湖南领湃达志科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                             编号：2022-002 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他 （电话会议） 

参与单位名称

及人员姓名 

兴业证券：武圣豪、王帅、徐子杰、李峰、张沛霖、朱碧野；

海通证券：胡植良；东北证券：顾一弘；上海证券：彭毅；

华融证券：史鑫；华安证券：邓军；山西证券: 李培玉;海通

证券: 蔡骏临；复星恒利证券: 区颂年; 信达澳银基金: 郭

敏; 国泰基金：李恒、谢泓材；华商基金：戴福宏、陈夏琼；

鹏华基金：张宏钧、孟昊、王振宇、杨发鑫；博时基金：赵

耀、张朱霖、张朱霖；广发基金：孙琳；平安基金：商轶；

浙商基金：柴明；东方基金：俞佳莹；融通基金：任涛；长

信基金：何增华、齐菲；大成基金：谢家乐；泰信基金：吴

秉韬；中融基金：骆尖；国融基金：周德生；长安基金：江

山；信达澳亚基金：马绮雯；上银基金：卢扬、施敏佳；中

信建投基金：孙文；南方基金：王杰；交银施罗德基金：王

少成、郭斐；天弘基金：孙曌续；诺德基金：顾钰；前海开

源基金：徐广进；恒生前海基金：蒋煜卿；泰康基金：徐航；

建信基金：蒋超；太平基金：田发祥；永赢基金：沈平虹、
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王克道、马瑞山；红土创新基金：李坤；中加基金：黄晓磊；

南华基金：刘斐；深圳中天汇富基金：许高飞等 95家机构。 

时间 2022 年 9 月 6 日 19：00 至 20：00 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

公司总经理于洪涛、董事会秘书申毓敏、财务负责人郑敏、

证券事务代表张学温 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1. 请介绍下 2022 年上半年业绩。 

答：您好!2022 年上半年，公司实现营业收入 1.65 亿元，

同比增长 233.86%，其中，新能源电池业务实现销售收入 1.18

亿元，公司新能源电池生产供应能力大幅提升，经营情况稳

定向好，公司管理团队紧抓研发、采购、生产、销售全过程，

形成公司业绩发展持续内生动力。上半年，公司全面开展降

本增效工作，完成了 135AH 电芯第二代产品研发，预计下

半年在产线上实现导入切换后可实现材料成本下降，同时优

化公司管理架构，降低运营成本；公司持续加强研发力度，

新能源电池业务已获得 14 项发明专利、112 个实用新型专利

授权，具备材料、电芯、模组及 PACK 的独立开发测试能力，

产品在安全性、循环寿命、低成本等方面具有行业竞争优势；

同时，市场开发取得突破性进展，上半年，公司连续获得上

汽通用五菱、北汽制造厂、江苏吉麦、恒天领锐等客户订单，

在乘用车、工程机械的赛道上逐步得到市场认可，在产品销

售价格较去年末有所提升的情况下，2022 年公司产能已全部

被客户锁定，预计新能源电池业务全年销售收入将实现快速

增长。另外公司在储能领域已经取得突破性成绩，与东方旭

能等公司签订战略合作协议，待产品开发完成后可快速形成

销售。谢谢。 

2.请介绍下达志科技的发展历程。 

答：您好!公司成立于 2002 年，2016 年 8 月在深圳证券
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交易所创业板 A 股上市，2020 年公司开始涉足新能源动力

电池行业，形成了“表面工程化学品+新能源电池”的双主营

业务的发展模式。2021 年 7 月，公司实际控制人变更为衡阳

市人民政府国有资产监督管理委员会，同年 12 月公司从广

东省广州市正式迁入湖南省衡阳市,成为衡阳市第四家上市

企业，也是衡阳市第一家国资控股上市公司。谢谢。 

3.衡阳市国资委在公司发展中起到怎样的作用，为公司

提供了哪些方面的支持？ 

答：您好!衡阳市国资委作为公司实际控制人，且公司新

能源电池业务符合衡阳市产业规划发展方向，衡阳市委市政

府、衡阳市国资委在政策、资源等方面给予公司极大支持。

谢谢。 

4.公司前实控人王蕾与威马汽车紧密关联，请问与威马

合作介绍，未来与威马的合作？  

答：您好!公司前实控人王蕾基于动力电池行业发展前景

和汽车产业链上游布局的整体战略思维，引导公司开展动力

电池研发生产业务。自公司实控人变更为衡阳市国资委后，

公司在动力电池业务持续加大投入力度，随着公司研发生产

能力不断提高，公司与威马业务合作持续推进。上半年公司

全资子公司苏州领湃新能源科技有限公司与湖北星晖新能

源智能汽车有限公司签署《新产品开发合同》，湖北星晖委托

苏州领湃进行汽车零部件产品开发有关事宜。湖北星晖为威

马汽车科技集团有限公司的全资子公司。交易标的为苏州领

湃向湖北星晖提供的低成本电池专项-电池包总成、低成本电

池专项-电芯等汽车零部件产品开发服务，产品开发费用共计

5551.65 万元。截至目前，《新产品开发合同》约定的电芯第

一阶段设计图纸等已完成交付，公司未来与威马汽车科技集

团有限公司的合作相关事项具体情况以公司公告为准。谢

谢。 
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5.请问公司储能电池业务情况及客户情况如何？ 

答：您好。公司在储能领域已经进行布局，在产品设计

研发方面已经正式实施并取得进展，储能是新兴市场，未来

市场空间广阔。储能市场的产品售价更高，可以为公司带来

更好的效益，提升公司的盈利水平，2022 年 6 月，衡阳领

湃与东方旭能（山东）科技发展有限公司（以下简称“山东旭

能”）签署《战略合作协议》，双方承诺未来五年开展总容量

为 15GWh 的储能项目合作。每年的具体业务合作量会根据

公司的产能情况和山东旭能的实际需求情况予以确认，具体

供货时间和价格由双方友好协商达成一致后在具体项目的

实际采购合同中体现。截至目前，山东旭能已下达订单

0.01GWh，采购 135Ah 电池产品，预计本年度将再下发

0.04GWh 订单，合计 0.05GWh。储能业务发展短期采用资源

置换解决储能业务的从无到有，中期打造产品核心竞争力，

提高市场知名度，聚焦深挖客户资源获取订单。谢谢。 

6.请问公司未来动力电池的客户结构，主要供应产品是

哪些？ 

答：您好!截止 2022 年 6 月 30 日，公司已与河南御捷、

江苏吉麦、苏州科易、北京汽车制造厂等多家整车厂商展开

合作，并与恒天领锐等意向客户签订意向性协议，为产能消

化做好准备。未来动力电池客户结构，短期瞄准 A00 级车

型，中期重点向 A0/A/B 级车型拓展。现阶段产品供应类型

主要为电芯、模组、PACK 等，如向苏州科易供应电芯、向

江苏吉麦供应模组，向北汽制造供应 PACK 等。谢谢。 

7.请问公司目前整体在手订单如何？ 

答：您好!公司现有 1.8GWh 产线生产的 135Ah 产品主

要应用于经济型乘用车，目前产能消化预期良好，在手订单

较为充足。此外公司已经取得一些在手订单和储备客户，其

中涉及到此次定增募投项目所生产的 205Ah 和 230Ah 产
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品订单，与客户已经签订了战略合作协议、合作意向等框架

性合作协议。谢谢。 

8.请介绍下目前公司的产线产能情况。 

答：您好!公司在湖南衡阳建立了新能源电池生产基地，

规划总产能 15GWh，首条 1.8GWh 新能源电池生产线于

2021 年第四季度已经投产并实现了批量供货，截至目前产线

基本完成产能爬坡。产线设计为 8PPM（每分钟生产 8 只三

元电芯）。由于磷酸铁锂电芯与三元电芯的工艺不同，受铁锂

涂布速度降低、烘烤时间加长等因素影响，磷酸铁锂产线的

实际效率约降低至三元产线的 70%，磷酸铁锂产品实际产出

约 5.56PPM，单日产出约 8000 支。在每日生产相同电芯数

量的情况下，按照每年生产 300 天计算，公司目前拥有新能

源电池产线产能 1.04GWh 每年。谢谢。 

9.请问公司的管理团队和研发团队是否满足公司的发展

需要？ 

答：您好！公司新能源电池核心管理团队主要来自于一

线整车（包括新能源汽车）生产企业和电池厂商，具有新能

源汽车产业背景，可以将整车供应链管理、产业化生产管理

经验应用于动力电池生产开发，可以更好的将车用需求落实

在动力电池产品开发上，达成“懂车的电池专家”这一理念，

为制造车规级动力电池奠定良好的基础。公司新能源电池研

发团队是一支拥有国际化背景的专业团队，核心团队成员长

期深耕锂电池行业，平均工作年限超过十年，掌握着丰富的

科研和管理经验，拥有深厚的电池技术背景和丰富的设计、

制造经验，满足公司未来发展人才需求，后续公司将持续完

善公司管理架构，扩大管理、研发人才队伍，为公司持续快

速发展奠定基础。谢谢！ 

10.公司近期是否有股权激励或员工持股等计划？ 

答：您好!上半年，公司董事会认为公司《2021 年限制性
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股票激励计划》规定的预留限制性股票授予条件已经成就，

根据公司2021年第三次临时股东大会授权，同意确定以2022

年 6 月 10 日为预留股票授予日，以 18.61 元/股的授予价格

向符合授予条件的总经理于洪涛、董秘申毓敏等 12 名激励

对象授予 46.92 万股限制性股票。公司现阶段正处于快速成

长期，离不开公司全体员工的不懈努力和奋斗。公司需要对

核心管理人员、核心技术骨干进行相应的激励措施，来确保

实现公司快速发展的目标，并与员工共同成长、共享成果，

但公司作为国资控股的上市公司，需要在业务方面取得相应

成绩和长足发展，才能满足相应的激励条件，从而开展相应

的激励工作，这也符合广大投资者尤其是中小投资者利益，

因此，后续公司将以实际情况持续评估是否进行员工持股计

划或股权激励。谢谢。 

11.请问公司的战略规划？ 

答：您好! 当前公司将坚定动力储能双轮驱动的发展战

略，围绕技术提升、产能建设、全面降本增效、组织架构和

工作流程优化、队伍建设五条主线展开工作，推进公司进一

步发展，为实现行业立足打下坚实的基础。未来公司将一如

既往秉承“技术领先，澎湃动力”的使命，专注于新能源汽车

动力电池、储能电池产品的研发、生产和销售，产品类别覆

盖电芯、模组、系统集成，全方位布局新能源汽车、储能、

工程机械三大应用领域，致力于为全球新能源市场提供一流

的解决方案，以领先的技术推动新能源产业高质量可持续发

展，谢谢。 

12.请介绍公司盈利能力，什么时候能扭亏为盈？ 

答：您好！上半年，公司新能源电池生产线处于产能爬

坡阶段，动力电池系统毛利率为-43.88%，比去年年底毛利率

-50.77%有所改善。下半年，在产品销售价格较去年末有所提

升的情况下，2022 年公司产能已全部被客户锁定，预计动力
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电池业务全年销售收入将实现快速增长。另外公司在储能领

域已经取得突破性成绩，与东方旭能等公司签订战略合作协

议，待产品开发完成后可快速形成销售，预计未来几个月毛

利率仍会持续改善，争取早日实现扭亏为盈目标。谢谢！ 

13.表面化学业务后续怎么规划？ 

答：您好!公司自成立以来一直致力于新型环保表面工程

化学品的研发、生产及销售,目前该业务处于平稳发展阶段。

随着公司实际控制人变更后，战略重心发生转移，逐步加大

对新能源电池的研发、制造等投入，后续随着新能源电池产

线产能释放，新能源电池业务营业收入将呈现快速增长，表

面工程化学品业务营业收入在公司整体营业收入的占比会

呈下降趋势，未来公司也将更聚焦于新能源电池业务。谢谢！ 

14.公司后续的资金安排是如何计划的？ 

答：您好。新能源电池行业是资金密集型行业，且公司

处于快速成长期，需要不断加大资金投入，以支撑公司发展。

目前公司拟向特定对象发行股票募集资金 7.6 亿元事项已经

深交所审核中心审核通过，后续将报证监会进行注册程序。

另外公司还将通过向控股股东借款、银行贷款、新项目引入

战略投资者等多渠道多方式，为公司快速发展提供持续资金

支持。谢谢。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2022 年 9 月 6 日 

 


