
帝欧家居集团股份有限公司 

2022 年 9 月 16 日投资者关系活动记录表 

编号：2022-003 

投资者活动类

别 

□特定对象调研  □分析师会议   □媒体采访  

□业绩说明会    □新闻发布会   □路演活动 

□现场参观 

☑其他 2022 年四川辖区上市公司投资者网上集体接待日 

公司接待 

成员名单 

董事、总裁吴志雄先生、董事会秘书钟杰先生、财务总监蔡军

先生 

接待时间 2022 年 9 月 16 日 

参与单位名称

及人员姓名 
全体参与网上说明会的投资者 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

提问环节： 

1、请问限电影响是否消除产能恢复？ 

钟杰：公司此前受限电影响的相关产线有序开展复产工作，受

限产能全面恢复。具体内容详见公司披露的《关于公司受限电

政策影响的进展公告》。 

 

2、未来的经营目标是什么？ 

吴志雄：感谢您对公司的关注。公司始终致力于国内建材行业

发展，不断通过为消费者提供高品质的卫浴、瓷砖类产品提升

和改善居住、工作、生活体验感受，不断提高公司经营发展水

平，成为行业中优质的产品和服务供应商，持续为客户、股东

和员工创造价值。 



 

3、公司对产品线有什么规划调整吗？ 

吴志雄：感谢您对公司的关注。公司持续围绕卫浴、瓷砖两大

类核心产品不断通过技术研发、工艺提升、创新设计、设备更

新、使用领域拓展等多种方式对产品线持续优化。 

 

4、抗震救灾做了哪些工作？ 

钟杰：公司未受到 9月 5日泸定地震的影响，谢谢。 

 

5、相对于传统家居行业贵公司的优势主要体现在哪里？ 

蔡军：您好，感谢您的关注。帝欧家居是国内领先的卫浴、建

筑陶瓷产品的研发生产制造企业之一，旗下拥有“帝王”洁具、

“欧神诺”陶瓷两大品牌，公司产品涵盖瓷砖、卫浴（卫生陶

瓷和卫浴产品）的主要品类。相较传统家居企业，公司依托在

瓷砖领域自建的“中央研究院”和卫浴领域的“国家级工业设

计中心”并积极与国内外科研院所开展合作，持续研究探索，

多维度持续提升公司产品在设计研发、精细化生产、营销渠道

等方面的综合竞争优势，为客户提供优质的产品与服务，公司

正在致力于成为国内一流的整体家居装修产品解决方案的提供

商和服务商。 

 

6、请问公司的销售渠道和销售模式是怎样的，能否简单介绍一

下？ 

蔡军：您好，感谢您的关注。公司产品销售主要以经销商网络

和工程渠道销售为主，辅以电子商务、整体家装以及互联网家

装等渠道销售到终端客户。经销模式下，公司直接和经销商签

订合同，由经销商将产品销售给终端客户，其中瓷砖业务经销

商负责产品出厂后的运输、仓储、加工、销售、结算、售后服

务等相关事宜。公司建立了完善的经销商管理体系：主要包括



 

 

经销商选择、业务流程、经销商日常管理和营销政策支持等，

并与各地区经销商及建立了稳定的合作关系。公司持续凭借自

营工程服务经验及先发优势，与国内优质大型房地产开发企业

建立了持续、稳定的深入合作。 

 

7、接下来盈利改善的举措有哪些？ 

蔡军：您好，感谢您的关注。公司将围绕在生产端“降本增效”、

“产销一体化”的供应链布局、销售端的结构调整，持续提升

公司的盈利能力。谢谢！ 

 

8、今年经营目标有无变化？ 

吴志雄：感谢您对公司的关注。公司持续跟踪研判行业发展趋

势和市场竞争变化，围绕年度经营目标的实现持续对经营管理

不断进行调整和优化，努力为客户、股东和员工创造价值，为

社会发展贡献力量。谢谢！ 

 

9、目前营收结构改善情况如何？ 

蔡军：您好，感谢您的关注。公司持续推进客户结构优化的发

展战略，不断提升在零售经销渠道经营能力，同时面对房地产

行业短期的经营发展态势，不断加强风险管控，以求实现客户

结构的持续优化，目前已经取得阶段性成效。 

 

以上内容未涉及内幕信息。 

日期 2022 年 9 月 16 日 


