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其证券代码：300206           证券简称：理邦仪器           编号：2022-004 

 

深圳市理邦精密仪器股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关

系活动类

别 

■特定对象调研        ■分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会  

□新闻发布会          ■路演活动 

□现场参观  □其他         

参与单位

名称及人

员姓名 

东吴证券、西南证券、华鑫证券、广发基金、中天汇富基金、太平基金、深圳景

泰利丰投资、华商基金、长城证券投资公司、华西基金、鹏华基金、龙场（北京）

投资、长盛基金、北信瑞丰基金、中信资产管理、国海证券、深圳坤厚资产管理、

成都美信股权投资、深圳茂源财富管理、进化论资产管理、北京厚特投资、深圳

大道至诚投资、深圳尚诚资产、深圳前海天成时代、泽源资本、泰信基金、泰聚

基金 

时间 

2022 年 9 月 15 日   16:00-16:50 、17:00-18:30 

2022 年 9 月 16 日   09:50-10:50  

2022 年 9 月 20 日   15:30-16:30 

地点 上海丽思卡尔顿酒店、上海浦东香格里拉酒店、中国保险大厦、公司董事会议室 

 上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书：祖幼冬 

证券事务代表：刘思辰 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

1、2022年上半年公司在疫情的持续影响下，Q2业绩环比实现增长原因？ 

原因主要源于三方面：（1）国外疫情影响减弱，医疗机构采购需求日渐恢复。

（2）公司布局的超声、妇幼等领域（盆底康复产品）新品上市带来增量，此前

布局的其他业务领域，如血气分析仪的耗材需求也带来部分增量。（3）2022年
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海外市场推广活动逐步恢复，海外客户黏性增加，销售逐渐恢复至疫情前水平。 

2、今年 Q3、Q4 是否能延续 Q2 的快速增长态势？ 

会存在一定挑战。从国内市场来看：国内疫情防控依旧严格，并呈现出多点

散发态势，使得一些国内项目的交付周期被动拉长。从海外市场来看：受俄乌冲

突、欧洲通胀、中美贸易摩擦等因素影响，海外业务也会受到一定程度的负面影

响。 

不过尽管今年 Q3、Q4所面临的的客观环境依旧相当严峻，但是公司全体员

工还是将全力以赴，为达成全年的业绩目标而不懈努力。至于 Q3、Q4具体业绩

达成情况，请以后续披露的定期报告为准。 

3、国内疫情反复，具体会影响公司哪些产品销售？ 

不局限于特定产品，而是会影响整体各产品线的销售。国内疫情管控，各地

封控范围扩大会使得一些项目交付进度延迟。加之当下新冠重症患者减少，相较

于 2020 年全年以及 2021年年初对于监护类、血气类产品的需求会有所降低。 

4、公司体外诊断产品的布局情况，以及新品的国内外上市安排？ 

理邦体外诊断业务是公司上市后新拓展的业务板块，公司首选 POCT 血气生

化分析仪作为切入点，开始体外诊断业务的铺设。2021 年度，体外诊断产品线

实现营收 2.48 亿元，主要系血气类产品贡献。公司基于在血气领域已建立起来

的优势，并对该领域持续进行拓展，于今年推出了基于光化学平台的全新一代血

气生化分析仪 i20，与 i15 相比，其测量参数更多、耗材可常温运输及储存，进一

步增强了公司在血气领域的综合竞争实力。i20 预计将在今年 Q4 率先于海外市场

上市，国内则预计 2023 年上半年上市。此外，公司还计划在未来 2 年内推出实

验室使用的湿式血气分析仪。 

磁敏免疫分析仪（单通道 m16、多通道 m36X）主要应用于心梗及感染检测

方向等，通过生物芯片、智能微流控和纳米磁颗粒技术融合，保障测量精度，技

术处全球领先行列。2021 年博识诊断实现销售额 2,600 万元左右，今年销售额增

速明显加快。 

分子诊断业务系公司 2019 年从 LGC 收购而来。2022 年 5 月，公司分子诊断

业务平台推出的新冠病毒、甲型流感病毒、乙型流感病毒、呼吸道合胞病毒的核
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酸检测产品已获得欧盟 CE 认证，随着分子诊断业务的加入，将进一步加速公司

体外诊断业务的快速拓展。 

5、公司盆底产品的销售进展？2021 年及 2022 年预计装机数量？ 

盆底业务目前还处于起步阶段，2021 年盆底销售额约 3,000 万元，2022 年

目标增速为 50~60%。盆底产品应用领域广泛，不仅局限于产后漏尿等症状。 

盆底业务除了仪器销售外，其电极等耗材也会带来部分增量。此外，公司还

在积极布局便携式家用盆底设备，进一步提升综合竞争实力。 

6、公司超声业务上半年快速增长的原因？ 

从公司角度来看：（1）超声业务作为公司近年来重点投入的产线之一，目前

已实现了超声高中低端的全面覆盖，相关短板也不断补足，如探头、功能模块、

图像等，使得产品的综合竞争实力不断提升。（2）得益于公司全球化营销渠道的

不断拓展，特别是疫情后 EDAN品牌的国际影响力大幅提升，加快了超声业务的

海外拓展进程。 

从行业角度来看：近两年新冠疫情使得国内很多医院将主要精力集中在核酸

检测以及发热门诊方面，超声类设备采购需求受到一定抑制。超声作为一款常规

类医疗器械产品，这些年其应用领域早不仅仅局限在超声科，已开始向其他科室

拓展，智能化、便携化、专业化的超声产品市场需求增长迅速，且此领域也一直

是公司超声业务重点拓展的方向之一。随着疫情影响的逐步褪去，超声产品前期

被抑制的市场需求开始得到释放，使得整个超声行业需求回暖。 

7、对于 IVD行业未来可能涉及集采，公司如何看待？ 

公司实施集采压缩的主要是 IVD产品在流通环节的利润空间，而集采本身对

于掌握核心技术的优质国产厂商来说会是一个加速进口替代，扩大市场份额的契

机。 

以公司 IVD业务中的血气产品为例，根据有关三方报告显示，目前我国血气

产品的市场份额在 24亿元左右，主要被雷度米特、沃芬、雅培等外资品牌占据，

其市场占有率超过 90%。由于血气产品具有较高的技术壁垒，加上其他国产厂家

还处于发展阶段，公司作为国产血气的第一品牌，倘若在血气行业实施集采，对

于公司来说会是一个提升市场占有率的契机。 
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8、能否量化目前医疗新基建对于公司业绩的正面影响？ 

公司目前没有拆分具体的订单来源，所以没办法量化医疗新基建对于业绩的

贡献。但是不可否认的是，目前国内各省份对于医疗新基建的热度还是很高的，

但由于各省份经济发展水平不同，所以新基建投入的力度和时间也会存在一定差

异。公司作为一家多产品线的信息化综合解决方案供应商，将积极响应各省市对

于新基建的需求。 

附件清单

（如有） 
无 

日期 2022年 9月 15日、9月 16日、9 月 20日 

备注 

本活动记录表中对于各业务的销售金额及比例是管理层根据已披露的公告整理

所得，具体财务数据请以正式报告披露的为准。对于未来各业务销售规模预计，

仅为管理层根据当下各业务模块的发展状况而制定的内部销售目标，不构成公司

对于广大股东的业绩承诺，敬请注意投资风险。 

 


