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湖北盛天网络技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-005 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       □业绩说明会 

□新闻发布会                     路演活动 

现场参观                       □电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称  

富国基金、华泰柏瑞、国华人寿 、人保资产 、永赢基金、中庚基金、

兴业证券、长江证券、 华福证券、 信达澳银、海通证券、 中银基金、

华宝基金、华安基金、兴业基金、诺德基金、财通基金、长安基金、

长江养老、天治基金、光大保德信、西部利得 

时间 2022 年 10 月 24 日 

地点 上海 

公司接待人员 

姓名 

董事长           赖春临 

副总经理         王俊芳 

副总经理         高维       

投资者关系活动 

主要内容介绍 

董事长赖春临介绍了公司未来战略，副总经理高维介绍了公司业

务情况，并与投资者交流。主要交流内容如下： 

1. 公司三季度营业收入和利润均大幅增长，其中利润增速高于收

入增速，背后的影响因素主要有哪些？ 

2022年前三季度实现营业收入 11.83亿元，同比增长 23.26%，实

现归母净利润 1.90亿元，同比增长 71.37%。其中，第三季度实现营业

收入 4.5亿元，同比增长 32.44%；实现归母净利润 7376万元，同比增



长 80.05%。经营活动产生的现金流量净额为 1.48 亿元，同比增长

40.82%。公司收入稳步增长，盈利能力增强，盈利质量优良。前三季

度收入增长最主要的贡献来自于公司游戏社交业务带带电竞，游戏板

块收入基本保持稳定。净利润增长快于收入增长，一方面是因为游戏

社交业务毛利高于原有的互联网增值服务业务，另一方面得益于《三

国志·战略版》和《真·三国无双 霸》海外发行跨过推广期，游戏进入

稳定运营期，所需要的推广成本大大下降，利润较前期提高。 

2．电竞酒店处于什么样的发展阶段，为什么会成为一股新的热潮，

未来能否持续？ 

随着中国电竞市场规模的不断扩大，致使对电竞酒店的需求也在

不断扩大，2017 年国内首家电竞酒店诞生于郑州，据不完全统计，2019

年底全国电竞酒店数量就已经超过 2600 家，2021 年我国新增注册电竞

酒店相关企业同比增长 60%存量达到 1.5 万家，2022 年更是有望突破 2

万家。 

短期内，疫情的影响下，网吧、影院、KTV 等线下娱乐场所受到较

大影响，电竞酒店以其安全性、私密性和社交性，正成为年轻人线下

娱乐场景和全民电竞摇篮。 

长期来看，电竞的大众化和酒店行业的多元化趋势是电竞酒店市

场高速增长的驱动力。随着杭州亚运会的举办，国家对于电竞行业的

扶持政策也持续加码。而作为新常态下，全民电竞场景的承载者，电

竞酒店必将继续快速的发展。 

电竞场景的消费者主要以 Z 世代泛游戏用户为主，消费者多是 Z

世代的年轻人以及有一定消费能力的白领。这个群体重视消费体验，

具有更强的消费意愿和消费能力。电竞酒店这种融娱乐和社交与一体

的新消费习惯已经形成了一种趋势，有利于行业长期稳定发展。 

据相关数据显示，2020 年国内电竞用户规模达 4.88 亿，2021 年

国内电竞用户规模超过 5 亿人。以目前电竞酒店的规模，还远远不能



满足多数电竞用户的需求。 

3.电竞酒店业务公司与产业链的合作模式是怎样的？公司如何去

开拓市场、提高自己的市占率？未来有哪些可能的收入模式？ 

公司服务电竞酒店业务的产品“易乐途”的定位是电竞酒店数字

营销平台。平台包含三大服务模块，分别为经营管理模块、场景赋能

模块和增值服务模块。经营管理模块主要链接酒店商家、OTA 平台和

PMS 系统，打造更好的平台生态；场景赋能模块利用盛天的垂类优势，

帮助酒店转型和品牌升级；增值服务模块为用户传递更多价值情感，

为酒店带来更多非房衍生收入。公司目前已经与行业头部 PMS、CRM 企

业，如美团等展开了深度合作和链接，将为电竞酒店管理者提供全套

电竞酒店经营管理服务，助力其提高运营效率。 

在市场开拓方面，发挥在网吧市场积累的有效经验，公司主要通

过 KA 合作、渠道合作、电销等方式来拓展客户。与美团酒店等产业伙

伴的合作也为迅速占领市场提供了助力。 

现阶段电竞酒店业务还处于线下流量入口的占领阶段，收入和利

润暂时不是公司关注的重点，预计 2024 年起电竞酒店业务会为公司收

入作出较大的贡献。未来的收入模式有几个可能的方向。一是品牌广

告，广告营销是盛天的传统优势。在电竞酒店场景中，数码、电竞、

食品、生活服务等新消费品牌，都有大量的目标客户。二是非房收入，

我们可以在电竞酒店场景引入商超、外卖、潮玩手办等商品和服务，

提高场景的商业价值。三是增值服务，我们可以为用户提供社交、电

商、云游戏、云存储及 VR 体验等增值服务，获得增值服务收入。未来

随着公司业务的发展，还会有更多的增值服务提供给用户。 

4、易乐途在电竞酒店市场有哪些竞争对手？公司的竞争优势体现

在哪些方面？公司的市占率目标是什么？ 

目前在电竞酒店市场还没有具备重大影响力的竞争对手。易乐途

的竞争优势主要有：一是产品优势。易乐途是专门为电竞酒店打造的



定制立体化一站式服务平台，包含经营管理、场景赋能、增值服务三

大模块，为用户提供电竞服务、电商服务、社交服务等，有效助力电

竞酒店品牌运营，降低内容运营以及电竞活动执行门槛，并进一步促

进电竞酒店的精细化管理和智能化转型。二是 IT 运维优势。我们的团

队在网吧市场有十多年的 IT 运维、部署、服务经验，对线下公众服务

场所的需求深刻了解，形成了一整套的 IT 运维处理和服务方案，能保

证电竞酒店 IT 服务的稳定输出。三是运营优势。除了对市场深刻理解

之外，基于丰富的运营经验，我们能为电竞酒店链接多元化的品牌、

内容、活动等合作资源，丰富场景内容，提升用户体验。四是平台优

势。我们善于搭建平台。通过搭建平台,公司联合行业上下游的优秀伙

伴一起为场景赋能。除美团之外，我们也会和 AR\VR 硬件、零售、IP、

游戏等头部企业合作，为场景引入更多的增值服务。 

5、公司在游戏 IP 运营方向是否考虑做 IP衍生品？ 

公司游戏发行子公司储备的游戏产品《潮灵王国：起源》近期在

Taptap 上完成了首曝和首次测试，这是一款 3D 手办卡牌类型游戏，其

手办风格受到玩家欢迎。这款游戏在开发的时候对角色做过精心设计，

可爱的角色形象特别适合发行手办。目前《潮灵王国：起源》的版号

申请已经通过审核，正在等待版号发放，公司期望能够在春节前上线。

公司期待将这一款游戏做成长线运营的产品，形成我们原生的IP资产。

将来围绕这一 IP，充分发挥我们的 IP 运营能力，开发游戏周边以及手

办产品,以至于后续 IP 游戏产品的深度开发，壮大我们的 IP 运营业务

板块。 

同时，IP 运营在电竞酒店等线下场景也有广阔的应用前景，我们

将利用丰富的 IP 资源，助力电竞酒店开发 IP 主题房间、进行 IP 联名

和植入、定制游戏周边产品、手办产品等等。 

附件清单 无 



日期 2022 年 10 月 25日 

 


