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捷邦精密科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2022-001

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称

及人员姓名

兴业证券 姚丹丹、南方基金 朱苌扬、宝盈基金 容志能（以上排名

不分先后）

时间 2022年10月27日10:00

地点 广东省东莞市常平镇常东路636号1栋大会议室

上市公司

接待人员姓名

捷邦精密科技股份有限公司 董事、总经理 殷冠明

捷邦精密科技股份有限公司 董事会秘书、副总经理 李统龙

捷邦精密科技股份有限公司 财务总监 潘昕

东莞瑞泰新材料科技有限公司 副总经理 李召平

投资者关系活动

主要内容介绍

一、介绍公司基本情况

公司是一家专业的精密功能件和结构件生产服务商，能全程参

与大客户新产品导入过程，具备研发驱动生产的一站式综合服务能

力。公司致力于成为客户信任的精密智造与新材料应用综合解决方

案提供商，在精密功能件和结构件业务基础上，开发出在力学、导

电等方面有相对优势的碳纳米管产品，主要应用于锂电池领域。公

司是苹果公布的2018财年、2020财年和2021财年全球主要供应商。

公司碳纳米管产品已取得宁德时代供应商代码，目前已向宁德时代

少量测试供货。

二、提问环节

1、问题：请问公司的未来战略规划是什么？

答：公司始终坚持发展大客户战略，立足消费电子与新能源锂



电两大行业，致力于成为客户信任的精密智造与新材料应用综合解

决方案提供商。战略规划主要有以下三个层面的含义：

第一，公司始终坚持发展大客户战略，以长期服务核心客户为

中心，深度绑定优质客户。消费电子领域，公司深度绑定的优质客

户包括苹果、亚马逊、谷歌等；新能源锂电领域，公司目前已成为

多氟多、正力新能(塔菲尔)等优质客户的合格供应商，正致力于拓

展宁德时代、比亚迪等头部客户（上述两个头部客户已获得供应商

代码，但产品仍在验证阶段，未批量供货）。

第二，公司在继续做强消费电子行业的同时，已将产品服务拓

展至新能源锂电行业。公司目前积累的核心客户，是消费电子与新

能源锂电两大行业的龙头企业，尽管目前新能源锂电业务处于起步

阶段，但该业务布局为未来有机会快速发展打下了良好基础。

第三，公司在力求从消费电子行业拓展至新能源锂电行业的同

时，产品和服务也在谋求从精密功能件研发制造到新材料应用开发

的稳步升级。公司在新能源锂电行业主要发展碳纳米管导电浆料这

一新材料业务是该战略与能力的重要体现。

2、问题：请问公司与消费电子可比公司对比，有什么发展特

色？

答：与消费电子可比公司对比，公司有三大发展特色。

第一，公司是苹果公布的2018财年、2020财年和2021财年全球

主要供应商，俗称苹果全球前200大供应商，可以理解为是苹果的一

级供应商，研发设计能力、生产制造能力、运营管理能力获得行业

大客户认可。

第二，公司在业务发展过程中始终更关注具有较高技术门槛的

产品和服务，业务上主要体现在公司具备研发制造多层材料复合精

密功能件的优势。公司13层及以上的精密功能件产品占主营业务收

入的比例在10%以上，最复杂的量产产品多达18层复合材料结构，拥

有较高的技术壁垒。

第三，公司与许多消费电子可比公司一样，也在谋求从消费电

子行业拓展至新能源锂电行业。但目前绝大部分可比公司进入新能

源锂电行业仍旧是功能件结构件业务，公司则是通过碳纳米管导电



浆料这一新材料业务切入，在跨入新能源锂电行业的同时，产业微

笑曲线的价值链提升方面也在寻求更多的可能性。

3、问题：公司功能件结构件业务与碳纳米管导电浆料业务似乎

跨度较大，新材料业务的形成有何发展契机？

答：公司过去十余年的发展一直有新材料理想。公司过去在精

密功能件业务方面发展势头良好，一个重要原因是公司重视材料应

用研究，具备较好的材料选型验证能力。公司早期已设立了完备的

材料实验室，该实验室也已获得中国合格评定认可委员会实验室认

可证书。功能件业务的迅速发展使得公司积累了丰富的材料数据库

及材料应用经验。公司一直在寻求业务机会切入精密功能件产业链

更前端的功能性材料领域。

2018年8月，公司设立了瑞泰新材并引入了新材料开发团队，拟

发挥石墨烯和碳纳米管材料导热性能，开发功能件上游新材料导热

膜产品，用于终端消费电子产品的导热散热组件。研发过程中，公

司发现发挥碳纳米管导电性能的导电浆料产品在新能源锂电产业链

能发挥关键作用，具有较大的市场空间，亦有利于将精密功能件产

品进一步开拓新市场和新客户。因此，公司将碳纳米管导电浆料产

品作为重点发展业务，逐步开启在功能件结构件业务与碳纳米管导

电浆料业务的双业务布局。

4、问题：目前公司碳纳米管导电浆料业务是否具备核心竞争

力，业务进展到什么程度？

答：公司碳纳米管导电浆料业务具备核心竞争力，主要体现

在：

第一，公司自主设计用于碳纳米管生产的流化床工艺及设备，

在满足工业化生产需求的同时实现了温度、压力、气体流量等关键

工艺参数的有效控制，最终保证碳纳米管产品的成本、品质及性能

的平衡。

第二，碳纳米管产品的制造主要采取化学气相沉积法，其技术

关键是催化剂的配方与制备技术。公司自主研发铁、钴、镍基催化

剂及相应载体的催化剂制备技术，可以保证公司碳纳米管产品的持

续升级。



第三，公司掌握碳纳米管浆料制备全链条核心技术，自主制备

分散剂的独特技术。在水分及杂质控制，纯度和导电性的平衡，流

变稳定性的调控，多种导电剂的复合已形成综合优势，已成功开发

低粘度、高固含、高纯度、耐高电压、高稳定性的水性、油性导电

浆料产品。与同型碳纳米管相比，在纯度控制，膜片电阻或电池内

阻，大倍率和低温放电性能方面公司生产的碳纳米管产品占优，高

温性能相当。

此外，公司在碳纳米管业务方面已取得“一种制备高固含量水

性碳纳米管导电浆料的装置”和“油性碳纳米管导电浆料水分测试

装置”在内的实用新型专利13项，正在申请的发明专利8项。

碳纳米管导电浆料业务目前仍处于发展起步阶段，2021年销售

金额为2,588.18万元，批量供货的主要客户包括多氟多、正力新能

(塔菲尔)、鹏辉能源等，目前宁德时代已获得供应商代码，开始少

量测试供货；比亚迪已获得供应商代码，完成相关项目中试测试。

产能布局方面，公司子公司东莞瑞泰新材料科技有限公司已在

东莞常平建设了碳纳米管导电浆料成熟产线，可基本满足目前业务

发展需求。此外，瑞泰新材已与江安县人民政府于2022年4月签订了

《江安县年产5000吨碳纳米管和3.6万吨CNT导电浆料投资协议书》

及补充协议，在江安县投资建设碳纳米管业务新产能。

5、问题：碳纳米管导电浆料的业务前景如何？

答：碳纳米管作为新型导电剂，其优势在于导电性能好、添加

量少、可提升电池循环寿命、利于电池快充、提高能量密度，亦可

改善高镍正极材料以及硅基负极材料二者较差的导电性能。根据

GGII的数据，2021年中国碳纳米管导电浆料出货量为7.8万吨，2025

年中国碳纳米管导电浆料出货量将突破32万吨，行业正处于高速发

展期，前景看好。

此外，碳纳米管在力学、电学、热学等性能方面具备优异表

现，行业内也在探索其在导电塑料（提升导电性和结构强度）、芯

片、金属基复合材料、润滑油、防腐涂料等多个领域的应用。

6、问题：消费电子业务未来有哪些规划？

答：消费电子业务方面，公司过去的业务发展有几个特点：



第一，成为大客户的一级供应商，并且切入到新产品导入的前

端，更贴近客户的前端需求和痛点，从客户设计理念开始进行产品

的开发设计。

第二，更关注具有较高技术门槛的产品和服务，如多层材料复

合精密功能件，在取得更高业务壁垒的同时，希望能获得较高的毛

利率，而不是一味的拼价格、追求规模。

因此，公司消费电子业务未来仍然会向客户的前端需求贴近，

向高附加值产品贴近，向更多优质客户的一级供应商定位贴近。具

体规划包括：

第一，在现有大客户产业链中加大前端需求挖掘，加大北美销

售研发中心投入力度，不断加强拓展除平板电脑、笔记本电脑以外

的新产品品类。

第二，继续更多的关注技术门槛高的业务机会，在加大前端需

求挖掘的同时，拓展更多复杂类产品业务，如上游模组类功能件的

机会，日韩台美系同行的国产替代类机会等。

第三，努力拓展更多新赛道优质客户，未来努力在VR/AR赛道、

北美家用储能产品赛道积累优质客户，成为新的优质客户的一级供

应商，通过功能件业务和结构件业务的联动发展，获取更多的市场

份额。尤其消费电子金属结构件业务，目前体量还比较小，而市场

空间很大，未来在新客户拓展方面会加强规划及投入。

附件清单

（如有）
无

日期 2022年10月27日


