
投资者关系活动记录表 

证券代码：002549                    证券简称：凯美特气 

湖南凯美特气体股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 
□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他  

参与单位名称
及人员姓名 

南方天辰、景林资产、清和泉、韶夏投资、万汇投资、源乘投资、南方
基金、银石投资、凯石基金、东证资管、国联安、彤源投资、澄金资产、

泓澄资本、国泰基金、国信自营、中天证券、东吴证券、泉果基金、建

信理财、信泰人寿、立心资产、恒识投资、九泰基金、华商基金、财通

基金、博时基金、华夏基金、摩汇投资、观富资产、五地投资、益恒投
资、中意资产、招商基金、长信基金、宽潭投资、德邦证券、同犇投资、

方正证券、真科基金、易米基金、益民基金、天风资管、肇万资产、淳

阳投资、人保资产、棕榈滩投资、红土创新、国寿安保、工银瑞信、兴

业证券、群益投信 

时间 2022年 10 月 30日、11月 2-3日、11 月 9日 

地点 线上会议、交流会 

上市公司接待

人员姓名 董事长祝恩福先生、董事会秘书王虹女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司基本情况介绍 

凯美特气是一家以石油化工尾气、废气、火炬气为原料进行回收利

用的专业环保企业。公司通过回收上游排放的废气、尾气、火炬气，将

其中有价值的成份通过各项生产工艺提纯出来，属于环保节能减排的循

环经济，是资源综合利用行业，习主席提出中国双碳目标后，属于“碳

中和”、“碳减排”双碳行业。 

公司上市以来，毛利较为稳定，高毛利、好现金流的企业安全边际

高。在尾气回收发展过程中，凯美特气一直关注着下游客户、下游应用

领域的开拓以及电子特气行业，相比传统的气体产品，电子特种气体对

全流程的技术有更严苛的标准，技术壁垒更高。公司 2018 年正式成立

子公司实施电子特气项目，花了多年的时间储备相关人才和技术，从原

有传统产品向稀有气体、电子混配气体以及下游延升，始终定位做高端

的产品，做技术含量高、市场竞争力更强、高毛利率的产品。 

二、投资者互动交流 

1、公司第三季度公告的订单交付情况？签订合同后确认收入的时



长周期？ 

公司 2022 年 7 月、9 月披露了电子特气销售合同，合同对应的产

品订单只交付了一部分，未全部在三季度交付，对于较大体量的订单，

公司根据客户要求分批完成交付，客户验收后根据协议账期完成结算。 

2、传统业务二氧化碳产品三季度经营情况？ 

三季度可乐等饮料类食品级二氧化碳有一定的增长，但因疫情对下

游产业特别是制造业工业客户的影响，工业级二氧化碳有一定影响。 

3、ASML 认证的进展？ 

公司在积极推进认证，电子特气相关产品通过认证后公司将及时对

外公告。 

4、非公开发行的进展？ 

公司 2011 年深交所上市，上市以来现金流好，毛利率稳定，本次

定增也是上市后的第一次融资。公司属于双碳环保行业，且电子特气属

于“卡脖子”的产业，产品附加值较高，技术含量高，符合国家产业政

策要求。目前中国证监会依法对公司提交的非公开发行股票行政许可申

请材料进行了审查，认为该申请材料齐全，决定对该行政许可申请予以

受理，公司已收到中国证监会出具的《中国证监会行政许可申请受理

单》。 

5、最近美国对国内半导体的制裁，未来公司的业务是否会受到影

响？是否更难以进口设备？ 

美国的制裁主要针对用美国的技术在中国生产的半导体企业。生产

半导体主要是有四大块。第一是硬件，如光刻机类；第二是材料，如晶

圆体等材料；第三是耗材类的光刻胶、电子特气等；第四是工具，包括

检验、检测、封装、刀具等工具。对于耗材类，目前制裁几乎还是没有

涉及到。公司 2018 年设立子公司就开始引进设备，在当前仍是新设备，

较目前国内设备品质更高，使用周期更长。 

6、公司电子特气业务的发展情况？ 

凯美特气从工业尾气回收起步，2018 年投资电子特气项目，2021

年开始销售，今年电子特气开始发力，未来认证通过以后，随着直销体

量会逐步提高。 

公司是可口可乐、百事可乐的策略供应商，在与可乐等客户合作过



程中让我们学到，与行业内头部企业长协合作，能保证经营利润的稳定

与可持续发展。公司在气体行业发展三十多年来，通过与龙头客户合作、

学习，将经验、理念也引入电子特气业务中，选择全球头部企业进行长

协合作。 

7、下游客户对电子特气价格波动接受程度？ 

半导体的制程越来越精细，对于相关配套产品的精度也要求更高。

电子特气耗材在半导体产业链里所占成本比例小，半导体的制造中成本

关键因素是良品率，耗材采购成本即使控制再低，如果产品良品率低，

生产成本将更高。因此对于半导体制造企业，更关注的是供应商的产品

品质和持续供应能力。 

8、电子特气如果价格下跌，利润贡献的不确定性？ 

公司电子特气分两类产品，第一类是高纯稀有气体，第二类是激光

混配气。虽部分纯气价格会有下跌，公司电子特气因本身毛利率就已较

高，产能与量在逐步释放，整体利润总额还是有保障。对于激光混配的

原料气采购成本更低，公司未来着重点还是在高毛利、高附加值的激光

混配气，因此价格的下跌对公司影响不大。 

9、过去二氧化碳业务主要采购化工尾气，未来电子特气业务需要

采购原料气存在哪些瓶颈环节？ 

公司回收大规模化工厂、炼油厂排放的废气、尾气、火炬气中组分

含有的二氧化碳、氢气等有价值的成份通过分离、提纯、加工、液化等

各项工艺，生产出高品质产品。公司在四年前就开始电子特气的原料气

储备，后续巴陵石化 9 万空分稀有提取项目以及宜章募投项目将解决原

料气外购问题，未来将实现稀有气体原料气自有、提纯混配以及分析检

验自有、气瓶处理技术自有、钢瓶检测技术自有的全产业链生产闭环优

势，电子特气业务更将成本可控、利润可期。 

10、巴陵石化 9万空分的稀有提取项目进展？ 

公司将在巴陵石化 9 万空分装置上加装稀有气体提取装置，公司稀

有提取装置将配合上游进度同期调试、运行、投产。根据工程进度预计

与上游同步，明年二季度投产，投产后通过安全运行以及产能逐步爬坡

释放，将实现稀有气体氖、氪、氙的原料气自有。 

11、公司未来重点布局的项目？  



目前公司主要是岳阳搬迁项目、宜章电子特气项目、福建双氧水项

目、揭阳项目。传统的二氧化碳产品，我们根据布局继续扩大产能，保

持稳定增长。后续重点就是电子特气、超高纯稀有气体和激光混配气以

及双氧水项目产品。 

12、公司电子特气的所有品类是否会随着下游制程升级而迭代？ 

半导体制程的迭代非常快，半导体厂商也需要新进者进入，通过供

应商产品的品质竞争是实现产品迭代、制程提升的重要手段。供应商没

有强大的竞争能力和卓越的产品品质，根本无法实现与头部企业合作。

公司加强研发投入、设备投入以及人才培养，保障品质达到高端水平，

并参加到头部企业的实验与测试中，实现产品品质的不断提升。 

附件清单 无 

日期 2022年 10 月 30日、11月 2-3日、11 月 9日 

 


