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威海百合生物技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券简称：百合股份         证券代码：603102           编号：2022-001 

投资者关系活动类别 

特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观  □其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员姓

名 

招商证券：陈书慧、田地 

汇添富基金：田立 

中信保诚基金：杨传忻、管嘉琪 

国盛证券：吴思颖 

中融基金：陈方圆 

国投瑞银：冯新月 

时间 

2022 年 11 月 24 日 10:00-11:30 现场会议 

2022 年 11 月 24 日 16:00-16:40 线上交流 

2022 年 11 月 25 日 13:30-14:30 线上交流 

地点 威海百合生物技术股份有限公司、线上交流 

上市公司接待人员姓名 
董事会秘书：孙同波 

证券事务代表：吕旭蕾 

投资者关系活动主要内

容介绍 

本次投资者沟通采用线上会议与线下会议相结合的

形式开展，主要沟通内容如下： 

Q：公司 2022 年第二季度和第三季度收入增速比较

好，是有哪些客户订单在增加？是否存在对单一客

户依赖的情况？能不能简单介绍下其中的原因。 

答：虽然今年外部环境比较严峻，但是公司第二、三

季度营业收入依然保持稳定增长。公司客户群体较

较为广泛，相对比较分散，不存在对单一客户重大依

赖的情况。 

公司一直处于平稳增长态势，行业竞争方向也一直
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是价值竞争，未来也会继续坚定深耕营养保健食品

主业。 

Q：今年的外部情况较为复杂，上游客户是否在近期

严峻的情况下的订单有明显的增加？ 

答：营养保健食品行业未来的增长空间仍然很大，但

决定行业增长的因素有很多，不会因为某一个政策

的出台产生爆发式的增长。公司本月订单较上月有

所增长，但从往期来看也是较为常规式的增长，20 条

的推出并未对公司订单的增长产生较大影响。 

Q：竞争对手下游有很多的直销客户，那我们公司有

多少是直销客户？ 

答：公司从启动上市之初至今年上市至今，公司在选

择合作伙伴时，尽可能避免与以直销和会销为主要

经营方式的客户合作。多年来，公司始终坚持与产业

链上下游合作伙伴共同成长，实现互利共赢。 

Q：公司有哪些新的战略？比如公司有没有在软糖或

者口服液上布局？ 

答：公司一直在营养保健食品行业深耕，非常注重产

品研发，致力于满足全年龄段、各圈层、各场景消费

者的多元化营养保健食品的消费需求，近几年迎合

市场热点也推出了多种软糖及口服液产品，提供满

足主力消费人群以及细分特征人群的健康食品与生

活解决方案。 

Q：公司有没有单一产品在营收占比权重比较大？  

答：公司在营养保健食品上的布局比较全面和深入，

基本覆盖了所有剂型以及品类，产品线相对比较丰

富，暂未出现某一单品占营收比重很大的情况。 

Q：目前就原材料成本来说，会不断提高吗？ 

答：就目前而言，原材料的价格没有回落的迹象，主
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要体现在明胶、鱼油、硫酸软骨素胶等，但是公司也

在积极采取措施将原材料价格的波动幅度控制在一

定区间内。 

Q：目前公司软糖的产能释放了多少？ 

答：目前公司的软糖产品仍然处于开拓市场阶段，公

司充分利用一条生产线来跟踪其市场需求的变化，

符合公司稳健经营的战略。 

Q：公司考核销售人员的目标从主要是哪几个方面？

最重要的是哪一项？ 

答：公司每年都会在经营计划中设定下一年的经营

目标，涉及到销售人员的考核主要体现指标：营业

额、利润、新客户的增加数量等，最核心的一项就是

营业额增加程度。 

注：以上所有交流内容均未涉及公司未公开披露的

信息。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 11 月 25 日 

 


