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焦点科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
中信证券（丁琦、马庆刘、潘儒琛、杨泽原） 

时间 2022 年 12 月 1 日 

地点 线下 

上市公司接待人

员姓名 

迟梦洁（董事会秘书） 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司业务的主营方向？ 

公司业务目前分三大板块： 

第一块是赋能中国供应商进入全球贸易领域的信息撮合服务，经

过 20 余年的不断服务迭代升级，中国制造网（Made-in-China.com）现

在以信息技术展示与认证服务为基础，以线上撮合服务（如关键词广

告、展示升级、定向推广等营销性质的服务）为核心，X 业务（私域建

站、CRM、社媒推广、企业培训服务等）和链路生态业务（交易、支付、

报关、物流等）为驱动，为中国出口型外贸企业提供一揽子解决方案。 

第二块是以供应链为基础、平台服务为核心的商品一件代发服务，

通过轻量分销形式，将优质的中美供应链能力赋能美国线上小 B 买家，

帮助其实现私域流量变现。可以预见，随着社媒应用的多元化，以后必

将是一个“人人都是分销商”的时代。 

第三块就是我们的互联网保险代理平台新一站保险。新一站主要

通过互联网、电话、上门推广、线下活动等线上线下融合模式为企业和



个人提供各类保险产品的代理销售服务。目前新一站已和超 140 家保

险公司建立了合作关系，在售保险产品 3,000 余款。 

二、目前中国制造网（Made-in-China.com）上主要的品类是哪

些？ 

中国制造网（Made-in-China.com）是一个综合型的网站，我们可以

服务于全部中国制造的产品，比较典型的是加工机械类产品，是中国制

造网非常优势的品类。但这两年，消费电子产品、轻工日用品在平台上

的采购需求也非常强烈。 

三、什么样的供应商会更倾向于和平台合作？ 

平台上以国内做一般贸易的中小型供应商居多，他们对于外贸渠

道和网络流量的需求非常高，因为他们自身去开拓海外采购商的能力

非常有限：无论是海外采购商无法来中国，还是从出国参展所需的资金

和人力成本角度考虑，自带流量的中国制造网都是中小型供应商非常

好的选择：试错成本低，收益回报率高。从 2020 年的疫情开始，我们

平台就推出了“云展服务”，就是为了应对疫情而让买卖双方可以足不

出户，通过线上展会的方式，提升买卖双方匹配的效率。 

同时，我们对于中国制造网这个主要以服务一般贸易客户的平台

越来越有信心。这两年明显可以看出，一般贸易与跨境电商的企业，无

论是从供应商端，还是采购商端，都有着非常显著的属性差异。还是有

相当一部分企业是以 2B 业务为主。同时，很多曾经的竞对的业务变化，

也让我们对中国制造网作为目前国内市场上为数不多的提供外贸 B2B

的平台越来越有自信。 

这点从我们最近几年稳定的现金回款就可以看出。 

四、公司未来的机会和增长在哪一块？ 

中国制造网的 X 业务有着非常大的前景。即除了我们自身平台上

的服务，本身外贸企业是有着很多产业链上下游的服务需求。我们经过

这么多年的积累和沉淀，有一支覆盖全国的落地团队，这些团队正在打

造面向客户、提供更多多元化服务和产品的能力，所以这块的空间巨

大。即对中国制造网客户深度服务需求的挖掘与满足，例如物流服务、



仓储服务等全链路外贸服务。 

另外就是在线交易。一件代发的市场空间非常巨大，目前 Doba 是

专注美国市场，我们的供应商基本都在海外有备货。除此之外，我们还

有一些非常本地化的供应商资源。通过整合这些中美具有一定差异化

的供应商资源，可以帮助 Doba.com 形成自己区别于其他 dropshipping

平台的优势和能力。 

日期 
2022 年 12 月 1 日 

 


