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证券代码：688026                  证券简称：洁特生物 

转债代码：118010                  证券简称：洁特转债 

 

广州洁特生物过滤股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                   

投资者关系活动

类别 

特定对象调研        □分析师会议          □新闻发布会 

□媒体采访            □业绩说明会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位名称 11 月 1 日：方正证券、中信证券、长江证券、东吴证券等 

时间 2022 年 11 月 1 日 

地点 11 月 1 日：线上交流 

上市公司接待人 
11 月 1 日：总经理 Yuan Ye James、董事会秘书兼财务总监陈长溪、销

售总监黎武 

投资者关系活动

主要内容介绍 

2022年三季度业绩情况解读 

受七、八月业绩影响，公司三季度总体经营情况表现不及预期。2022

年前三季度实现营收4.80亿，同比下降24.03%；实现归母净利润

8,559.93万，同比下降43.28%。 

三季度业绩未达预期的主要原因为：1、受疫情及美欧加息影响，全球

经济濒临衰退，公司面临包括境外客户需求下滑等外部环境的不利因

素影响；2、受去年同期吸头业务高基数影响。前三季度吸头收入从2021

年的2.6亿下降到今年的5,749万，下降78%；营收占比从去年的42%下

降到12%。从2021年十月后，吸头在公司业务收入占比基本维持在10%

左右。 

目前，新冠疫情对公司的阶段性业绩贡献已趋于平稳，特别是境外吸

头业务已完全回归常态化销售状态。扣除吸头业务后，公司业绩仍呈

现增长态势，前三季度同比增长15%。 
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从产品类别看：本期细胞培养类营业收入占比较去年同期增长显著，

其中国内、国际业务都处于增长状态。液体处理类产品本期营收同比

下降较大，主要受吸头订单变化影响，其中国内业务呈增长态势，国

际业务则处于下降状态；剔除吸头因素后液体处理类产品前三季度同

比略有增长。 

从销售区域看：国内销售比重提升较快，分季度看各季度的国内销售

比重也在平稳提升；国际销售占比有所下降，前三季度国际耗材同比

下降较多，扣除吸头后同比略有增长。 

从利润端看，公司前三季度净利润下降43.28%，扣非净利润下降

48.72%；前三季度毛利率33.5%，比去年同期的43.3%下降近10个百分

点。毛利及利润下降原因主要为：1、受产品结构变化，特别是吸头的

销售占比及毛利率变化影响；2、三季度产量处于较低水平，七、八月

产量处于全年最低位，而A2募投项目厂房从七月起计提折旧，导致制

造费用结构变化较大；3、三季度除滤膜外，以美元计价的采购成本处

于稳定状态，部分材料价格有所下降，但由于汇率波动影响，以人民

币计价的采购成本有所上涨，导致材料成本处于高位水平。 

费用方面，今年费用率达15%，较去年同期增加3个百分点，主要原因

为：1、可转债发行导致从7月1日起每季度财务费用增加500万元；2、

由于去年资产减值计提充分，加上去年存在拜费尔口罩捐赠发生的营

业外支出，今年的资产减值和营业外收支情况有所改善；3、今年前三

季度股份支付与去年同期相比略有增长。 

 

问：公司国内外增长速度差异的原因，及对海内外收入增长的预期？ 

答：国际范围内，三季度起行业整体情况并不理想，整个行业都在面

临订单大幅下滑的挑战。主要原因为：1、由于海外对疫情相关如核酸

检测、病毒研究、疫苗研发生产、药物研究的投入大幅减少，导致疫

情相关耗材需求降低，以致全球生命科学实验室耗材需求量大幅下滑；

2、七八月属于行业传统淡季，2021年由于海外疫情爆发出现了例外情

况；3、国际通货膨胀、除美元外国际货币贬值，加上运输成本增加导
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致海外客户采购率下降；4、公司国外竞争对手近年完成了产能扩张，

在进口成本高昂的情况下经销商更倾向于本土采购；5、多数经销商去

年和今年上半年承接大量库存，目前仍处于去库存状态。 

公司应对以上问题的方法：1、充分利用国际汇率影响，加快智能制造

脚步，降低成本；2、持续加大高技术新产品开发，提高产品竞争率，

从而提高毛利率；3、建立欧洲、北美办事处、仓库及销售团队，解决

点对点销售问题。 

国内市场主要受疫情防控封锁影响，客户的实验工作、公司销售工作

无法正常展开。同时由于国内防控政策存在不确定性，公司对防疫相

关产品增产拓展保持谨慎态度。 

目前国内IVD耗材市场较为繁荣，但公司出于审慎态度不会盲目追逐市

场热点，当下主要以客户需求为导向定制化开发IVD产品。 

针对国内市场，公司计划如下：1、继续布局全国仓储物流中心；2、

加大自主品牌推广力度；3、针对工业客户开发符合GMP级别高质量产

品；4、以客户需求为导向，加大定制化产品开发；5、增设国内办事

处，继续壮大销售团队；6、继续加大研发投入，壮大研发团队，增加

更多高技术含量产品；7、加快增城新工厂建设，提高智能制造信息化

水平，进一步降本增效。 

 

问：四季度经营趋势展望？ 

答：市场仍处于不稳定状态。目前最乐观的是IVD行业，但考虑到转型

风险，公司不会盲目追求市场热点，还会保持原有计划。公司销售人

员也会加大努力，争取转换更多客户资源。 

 

问：吸头订单吸引的客户转化为其他产品客户的转化率情况如何？ 

答：2020年全年耗材销售收入3亿，经过2021年吸头订单的爆发性增长，

2022年前三季度已实现4.8亿。 

 

问：广州疫情对公司经营有多少影响？ 
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答：公司执行严格的疫情防控措施，目前影响不大。另外公司还针对

供应商提出备货要求，充分利用新厂房仓储能力储备材料，应对可能

出现的突发状况。 

 

问：今年三季度毛利率处于较低位置，后续会逐步回升还是会一直维

持现有状态？ 

答：未来一两年内公司更看重市场占有率和品牌推广力度，计划继续

加大智能制造、研发新品、增城工厂建设及国内市场销售布局的投入，

因此未来的投资支出将会保持较高水平，可能会出现增收不增利的情

况。 

另外，三季度的毛利率低也是由多方面因素造成的：三季度实际产量

较低，叠加A2厂房折旧，以及对在外租赁的工厂的产能调整没有及时

结束导致额外发生的租赁费用等费用，使得生产费用增加。随着在外

工厂租赁的结束以及产量提升，希望四季度毛利率会有所改善。 

 

问：公司有何措施应对上游成本波动影响？ 

答：目前原材料成本变化在公司可控和可接受范围内，公司也有专门

设置成本分析团队。针对特殊材料如膜，公司一方面会接触更多储备

供应商，另一方面也在着手进行研发工作。 

 

问：细胞工厂、超滤膜包及辅助生殖细胞基因治疗等耗材产品的研发

和客户导入情况？ 

答：细胞工厂产品已经处于大规模生产销售阶段。IVD、IVF及符合工

业客户GMP标准的产品将在四季度陆续推出。超滤膜包处于产品试制

阶段。 

 

问：去年公司仪器设备及其他产品类收入增长较快，但毛利率较低，

背后的原因是什么？  

答：试剂和仪器设备目前作为辅助型产品而非主打产品销售，因此销
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售定价较低，并经常作为促销产品推动耗材的销售。 

 

本次调研过程中，公司严格依照《投资者关系管理制度》等规定执行，

未出现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

 


