
证券代码：300900           证券简称：广联航空 

广联航空工业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-011 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研        分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观             其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

1、中信证券：陈卓 

2、创金合信：李晗 

3、中信资管：于聪 

4、原点资管：崔尚晨 

5、前海世传：王家豪 

6、同利德资管：幸云 

7、公能达投资：周启龙 

8、盛宇投资：张亚辉 

9、汇泉基金：周晓东 

10、宝新资管：闫鸣 

时间 2022 年 12 月 14 日 

地点 广联航空工业股份有限公司 会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：毕恒恬先生 

证券事务代表：张韩兵女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、介绍会议基本情况 

张韩兵女士对公司基本情况进行介绍。 



二、交流互动环节 

交流的主要问题如下： 

1、了解到公司在全国范围内都有布局，请问公司目前员

工的健康情况以及目前对疫情的应对措施？ 

答：公司对疫情风险高度重视，对疫情的发展情况保持时

刻关注，严格遵守政府各项防控措施，对于疫情可能带来的风

险积极提前应对和控制，公司每日会对各大车间等生产厂区及

办公楼等项目驻地做好全面消杀工作，提高员工防控意识和能

力，做好项目及生产厂区人员工作；充分发挥党员带头作用，

做到必要管理人员及生产人员住场工作。定期发放口罩、试剂

盒等防疫物资及常备药物，保护员工健康，维持业务的稳定、

正常运转，目前公司及各子公司内部生产经营正常，公司将按

照本年度经营目标持续推进各项工作。 

2、从需求端看，现在一些机关单位及主机厂也在闭环管

理，会不会影响公司产品的交付及后续订单签订的进度？公司

今年的交付进度如何，简要说明收入体量的计划？ 

答：今年随着国家政策发生了相应的变化和调整，公司的

整体节奏相对可控，今年整体的交付情况能够满足我们的预

期。 

公司在 2021 年年底推出了限制性股票激励计划，公司选

用经审计的营业收入及经审计的归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润并剔除股权激励影响后的数值作为公

司层面业绩考核指标。以 2020 年营业收入/净利润为基数，2022

年营业收入/净利润增长率不低于 60%；2023 年营业收入/净利

润增长率不低于 110%；2024 年营业收入/净利润增长率不低于

160%。其中，营业收入指标能够反映公司主营业务的经营情况

和市场价值的成长性，净利润指标能够反映公司的经营情况和

盈利能力。截至本年度三季度末，公司整体达到了 4 个多亿的

营收水平，随着公司产业布局不断完善、各家子公司的蓬勃发



展及订单的持续增加，公司营收会保持持续增长，我们对实现

股权激励设置的考核目标充满信心。 

3、公司是全产业链型的公司，从发展历史看，公司是从哪

块业务开始切入并逐渐延伸至全产业链，未来还会围绕产业链

做哪些布局？ 

答：公司在行业内相当于一家平台式的公司，公司虽设立

于 2011 年，但早在 2000 年公司创始人团队便带领设计制造团

队涉足航空配套领域。公司经过多年在航空航天结构类产品全

产业链相关设计与制造的技术储备，在行业中优势突出。 

起初，公司为客户提供用于生产航空航天复合材料零部件

的航空工装,为保证航空工装能顺利生产出合格的复合材料零

部件，公司技术人员需积极参与在零部件制作过程中，并充分

了解其产品特性和制造加工工艺。公司利用在航空工装领域长

期深耕所积累的技术优势和渠道优势，掌握了制造航空器、航

天器所需复合材料零部件的经验与技术，同时引进该方面技术

人员及生产工人，进一步深入到航空航天复合材料零部件领

域。 

公司通过在航空工装、航空航天零部件领域的技术优势，

对航空结构类产品进行全产业链布局，具备了无人机整机结构

设计与整体结构制造能力。在设计阶段一体化快速完成对全部

零部件成型工艺、加工工艺以及部段和整机装配工艺的充分评

审工作，产品工装方案、零件加工方案同时提出，降低了无人

机的制造风险，减少了无人机研发和制造成本、缩短了研制周

期。尤其是对无人机的整机平台研制，公司利用航空航天结构

类产品全产业链布局优势，提供全套成型、加工和装配方案，

获得了客户的青睐。 

经过整体布局，公司目前已经形成了航空航天高端工艺装

备研发、航空航天零部件生产、航空器航天器机体结构制造协

同化发展的全产业链布局，在全国范围内形成了分专业、分地



域快速响应机制。未来，我们也将把全产业链优势继续做大、

做强。 

4、请问公司是如何切入到西南地区主机厂供应商体系中

的？ 

答：在收购成都航新之前，公司除西南地区之外，已经基

本完成了围绕主机厂建设的完整产业布局。根据公司既往经营

经验，从新设子公司、申请保密资质等各项资质、完成合格供

应商认证到最终获取订单需要花费一些时间。而随着十四五规

划目标的逐渐落地，整个航空产业将迎来需求放量的黄金发展

期，公司如果不以收购优质标的的方式尽快完成产业布局，将

会错失行业发展良机，在未来竞争中也会处于不利地位。 

成都航新是入驻新都航空产业园的首批六家企业之一，在

中航工业西南地区主机厂配套供应链中处于重要地位。公司在

2021 年完成成都航新 70%股权的收购，在 2022 年完成剩余

30%股权收购，成都航新目前是公司的全资子公司，通过收购

成都航新，公司成功切入西南地区主机厂的供应链体系中。 

5、公司目前无人机业务的情况如何？ 

答：公司具备无人机整机结构设计、工装设计制造、金属

零件、复材产品生产、部段铆接装配、无人机总装等生产能力。

从 2015 年开始，公司按照客户需求，瞄准大型固定翼无人机

整机平台，在无人机整机复合材料零件中拥有整体油箱成型技

术、加筋壁板共固化和共胶接成型技术等多项复合材料产品核

心技术，积累了丰富的无人机结构设计、零部件制造、飞机总

装经验。 

未来，大型固定翼无人机是公司无人机业务规划的发展方

向，全复合材料的机体机构与公司在复材领域突出的技术优势

相契合。公司在向下游延伸大型固定翼无人机结构研制时，可

以将公司航空航天结构类产品全产业链优势积极发挥出来，大

大降低研发成本和研制周期。 



附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 12 月 15 日 

 


