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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 电话会议 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券 孙潇雅、王彬宇 

广发基金 饶云飞 

华安基金 李  杨 

时间 2022年 12 月 20日 15:00-16:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理                        唐  伟 

副总经理、董事会秘书            王  坤 

证券事务代表、董事会办公室主任  汤  奇 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、问：可否请领导介绍一下公司的发展历程及最新业务情况？ 

答：公司于 1993 年成立，2015 年 12 月在深交所上市，是一

家以模具为核心，集工业设计、模具制造、智能制造为一体化

“模具+”服务提供商。 

 

2、 问：目前公司大股东股权转让进展如何？潘总上任为公司 

董事长后会对公司带来哪些变化呢？ 

答：大股东股权转让事项是由股东自行处理，收到股东告知函

后公司也及时披露公告，后续公司会及时关注事项进展，及时



履行信息披露义务。目前潘总已经在履行公司董事长职责。 

 

3、问：目前公司汽车类和消费电子类客户主要有哪些？ 

答：目前公司的主营业务分为两大板块：汽车类客户主要有延

锋、彼欧、弗吉亚、丰田等；通讯及消费电子类客户主要是华

为、中兴、思科、TCL、三星等企业。 

 

4、问：这三大板块业务占比大概是多少？ 

答：通讯类产品占主营约 40%左右，消费电子和汽车类业务约

各占 30%。 

 

5、问：公司与汽车类客户的合作模式是怎么样的，有没有一

些具体车型的合作？ 

答：公司主要是 2类合作模式：作为一级供应商供货或向整车

厂供货，供货产品模具和结构部品均有，后续拟向整个模块化

的汽车智能部件进行业务延伸。 

 

6、问：公司与比亚迪合作是通过一级供应商吗？ 

答：公司在汽车模具和零部件产品上均有作为一级供方和二级

供方与比亚迪进行合作。 

 

7、问：模具和结构件的品类主要是哪些呢？ 

答：汽车类模具主要是内外饰；汽车结构件主要是塑料制品，

如汽车内饰件、座椅等。 

 

8、问：比亚迪业务占公司汽车业务的营收比重大概是多少呢？ 

答：具体经营数据请届时关注公司披露的定期报告。 

 

9、问：公司与比亚迪的合作是什么时候开始的啊？具体车型



有哪些呢？ 

答：公司与比亚迪的合作时间较长，合作初期配套供货偏低端

的车型，后续与客户的主力车型陆续介入合作。 

 

10、问：汽车类跟其他的大的客户合作关系和配套如何？ 

答：汽车类产品公司合作的客户群体比较广，也是公司主营核

心业务，目前与宝马、丰田、大众等都有合作。 

 

11、问：咱们给丰田、宝马、大众是以出口为主吗？ 

答：国内和出口都有，这两年因为海外疫情影响，主要是以国

内为主。 

 

12、问：前述提到汽车业务占公司总营收的 30%。那汽车业务

中模具和零部件的占比分别是多少呢？ 

答：目前公司以汽车模具为主导，汽车业务中模具业务约占比

60%-70%，未来公司将以汽车智能部件为发展重心，比如天窗

主件、侧滑门、座椅总成部件等。 

 

13、问：目前公司毛利率较低，原因主要是哪些呢？ 

答：综合来讲，主要有以下几个方面的原因：（1）模具业务方

面，因全球疫情反复导致海外各车企削减车型开发数量或延后

开发，工厂关停，导致公司模具业务毛利率水平略低；（2）通

讯结构件业务方面，受中美贸易摩擦、芯片供应紧缺等因素影

响，公司通讯类产品订单也下滑。（3）主要原材料价格大幅上

涨、国际运费急速攀升等进一步压缩了公司的利润空间；（4）

公司生产基地的搬迁整合对利润也造成一定影响。总体来说，

过去三年是公司特殊时期及困难时期，管理团队对未来还是有

信心的。 

 



14、问：目前深圳的基地是都搬迁到东莞了吗？国内还有哪些

生产基地？ 

答：目前深圳大部分产能已经转移至东莞，深圳保留了一小部

分产能。国内像在惠州、广州、天津、南通、武汉、长沙都有

公司的生产基地。 

 

15、问：以后公司业务的重心会放在哪里呢？公司未来的中长

期的战略规划是怎么样的？ 

答：公司目前正在做一些业务的转型升级，重点在 2个方面：

一是以汽车智能部件作为战略升级重点业务；二是公司半导体

高端装备整机集成作为战略升级业务。当然公司目前依托模

具、结构件业务会控制一定规模，争取做专、做精、做出利润。 

 

16、问：这 2 个战略升级业务协同性，体现在哪些方面？ 

答：首先这 2块业务都是依托公司在汽车模具和结构件上积累

了大量设计制造经验，也积累了一大批优质客户资源，有完善

的客户群体，公司在做好现有业务的同时，与存量客户进行新

业务的开发和突破，完成业务的转型升级。 

 

17、问：可否展开介绍智能部件的形态？及哪些会进行外购，

哪些会自行生产？ 

答：汽车智能部件像智能天窗、智能侧滑门系统、车内智能座

椅系统等，公司会以结构为底层，功能性赋能做整个设计开发。

像电机马达、玻璃核心部件可能是要外购的，但结构件公司会

自己做，会通过生产、组装、调试、最终以智能部件形式供给

客户。 

 

18、问：公司在技术方面有哪些储备呢？ 

答：目前公司有完善的模具制造标准体系、具备复合模塑高端



模具的设计开发与生产制造能力、有丰富的技术研发成果、有

优质的客户资源优势等等。这些公司在定期报告中均有相关介

绍。 

 

19、问：目前公司在半固态压铸上有布局吗？ 

答：公司有相关专利，储备了一些技术，公司也在持续紧密跟

进其行业发展动态。 

 

20、问：公司业绩拐点大概出现在什么时候？今年四季度或明

年一季度能看到吗？ 

答：具体业绩情况届时请您关注公司披露的定期报告，目前公

司也在采取调整竞争策略，增加高附加值产品，摒弃利润率低

的产品等措施提振公司业绩，公司管理层对未来发展还是比较

有信心的。  

 

21、问：公司的利润端的拐点会在什么时候出现呢？收入的改

善来源于哪块业务？ 

答：作为经营管理团队，明年扭亏为盈是我们最大的目标，但

要看市场、疫情等大环境情况，目前公司在积极做好基础业务，

也在做一些战略的转型升级，后续公司会有一个爬坡及改善的

过程。 

  

22、问：在汽车业务这块新能源供货比例大概是多少？公司后

续会不会重点布局新能源汽车这块？ 

答：具体的经营数据届时您关注一下公司披露的定期报告，从

战略规划角度，公司后续战略转型的重点也是依托公司汽车模

具、结构件业务做升级，布局汽车智能部件、争取拓展智能部

件市场。 

 



23、问：这部分重点导入或者突破客户有哪些？ 

答：目前公司有优质的存量的客户，后续公司会在传统的模具

及结构件上做好增量，做好现有客户的关系维护，争取在智能

部件合作上进一步打开突破口。目前存在不确定性。 

 

24、问：目前汽车类产品的竞争对手主要是哪些？ 

答：目前与公司对标的主要有一些大型模具厂，如天汽模、格

力模具厂、华益胜等。 

 

25、问：公司单套模具的价值大概是多少呢？等业务稳态后，

预计汽车类及通讯类的毛利率分别能达到多少呢？ 

答：单套模具形态不一样，其价格也会不同。像保险杠、尾门

等单套模具的价值都比较高。后续公司的目标是将汽车类业务

毛利能做到 20%以上，通讯和消费电子类能做到 15%以上。 

 

26、问：定期报告中前五供应商有广东鸿图科技股份有限公司，

公司主要向其采购什么？ 

答：公司与广州鸿图的合作主要是基于公司通讯及消费电子类

产品采购需求。 

附件清单（如有） 无 

日 期 2022年 12 月 20日 

 


