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2023 年 1 月 16 日投资者关系活动记录表 

                                                             编号：2023-002 

投资者关系活

动类别 

    √特定对象调研    □分析师会议 

  □媒体采访        □业绩说明会 

  □新闻发布会      □路演活动 

  □现场参观        □其他（座谈） 

参与单位名称

及人员姓名 

华泰证券：杨任重 

    工银基金（线上电话会议） 

时间   2023 年 1 月 16 日 

地点   公司会议室、电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

恒锋工具董事会秘书、副总经理：陈子怡 

恒锋工具证券事务代表：胡金秋 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

    简单叙述了公司发展历程。 

问题一：请介绍下 2023 年下游应用领域除汽车行业外还有哪

些板块公司看好？ 

答：公司认为：1、随着国家大力实施“两机”专项，燃气轮

机和航空发动机行业潜力巨大，将保持持续增长；2、随着我国风

电装机总量的提升，风电行业将保持持续增长；3、随着工厂自动

化、仓储自动化持续推进和民生智能应用的提升，智能驱动行业

（精密减速机行业）将保持持续增长；4、另外公司预计工程机械

行业、商用车行业会有恢复性增长。 

问题二：请介绍下丝锥产品的发展情况？ 

答：公司丝锥产品近几年较快得到客户的认可。据不完全统

计，中国市场 2021 年有海关数据的进口丝锥约 10.70 亿元，出口

约 7.80 亿元，但是进口单价约是国产单价的十倍，国产丝锥平均

约 10 几元一支 ，进口约 100 多元一支，有很大的进口替代市场

空间。公司丝锥产品主要涉足的是中高端领域，以进口替代为目



标。 

问题三：请介绍下和汉江工具的竞争？ 

答：公司与汉江工具客户群定位有所差异，汉江工具更多聚

焦于商用车客户，我们同时聚焦装备制造业十大领域，其中在汽

车零部件领域公司更多聚焦乘用车高精度客户群。我们在市场上

的竞争更多是美国格里森、日本 NACHI 等国际品牌。只要满足客

户性价比需求，并且有充足的产能保障，未来公司也将加大各领

域市场拓展。 

问题四：美国市场的发展情况？ 

答：美国市场还是不错的，我们的产品逐步得到美国客户的

认可，恒锋美国公司 2022 年度完成了 3000 多万的营业额，同比

增长约 70%。公司的部分拉刀已在美国客户实现了批量供货，总

体感觉我公司产品在美国市场还是挺有竞争力和前途的。 

问题五：请介绍下公司产品的定价原则？ 

答：公司产品的定价原则为：公司有一套完整的计价办法，

参考技术难度、精度要求、材料成本、涂层等综合因素计算一个

价格为基础，另外与客户双方议价的市场化定价原则。 

问题六：请介绍下和新成量工具并购进展情况？ 

    答：公司已在今日休市后披露《关于终止筹划重大资产重组

的公告》，可以查阅相关公告。本次重大资产重组项目由于标的公

司内部个别股东提出行使优先购买权，致使本次重大资产重组无

法按原计划推进，经公司审慎研究决定终止筹划本次重大资产重

组事项。 

问题七：公司还会考虑其他并购标的吗？ 

    答：公司已提出“成为世界顶级精密刀具企业”的企业愿景，

走“国际化、智能化、精益化、规模化”的公司发展战略。内生

增长和外延发展双轮驱动是企业做大做强的必经之路，未来在合

适的时间如有合适的标的，公司也会继续考虑并购。 

    问题八：请介绍下子公司上优刀具 2022 年度经营情况？ 



答：2022 年 1-9 月，上优刀具实现营业收入约 7850 万元，

比上年同期下降约 8.90%，主要原因为上优刀具产品在工程机械

领域占比较高，工程机械行业全年运行前低后高，下半年销量呈

现逐月增长趋势，因此上优刀具前三季度由于受到下游行业下滑

的影响，营业收入出现下滑，全年经营情况保持平稳。 

    接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度规定，没有出

现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如

有） 

  无 

日期   2023 年 1 月 16 日 

 


