
 

 

证券代码：002967                          证券简称：广电计量 

 

广州广电计量检测股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-002 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他（                  ） 

活动参与人员 

光大永明：杨赫尘 

南方基金：尹力  

深圳创富：林冰 

中信证券：李想、曹梦华 

广发证券：孙柏阳、姚佳、蒲明琪 

中纳博金：幸琳 

上市公司接待人员： 

副总经理、董事会秘书  欧楚勤 

投资者关系副经理 张源 

时间 
2023 年 2 月 14 日 9:30-10:30  

2023 年 2 月 15 日 9:30-10:30 

地点 公司会议室 

形式 现场 

交流内容及具体

问答记录 

1、去年底疫情防控政策调整对公司影响如何？目前公司

整体业务开展是否恢复？  

答：去年底疫情防控政策调整后，一段时间内公司大多

数员工和客户居家，公司各方面工作难以正常开展，实验室



 

 

产能受到影响，尤其是计量校准业务的上门服务工作受到较

大影响；而且 12 月是公司重要的业绩冲刺期，回款工作也受

到一些影响。目前公司业务已正常开展。 

2、今年公司的考核导向是什么？ 

答：公司作为国有控股企业，考核是多方面的，但作为

一家市场化的上市公司，公司的考核权重和结构以企业经营

为主，体现在对公司业绩目标完成情况的考核上。今年公司

确定了以利润为中心的管理思路，进一步强化了对利润指标

的考核。 

3、公司环保和食品检测业务开展成果不佳的原因？  

答：公司环保和食品业务板块是公司后期培育的化学类

业务板块，起步较晚，行业市场化程度高，目前规模效应与

同行优势机构存在差距，而设备折旧、实验室耗材、人工成

本较高且较为固定，是导致毛利率较低的主要原因。其次，

公司环保和食品业务板块在业务结构方面也与同行机构有所

差异，公司这两块业务在培育初期瞄准政府类业务进行市场

突破，因此政府类业务客户占比较同行机构高；受到近年政

府采购预算有所缩减等因素影响，公司环保和食品检测业务

的利润水平也受到了影响。 

4、环保和食品检测行业竞争加剧并且价格有下行趋势，

大客户和中小客户的价格下行程度比较？ 

答：单从价格来看，大客户订单价格不一定比中小客户

更好，因大客户自身具有相对议价优势，但大客户订单往往

具有规模化优势，综合来看大客户略有优势。 

5、公司优势领域的市场竞争加剧并且价格有下行趋势，



 

 

是否意味着公司在优势领域的市场竞争地位弱化？ 

答：各检测机构在相应领域中获得的优势是相对的，企

业都会在各自市场、技术等方面不断提升和追赶，同时检测

市场需求也在不断变化，因此各自的竞争力并不是绝对持续

高效的，不断保持活力和警惕是企业经营者的持续思路。 

公司近年布局了技术研究院等，将科研工作作为一个业

务板块发展，推动公司业务结构从计量检测向“计量+检测+

科研+认证”综合化业务结构持续升级，让科研成为提升公司

技术含金量和利润率的抓手，为客户提供优质高效的高端技

术服务。 

6、公司今年资本开支节奏是否继续保持？ 

答：公司近年保持较高水平的技改投入，紧跟行业发展

构筑高端技术能力和差异化优势。公司未来仍将保持资金绝

对值与现有水平相当的技术改造投入，但由于公司收入的增

长，投入占比将会有所下降。公司将继续布局完善区域中心

实验室和市场网络建设，资金投入重心倾向于扩建现有实验

室提升产能和拓展新兴领域。 

7、公司如何维持自身优势？ 

答：检测行业的标准和技术是不断进步的，公司通过内

部技改和科研投入提升检测能力水平，以把握市场中新的发

展机会，开拓新的检测领域，维持自身技术优势和市场竞争

力。 

8、公司未来着重发展的培育行业有哪些？ 

答：公司将持续关注及研究新技术，紧跟前沿科学技术

的发展和应用，未来发展仍将聚焦于国家战略新兴行业领域，



 

 

例如芯片检测、软件测试和储能相关检测等，都是公司未来

着重布局的领域。 

9、公司两家子公司被列入 UVL 清单，对公司的设备采

购是否有影响？ 

答：公司已积极与有关部门进行了沟通，聘请了专业律

师积极应对。同时，公司一方面与主要设备供应商进行了沟

通，另一方面正在做国产设备替代的评估，以及考虑其他国

家的产品替代，满足测试业务需求，目前来看对公司设备采

购方面的影响较小。 

10.疫情期间，公司强总部的经营方式经历了一定挑战，

公司是否会做一些调整？ 

答：在公司高速发展和扩张的阶段，公司采用强总部垂

直化的经营管理方式是合适有效的，体现在技术人员配置、

业务市场管控、订单消化调配、仪器设备调度等各个方面，

有效保障了公司的生产线、质量线和较高的客户服务水平，

为公司积累了良好口碑，树立了具有较强公信力的品牌。 

公司定期开展研讨会分析总结公司经营管理情况，随着

公司发展阶段变化，采取相应措施优化经营管理工作。近两

年公司持续推进人才前移、技术前移、管理前移，全力做强

做优子公司；实施大区业务协同管理模式，提升区域市场的

开发效率等策略，大力推动业务结构优化，全面提升区域发

展的协同性。 

11、公司第三次土壤普查相关业务开展情况如何？ 

答：参与第三次土壤普查相关业务的大都是规模较大的

检测机构，公司共计 10 个检测基地被认定为“农业农村部耕

地质量标准化验室”。公司去年已中标部分第三次土壤普查试



 

 

点业务，今年公司将继续积极跟进相关工作。 

12、公司是否有股权激励计划？ 

答：公司正积极推进股权激励相关事项，但目前尚未有

具体启动及实施时间安排，存在较大不确定性。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

无 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件） 

无 

 


