
 

 

 

投资者关系活动记录表 
 编号：2023-001 

投资者关系

活动类别 

☑特定对象调研    分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

☑现场参观        □电话会议 

□其他：                         

参与单位 

名称及人 

员姓名 

中信证券、中信银行  

时间 2023 年 2 月 23 日 

地点 公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书 刘群 

上海仁机仪器仪表有限公司 总经理 张志勇 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

主题一：参观公司展厅及厂区 

董事会秘书刘群女士介绍公司基本情况。 

天津捷强动力装备股份有限公司（以下简称“公司”）（股票简称：捷强

装备；股票代码：300875）自 2005 年成立以来，聚焦于军事需求、公共安全、

医疗健康等核生化安全领域，构建平战一体的核生化安全装备体系和服务体系

战略，为军队提供先进的核生化安全装备和全寿命管理服务，为社会提供核生

化安全整体解决方案和专业化服务。 

公司主要从事核生化安全装备及核心部件的研发、生产、销售和技术服务；

主要产品为核生化安全装备，包括核辐射检测与监测设备、生物检测设备、应

用于各通用型号装备军用核生化洗消装备的液压动力系统、其他核生化安全装

备及配件、核生化安全装备技术服务等。公司产品广泛应用于军事装备、后勤

保障、应急救援、执法监测、民生计量、核辐射技术利用等领域，服务于军队

系统、军工企业、卫生疾控、环保安监、核工业、海关商检、科研院所等众多

客户群。 

“捷强装备，为核生化安全赋能！”，是公司持之以恒的使命。公司将继

续立足技术优势和研发积累，强化战略执行，抓住重点项目，加快市场布局，

完成产业基地建设，全面提升研发和生产能力，公司上市之后两年初步完成产

业布局，2023 年公司有望进入新的增长态势，以较好的业绩回报社会、回馈

股东。 

 



投资者关系

活动主要内

容介绍 

主题二：交流互动环节 

1. 今年是“十四五”规划的第三年，请您谈一下目前贵公司的经营情况。另

外贵公司未来军品和民品业务分别占比大约多少？ 

答：公司的军品和民品应用场景类似，例如核辐射监测设备、核生化安全

装备及配件，民品主要应用于海关、医疗、安监、卫健委（疾控、卫监）、核

工业上下游系统、科研院所等，军品主要应用于军队卫勤部门。 

目前公司的民品市场布局已见成效，营收比重逐渐增长，核辐射监测设备

等已广泛应用于环保、卫健委、医疗、安监、海关、核工业上下游系统等领域。

2022 年，公司在民品业务方面着力拓展辐射监测、生物检测与消杀等市场的

客户需求，建设深入有效的销售网络，争取市场拓展获得实质性进展，促进营

收业绩的快速增长。 

2. 请介绍一下贵公司的产业布局。 

答：通过多年深耕主业，公司建立了覆盖核生化安全领域“侦察、防护、

洗消”等主要环节的研发、生产、销售、退役销毁和支援保障服务体系。拥有

核辐射监测、生物检测、化学侦察、洗消、防护、通用装备等六大类、100 余

种产品。目前，公司产品应用于军队、环保、卫健委（疾控、卫监）、医疗、

安监、海关、核工业上下游系统、科研院所等领域，并在军方装备、核应急救

援、执法监测、民生计量、核辐射技术利用、部队后勤保障等应用场景均有广

泛使用。 

未来公司将持续秉承“为核生化安全赋能”的使命，坚持“引领、融合、

简单、奉献“的核心价值观，聚焦军事需求、公共安全与医疗健康等核生化安

全领域，以军民两用核生化安全防御为主要应用领域，以核生化安全装备为主

营业务方向，坚持内生式培育和外延式发展并进，继续在核生化安全行业完善

产业布局，加强新一代核生化安全装备的研发和服务提供，加大公司在军品、

民品的业务拓展，形成公司新的利润增长点。 

3. 2022 年疫情对贵公司业绩的影响大约是一个什么样的程度？ 

答：2022 年公司及子公司所在区域因疫情原因，各业务板块营收均受到

不同程度影响。期间，企业面临物流不畅、运输成本上涨、原材料成本上涨、

员工不能正常到岗或出差受限、货物延迟交付等情况，造成部分在手订单无法

形成销售收入、业务拓展不及预期、在建募投项目进度有所延迟等。 

4. 请介绍贵公司的商业模式。 

答：军品通过积极参与项目投标、装备论证、研制和定型，得到系列产品

的准入资格，进入定型装备和招标项目的供应体系后，向客户销售产品、提供

技术服务等，获得相应的收入，扣除成本费用等相关支出，形成公司的盈利。 

在民品的业务经营上，公司凭借自身研发实力和技术优势，生产具备自主

知识产权的产品，树立品牌，打造丰富的产品系列和多样的应用场景，通过建

立完善的市场运营体系和经销网络，不断提升产品品质和面向客户的服务能

力，通过销售产品和提供服务获得收入。 

5. 俄乌冲突对公司所在行业的影响如何？ 

答：近年来，中国周边环境较为严峻，全球和地区安全形势的不稳定、不

确定性较强，全球范围内的经济及政治冲突不断加剧。事因维护国家统一、领



土完整、海洋权益、能源安全等引发的军事冲突和战争，都属于传统安全问题。

随着现代战争的不断发展和演变，核生化威胁是常规军备威胁以外对传统安全

环境构成的最重要的威胁力量，在国防领域中核生化安全的重要性不断提升。 

核生化安全装备具有“急时能应急、战时能应战、平时能保障”的特点，

核生化恐怖威胁由于其现实性、复杂性和严重性备受关注，核生化反恐装备技

术研究已成为核生化安全装备技术的重要内容；核生化安全装备技术在切断事

故源、控制污染区、检测有毒有害物质、对沾染区实施洗消等诸多方面，能够

发挥特效、独有的作用，是构建应急救援技术体系、发展信息化救援装备、提

高核生化应急救援能力的重要基础；同时，核生化安全装备也为维护公共安全

事件提供技术保证。针对公共卫生事件的特点，利用核生化安全装备技术军民

兼容特性，可在生物防护、消杀灭菌、正/负压防护、报警监测等方面给出技

术方案、提供装备支撑。 

伴随核生化安全需求的升级，军队、消防、武警、社会应急救援组织等均

存在配备核生化安全设备的需求，将推动核生化安全行业市场空间进一步提

升。 

6. 贵公司核仪器方面主要的应用对象有哪些？分布情况如何？ 

答：公司核辐射监测产品涵盖便携式辐射监测仪表、个人防护监测仪表、

在线/固定式辐射监测仪表、实验室测量装置、计量标准装置、核应急救援环

境监测及辐射防护设备等 6 大类、70 多种不同规格的核辐射监测设备，产品

在行业内应用较广泛，主要应用于环保、卫健委、医疗、安监、海关、核工业

上下游系统等领域，在核应急救援、执法监测、民生计量、核辐射技术利用、

部队后勤保障等应用场景均有广泛使用。 

7. 目前核监测板块的主要竞争方向？ 

答：随着国家军事及民用领域核生化安全意识的增强，对相关装备的需求

增加，公司将面临核生化安全市场的快速发展机遇。在整个核生化安全领域，

国家和军队对产品国产化的重视程度提升。目前公司核辐射监测产品对标国

际，致力于国产替代进口产品的研制和开发。 

8. 目前公司产品的销售方式主要是哪些？ 

答：公司主要产品的销售模式为订单式或定制式：是基于产品和技术的先

进性和独特性，参与军品、民品预研和招投标、或和相关行业领域客户沟通或

按特定客户的要求进行专业研发和产品定制并获得相应的订单，进行批量生产

和销售。 

9. 客户采购的核仪器数量每年有规律可循吗？ 

答：公司下游客户主要为部队、政府部门和大型企事业单位等，该类用户

大多执行较为严格的财务预算和支出管理制度，通常在上半年确定项目规划及

采购计划，在下半年完成项目招标或项目验收相关工作。 

10. 今年公司的业绩预告中提到，公司预计亏损 2000 多万，主要原因是什么？ 

答：2022 年公司业绩预告营业收入 23,000.00 万元–27,000.00 万元，归

属于上市公司股东的净利润亏损 2,200.00 万元–2,800.00 万元，一是民品业

务快速增长，合并报表范围内子公司销售费用、管理费用较上年同期大幅增加。

二是预计将计提商誉减值金额为 1500.00 万元-1700.00 万元，部分应收款计



提信用减值损失；三是预计非经常性损益对净利润的影响约为 800.00 万元

-1,000.00 万元。 

附件清单 无 

 


