
             

证券代码：300976                                  证券简称：达瑞电子 

 

东莞市达瑞电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

  编号：2023-002 

投资者关系活动
类别 

 特定对象调研        □ 分析师会议 

□媒体采访            □ 业绩说明会 

□新闻发布会          □ 路演活动 

现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

莫尼塔：刘子睿；南方基金：朱苌扬；博时基金：李喆；华

夏久盈：周武；银华基金：郭磊；交银基金：梁简弘、杨茉

然；泰达基金：孙硕；国寿资产：章翔；海富通：王金祥；

华夏基金：于成耀；天弘基金：张弋；国寿养老：郑仁涛；

太平资产：初博洋、马娇；国泰基金：张阳、李林加；长信

基金：沈佳；百年保险：蒋捷；工银瑞信：夏雨。 

时间 2023 年 2 月 26 日 11:00-12:00 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 
副总经理、财务总监、董事会秘书：张真红 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司介绍 

公司副总经理、财务总监、董事会秘书张真红女士对公

司整体业务概况、核心竞争优势及未来战略规划进行说明介

绍。 

二、互动交流 

1. 问：公司在消费电子领域各业务的主要产品及工艺

技术。 



             

答：公司消费电子功能性器件属于非标准产品，主要利

用单双面胶带、保护膜、离型膜、导电布、导电胶、铜箔、

石墨片、吸波材等金属或非金属材料，通过精密模切、冲压、

贴合等工艺加工而成，应用于手机、平板电脑、可穿戴电子

产品等消费电子领域，起到粘贴固定补强、防震防尘防护、

绝缘屏蔽导电、导热散热等功能作用。 

公司可穿戴电子结构性器件主要应用于头戴耳机、VR 

眼镜等可穿戴设备领域，属于非标准产品，主要通过激光切

割、冲切、压网、车缝、高周波、包边、表面处理等环节加

工而成。 

公司 3C 装配自动化设备业务目前主要产品包括贴合机、

贴装机、非标线体、AOI 检测机等，与公司的消费电子功能

性和结构性器件业务形成了良好的协作，提高了公司的综合

服务能力。 

2. 问：公司在消费电子领域的竞争优势、能力壁垒等。 

答：首先，公司深耕消费电子领域 20 年，形成了“关键

组件（功能件和结构件）+配套自动化设备”联动的协同优势，

可为客户提供一体化综合解决方案，利于深化与客户的合作

关系。 

其次，组件产品定制化、小批量、多频次、开发周期短

等特点，对供应商的科学排产、工艺技术创新、品质及成本

管控等制造能力、供应链管理能力及迅速响应的客户服务能

力均提出了较高的要求。 

此外，公司始终坚持大客户战略，经过多年用心经营及

能力沉淀，在消费电子领域积累了稳定且优质的客户资源。

大客户对其合格供应商有着极为严格的全方位持续认证标

准，持续服务好大客户是内部各项能力壁垒提升的过程。 



             

3. 问：VR 能否支撑起公司原有消费电子业务增量。 

答：公司产品应用于手机、平板电脑、手表、耳机、虚

拟现实（VR）、音箱等多类消费电子终端。随着 VR 各阶段

的技术难点的解决、应用场景的丰富、用户习惯的培养及数

量的积累，会是公司业务增量的机会点，但预期将是一个持

续变化的过程，而非短时间内爆发式的增长。同时，公司将

保持洞察，及时把握消费电子市场的变化与机会。 

4. 问：公司在新能源、储能新业务布局的拓展情况。 

答：公司积极把握电子制造产业发展趋势。自 2022 年，

通过外延收购，新增应用于新能源动力电池、储能电池的精

密结构件的业务布局，目前客户主要是宁德时代、瑞浦兰钧、

远景动力等电池厂商。 

5. 问：如何看待公司在企业纷纷转型或跨界进入新能

源行业中的竞争优势。 

答：公司进入初期，迅速发挥公司的核心优势，将公司

在变化极快的消费电子行业深耕多年所累积的精益制造、迅

速响应、成本及风险管控等能力较好地复制到新能源业务

中，获得了客户的认可，奠定了良好的合作基础。 

6. 问：公司股权激励方案设置营业收入三年增长近一

倍的考核目标，如何看待未来几年的增长速度。 

答：公司会以此作为目标牵引，积极奋进。同时，公司

始终坚持长期主义，既要做好当期经营，也要做好后续业务

布局及长期发展规划。 

附件清单（如有） 无 

 


