
威海百合生物技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券简称：百合股份         证券代码：603102           编号：2023-001 

投资者关系活动 

类别 

特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

致和资管：施钦坚、张傲亮 

中信保诚基金：杨传忻 

财通证券：王子昂 

国盛证券：吴思颖 

中信资管：李有为 

时间 

 

2023 年 2 月 20 日 11:00-15:00 现场会议 

2023 年 2 月 28 日 14:30-16:30 现场会议 

 

地点 

 

威海百合生物技术股份有限公司会议室 

 

上市公司接待人员 

姓名 

 

董事会秘书：孙同波 

证券事务代表：吕旭蕾 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

本次投资者采用线下会议形式，主要沟通内容如下： 

 

Q1：公司今年是否会考虑股权激励计划？ 

答：公司始终认为技术和人才是公司成长的核心源动

力，股权激励作为长期、长效的激励机制，是公司吸

引和留住人才的重要激励工具。未来是否推出股权激

励计划以公司公告为准。 

 

Q2：看到公司在央视以及威海机场、地下停车场等场

所投放了广告，能不能简单介绍下投放规则？未来会

继续加大投放力度吗？未来对公司自有品牌有什么展



望？ 

答：今年公司在打造品牌高度上发力，加大了品牌在

渠道上的推广力，以规模化联排呈现为特点，高频流

量助推品牌新高度。同时，相较于投放规模，公司在

广告投放上更追求投产比，即公司扩大投放规模的前

提是投产比的健康稳定。未来投放的增幅会随市场等

情况波动。公司未来战略会向自有品牌倾斜，其成长

空间还有很大，相信在未来自有品牌份额占比会进一

步提高。 

 

Q3：据媒体报道，公司 2022 年第四季度维生素 C、蛋

白粉等产品销量大增，该季度收入能否实现同比增加

100%？有没有出现产能不足的情况？目前相关产品的

订单量相比于去年 12 月份来看，情况如何？是否会因

为 12 月份的业绩较好， 对公司的营收带来爆发式的增

长？ 

答：2022 年 12 月份，公司维生素 C 品类、蛋白粉等相

关产品市场需求量大增，为公司带来较好的经营业绩。

公司通过调控生产机制、优化生产流程、内部协调人员

等措施全力持续扩大对应产量，在短时间内将相应产品

产能进行大幅提升，有力保障市场供应。过往来看，冬

季也是维生素 C 品类、蛋白粉等产品销售的旺季，有一

定的季节属性。公司作为可生产全系保健营养食品的产

业链较为完善的混合型企业，可及时、高效的根据终端

消费需求调整自身产品产力。此外，单一的产品销售增

加相对于公司整个营收来说比例较小，不会对整个公司

的营收带来爆发式的增长。 

涉及到的具体财务数据将在 2022 年年度报告中详细披

露。 



 

Q4：请问公司对今年的销售信心充足吗的？ 

答：2023 年，公司内部业绩目标是营收和利润均保持一

定速度的增长。虽然业绩有挑战，但我们充满信心。基

于本年度的发展目标，公司做了充足的战略准备，后续

大家可以详细关注公司的年度报告，公司全体员工也将

围绕年初制定的业绩目标而继续努力。 

对于百合股份来讲，百合系品牌未来的成长空间还很

大，公司未来将重点发力“百合康”、“福仔”、“鸿洋神”

及“足力行”等自主品牌，从品牌高度、曝光度、渠道等

方面重点发力。 

 

Q5：公司会考虑并购上下游企业，实现产业统一态势

吗？ 

答：百合股份是去年刚上市的企业，从公司起意上市之

时至今，公司一直根据资源禀赋进行重点业务发展。虽

然有案例看到国内外的头部公司发展壮大很多都是靠

并购同类或者上下游的公司实现滚动跨越式发展，但公

司会继续坚持稳步发展，持续增长的战略，踏踏实实做

好主业，坚持回归价值创造，坚持用发展和业绩回报投

资者。 

 

Q6：今年的春节前后的销售情况如何？ 

答：春节期间下沉市场复苏强劲，公司今年也采取了

一些策略，抓住销售的窗口期，管理层也提前回到公

司和一线市场，根据市场需求调整生产经营安排；销

售人员及早进入状态，提前到一线抢抓销售机会。公

司非常重视 2023 年开年的情况，销售人员春节后第一

天都深入到一线市场。截至目前，有的销售人员仍然



在外面出差拉订单。总的来说，春节期间的表现是符

合公司预期的。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 3 月 1 日 

 


