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证券代码：301037                                   证券简称：保立佳 

上海保立佳化工股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                              编号：20230302 

投资者关系活

动类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 
华创证券：侯星宇；国诚投资：相健、胡均师、柴丽 

时间 2023 年 3 月 2 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书：衣志波 

证券事务助理：王澎渤 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、 公司在行业内主要竞争对手有哪些？ 

目前公司是行业内唯一一家国内上市公司。行业内主要

企业除公司外还包括：巴德富（集团）有限公司、江苏日出

化工有限公司等。 

2、 公司的竞争优势体现在哪些方面？ 

（1）产能优势，公司目前已形成了全国性的产能布局，

可以对华东、华南、华北、西南各区域的客户进行全方位配

套服务。 

（2）技术优势，公司目前拥有一支 90 多人的研发团队，

核心团队成员研发经验丰富，能满足不同客户不断更新的研
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发需求，更好服务于客户。  

（3）质量优势，公司引导全体员工遵循“品质惟优”的

生产理念，通过完善优化生产工艺流程、提高生产系统的自

动化控制水平，从而保证生产过程中各工序的质量，进而在

同行业中保持产品质量的领先地位。  

（4）渠道优势，公司通过“直销+经销”的营销模式，

以市场及客户需求为导向，有针对性地进行市场开发和客户

维护，为客户提供最佳的产品解决方案和服务。 

3、 未来安徽明光募投项目、河南濮阳以及湖北应城生产基

地量产后，公司采取何种措施消化这些产能？ 

公司将会通过以下方式充分消化新规划的产能，继续提

高公司产品销量：（1）国家房地产调控政策长期集中于住宅

领域，基础设施建设、老旧小区改造和精装房等其他领域将

释放涂料行业新需求；同时近年来工业涂料、纺织工业、防

水材料、包装材料等下游行业需求呈不断增长趋势，对水性

丙烯酸乳液行业具有较强的拉动作用。公司将抓住机遇，顺

应下游市场趋势，积极布局相关领域，有针对性地进行相关

技术研发及业务开拓。（2）公司将凭借目前与立邦、三棵树、

东方雨虹等大客户的合作粘性，以及新建工厂与大客户工厂

距离近的地理优势、产量规模优势等，承接大客户未来新增

的需求。（3）公司依托质量优势、品牌优势、成本优势并结

合市场需求变化积极开拓各地区中小客户，进一步提升与中

小客户的合作力度，提高公司全国各区域的销量水平。（4）

公司会加强与区域代理商的合作，通过与区域代理商构建良

好的合作关系，促进公司未来新建工厂的产能消化。 
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4、 公司产品所使用的原材料有哪些？采购模式是怎样的？ 

公司采购的原材料主要为丙烯酸酯等大宗化工单体、乳

化剂、粉料及其他化工辅助原材料。公司采购模式一般是合

约货与现货相结合的模式，通过提前锁价等方式缓解原材料

价格波动带来的影响。 

5、 公司产品的定价机制是怎样的？ 

公司对直销大客户公开招标类产品一般根据安迅思发

布的大宗原材料价格信息，按特定公式确定产品价格，定期

进行调价；非公开招标类产品通常参考市场价格双方协商确

定；对中小直销客户、经销商一般采用成本加成法，参考市

场价格双方协商确定。 

6、 下游对公司产品的采购是否有一定的季节性？ 

受春节期间下游企业停工休假影响，通常，公司第一季

度为淡季，其他季度无明显的季节性变化。 

日期 2023 年 3 月 2 日 

未公开重大信

息泄密的处理

过程及责任追

究情况 

本次调研活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的

情形。 

 


