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投资者关系活

动类别 

 特定对象调研 分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

 

□新闻发布会 □路演活动 

 

现场参观 

 

其他  线上策略会   

参与单位名称

及人员姓名 

一、2月14日 15：00-16：00 线上策略会 

汇添富、银华基金、交银施罗德、华夏基金、华宝基

金、海富通基金、万家基金、平安基金、信达澳银、兴银基

金、太平养老、中融基金、方正富邦、恒越基金、华润元

大、珠江投资、红土创新、永安国富、兴合基金、华安资

产、聚鸣投资、黄河财险 

二、2月17日 10：00-11：00 特定对象调研 

海通资管、德邦基金、广银理财 

三、2月22日 13：00-14：00 特定对象调研 

天风证券 

四、2月23日 11：00-12：00 特定对象调研 

睿亿投资 

五、2月23日 14：00-15：00 特定对象调研 



中信证券、上海证券、敏一智能制造产业基金 

六、3月3日  14：00-15：00 特定对象调研 

安信证券 富国基金 

时间 2023年3月6日 

地点 线上会议、公司办公室 

上市公司接待

人员姓名 

董事、副总经理、董事会秘书  肖俊 

财务负责人  李长燕 

证券事务代表  肖霞 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司基本情况介绍 

公司董事、副总经理、董事会秘书肖俊先生向投资者介

绍了公司的发展历程、产品特点、产品应用、客户及生产经

营等情况。 

二、公司问答 

1、公司新产品的开发需要多长时间？ 

答：公司新产品开发需要经过立项、模具设计、模具

制造、试模、样品试生产、检验合格等过程，客户检验合

格后达到量产条件，从立项到达到量产条件通常需要3至 

12个月（家用电器部件需要3至6个月，汽车部件需要6-12 

个月），在达到量产条件后，客户通常根据自身量产计划

在2至24个月内（家用电器部件为2至6个月，汽车部件为6 

至24个月）正式下达量产订单，即公司开始首次量产。 

2、公司自身优势、核心竞争力表现在哪里？ 

答：核心竞争力主要体现为公司出色的精密注塑生产

能力，该能力系精密注塑模具开发、注塑生产过程管控、

注塑产品品质检验的综合能力。基于出色的精密注塑生产

能力，公司能够不断承接汽车发动机周边、传动系统、制

动系统的核心功能结构部件以及高端厨卫家电的核心功能



部件，该类部件具有“以塑代钢”、“以塑代铜”的性能

需求，主要以PA、PPS、PEEK等工程塑料或特种工程塑料为

原材料，加工难度较大。公司以精密注塑为核心，经过多

年积累和不断改进，能够实现对人员、模具、材料、机器

设备、工艺方法等要素的有机结合。 

3、公司针对自身“小批量、多品种”的产品特点，怎

么进行管理？ 

答：公司针对自身“小批量、多品种”的产品特点，

将精细化的管理理念、完善的流程控制制度和先进的生产

检测设备相结合，使得生产部门能够精确追溯到单个产品

在某一生产工序环节的实际情景，便于公司事中、事后管

理，及时发现问题，调整设备、操作人员的工作状态，在

有效控制生产成本的同时，保证产品的高良品率。同时，

公司生产管理人员在编排生产计划时合理安排不同模具、

不同设备的切换，依靠丰富的管理经验，降低材料、人

员、设备等损耗的同时，高效组织生产，完成订单交付。 

4、公司的客户主要有哪些？ 

答：公司已分别在汽车领域和家用电器领域与国际知名

企业建立合作关系，汽车领域包括：康明斯、莱顿、日本特

殊陶业、石通瑞吉、皮尔博格、舍弗勒、奥托立夫、三花智

控、吉利、马勒、采埃孚、盖茨、哈金森、慕贝尔、均胜电

子、飞龙股份、银轮股份、日立汽车等；家用电器领域包

括：A.O.史密斯、松下、科勒、能率、TOTO、日本电产、杜

拉维特、林内等。 

客户资源优势使得公司在高端精密注塑件市场中占据一

席之地。同时，良好的口碑和知名客户的认可也在市场开拓

方面寄予公司极大帮助，为公司业务规模的持续扩张提供有

力保障。 



5、公司在新能源汽车领域有布局哪些产品？ 

答：公司在新能源汽车布局的主要产品包括莱顿混动车

发动机减震器部件、哈金森电池冷却包部件、慕贝尔Alpha 

双向张紧器部件、三花智控电子水泵部件、富奥股份电子水

泵部件、三花智控电子水阀部件、特思通电池冷却包部件等

等。 

 

附件清单(如

有) 
无 

日期 2023年3月6日 
 


