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投资者关系活动记录表 
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投资者关系活动 

类别 

特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观□其他（请文字说明其他活动内容） 

 

 

参与单位名称 

及人员姓名 

      

     长城证券 刘鹏、蔡航 

 申万宏源 熊智超 

鲁商基金 公维晓、李一骁、李振唐 

菁菁投资 冯伟 

  国赞投资 邱世才 

 

 

时间 

 

2023 年 4 月 10 日 13:00-15:00 现场会议 

2023 年 4 月 11 日 14:00-15:30 现场会议 

2023 年 4 月 14 日 10:00-15:00 现场会议 

 

 

地点 

 

威海百合生物技术股份有限公司 

三楼会议室 

 

 

上市公司接待人员 

姓名 

 

董事会秘书：孙同波 

证券事务代表：吕旭蕾 

 

 

 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

本次投资者采用线下会议形式，主要沟通内容如下： 

  

Q：行业一季度囤货明显，客户端库存较大，后续出货是否

可以持续，哪个季度是低点，哪个是高点？ 

答：公司一季度的业绩突出主要是由于大众健康意识不断提

升。就目前来看，公司在手订单情况相对比较稳定。按以往行

业规律判断，一季度一般是淡季，特别是春节在一月份的时

候，春节前半个月已经停止供货，春节后也需要消化一下库

存，往后的 4 月到 12 月逐步开始变成旺季，中秋或双十一等

比较大的节日可能会有部分波动。 



Q：行业同质化的问题如何解决？ 

答：对于保健食品行业来讲，的确存在行业集中度不高，产品

之间同质化较为严重的情况，原因有很多，比如政策的强监

管、消费者对品牌的忠诚度不高等等。公司未来将会针对消

费者多元化、细分化的需求，继续补齐自有品牌的产品矩阵，

打造差异化竞争优势。 

Q：未来更看重跟哪一类型的客户进行合作，头部、腰部还

是？客户会提供批文吗？ 

答：更加认可百合股份的价值观，青睐长久合作且能够互相

成就的客户。 

目前市场上保健食品代工主流模式是客户没有批文或者有自

己的品牌，有市场和团队，选择直接贴牌代工。 

对于年轻化消费群体来说，他们更偏好独特、新潮、更加细分

的产品品类。对于品牌商而言，能否抓住年轻化消费群体的

准确需求，将直接影响品牌认知。 

Q：药店会是将来最大的增量吗？现在药店的恢复情况如

何？ 

答：从大的方向来看，目前的保健品渠道主要分为代理制和

直销制两种方式。代理制的保健品市场销售渠道的演化，已

基本过渡到 OTC 模式，也就是药店渠道。在 OTC 连锁大店

设专柜，利用专柜+销售激励+动销活动，从而带动销售。现

在来看，药店渠道依然是保健品销售的主渠道。同时，我们也

看到了越来越多的新锐生活态品牌商的打法迭代很快，比如

一些品牌商们充分利用小红书和抖音等渠道以创始人 IP+短

视频矩阵方式的进行产品的曝光展示，直接建立起品牌与用

户之间的沟通桥梁，此种传播方式深受消费者的喜爱，更容

易在后期持续塑造品牌形象。 

  为触及更多增量市场，不少药店企业正在朝多元化、专业

化方向转型。入局非药业务，已是提升盈利水平重要手段之



一，相信未来保健品在药店利润占比会有进一步的提高。 

Q：除了维生素、蛋白粉等免疫相关的品类，公司还有什么品

类今年可以突破？ 

答：公司每年都会有一些主推单品，今年“口服美容”概念新

品比较受市场欢迎，尤其是以胶原蛋白、透明质酸钠等主打

美白、补水、抗衰等功效产品。 

 

注：以上所有交流内容均未涉及公司未公开披露的信息。 

 

附件清单（如有） 

 

 

 

日期 

 

2023 年 4 月 28 日 

 

 


