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重庆银行股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2023-0401

活动类别
特定对象调研 ☑现场参观 □媒体采访 □分析师会议

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动 电话会议

参与单位

华泰证券、银华基金、博时基金、拾贝投资、上海证券、兴合基金、交银施罗

德基金、东吴资管、西部证券、中国人民养老保险、浙商证券、平安证券、安

信证券、广发基金、国泰君安、中泰证券、工银瑞信基金、万家基金、上银基

金、申万宏源证券、东方红资管

活动时间 2023年2-4月

活动地点 重庆银行总行会议室

本行参会人员
董事会秘书，董事会办公室、资产负债管理部、风险管理部、评审部、公司银

行部、个人银行部、普惠金融部、资产管理部等部室负责人

主要内容

一、信贷投放情况及展望

我行一季度信贷投放增量超过去年同期，实现“开门红”。主要原因有：

一是随着市场主体活动增加及市场信心提振，整体市场融资需求有所改善；二

是房地产市场在政策支持下有所回暖，尤其是二手房交易量放大；三是去年部

分企业客户未及时办理提款手续或部分客户融资需求延至今年一季度。展望今

年，随着疫情影响消退、经济逐步恢复，信贷需求有望持续改善，预计今年我

行信贷规模仍将保持稳健增长。

信贷投向上，我行坚持“回归本源、服务实体”，一是紧抓产业转型升级，

重点围绕新能源、电子技术、大数据智能、装备制造、医药环保等现代产业加

大投放；二是把握机遇全力参与成渝双城经济圈建设重大项目，跟进互联互通

新型基础设施建设、新型城镇化建设及交通、水利等工程建设，对接城市更新、

民生补短等重点领域项目；三是紧抓促进消费升级契机，大力推广信用卡及自

营线上消费贷款产品，同时满足住房按揭融资需求；四是紧跟货币政策导向，

继续加大对实体经济、民营、小微、乡村振兴、绿色等重点领域信贷投放。



二、支持制造业的信贷策略

我行一直立足于向实体转型，不断服务实体经济、服务地方经济，而服务

制造业也是我行服务实体经济的主要抓手。

一方面出台了一些相应的支持政策，强化了考核，同时也提出了明确的增

长目标，要求全年制造业的贷款增速要高于我行信贷平均增速。

另一方面结合我行所处三省一市的实际情况，根据产业结构以及重点客户

的分布特点，提出一是要围绕重点产业集群锁定目标客户，如重庆的2+6+X，

两大万亿级产业集群、电子信息和新能源汽车等六大特色产业以及X个未来产

业集群，作为我行发展制造业主要目标客群。二是要锁定一些重点工业园区，

如重庆市的50大特色工业园区，把50大工业园区作为营销和获客的主要路径。

一方面争取与当地园区管委会达成战略合作协议，通过紧密互动，自上而下推

动项目营销落地。另一方面采取全方位的金融服务推介会，更好的宣传我行金

融产品、特色服务模式，让客户触达率能够得到较好的提升。三是组建行业研

究敏捷团队，以新能源汽车作为行业研究起点，逐步完善行业研究机制。例如，

针对新能源汽车，通过对产业链进行解构，围绕整车、三电系统以及车身底盘

零部件等板块制定一些差异化、针对性的授信策略和风控方案，更好的引领我

行服务制造业的能力提升。

三、2022年零售贷款不良率上升原因及未来展望

2022年，在多重超预期因素的冲击下，给我国经济带来的影响加深，企业

盈利水平下降、居民收入增速放缓，导致银行业普遍零售贷款不良率有所上升。

今年，是全面贯彻落实党的二十大精神的开局之年，随着“两会”的顺利召开，

国家出台的各项稳经济政策已逐步落地显效，市场需求逐步恢复，经济发展呈

现回升向好态势，我行对零售贷款资产质量保持比较乐观的态度。

附件清单 无


